﻿Tată bogat iSl i ■ • AFACEREA SECOLULUI II , ; ) R OBERT Ț KWOSAIQ cu John Fleming și Kim Kjyosaki J Robert Kiyosaki j JOHN FLEMING, KIM KIYOSAKI f UDC LBC , K Seria a fost fondată în Tradus din engleză de S E Borich conform publicației: THE BUSINESS OF THE ST CENTURY de Robert T Kiyosaki cu John Fleming și Kim Kiyosaki, Publicația este protejată de legea dreptului de autor Încălcarea restricțiilor impuse de acesta cu privire la reproducerea integrală sau a oricărei părți a acestei cărți, inclusiv prezentarea, este supusă urmăririi penale Kiyosaki, R , Fleming, J , Kiyosaki, K K Afacerile secolului XXI / R Kiyosaki, J Fleming, K Kiyosaki; pe din engleza S E BORICH - Minsk: Potpourri, - p : bolnav - (Serialul "Tată bogat") ISBN - - - - Este descris un nou model de afaceri, care, potrivit autorilor, este cel mai promițător pentru majoritatea oamenilor în ceea ce privește asigurarea controlului asupra finanțelor, viitorului și destinului lor Ea explică de ce este de preferat să ai propria afacere și care Subliniază faptul că este important să schimbați nu numai tipul de afacere în care este posibil să vă aflați deja, ci și dvs Pentru o gamă largă de cititori Ediție populară științifică Seria tată bogat KIYOSAKI Robert, FLEMING John, KIYOSAKI Kim AFACEREA SECOLULUI XXI Traducere din engleză de S E Borich Design copertă de M V Drako Semnat pentru publicare pe Format x '/ Hartie offset Imprimare offset Conv cuptor l Uch -ed l Tiraj exemplare Ordin Incheierea sanitara si epidemiologica Nr D din februarie Potpourri LLC Licență nr / din februarie Republica Belarus, , Minsk, st Melezha, , bldg , camera Cu participarea Harvest LLC Licenta Nr / din Republica Belarus, , Minsk, st Kulman, d , clădire , etaj , camera Întreprinderea unitară republicană "Editura" Casa Presei din Belarus "" LP Nr / din Republica Belarus, , Minsk, Independence Ave , (c) de Robert T Kiyosaki Această ediție a fost publicată prin acord cu Rich Dad Operating Company, LLC (c) Traducere Ediție în limba rusă ISBN - - - - (rusă) Design Potpourri LLC, dedicare Dedic această carte milioanelor de oameni care se află la răscrucea vieții, celor care au fost afectați de actuala criză economică și care se simt neputincioși în a-și asigura viitorul financiar Vreau să vă asigur că perioada actuală este cel mai bun moment pentru a vă prelua controlul asupra propriei vieți în propriile mâini, chiar dacă nu credeți deloc așa Toată viața i-am învățat pe oameni cum să obțină independența financiară și știu că această carte, la fel ca întreaga serie Tată bogat, vă va oferi cunoștințele de care aveți nevoie pentru a crea și menține bogăția în anii următori Odată ce înțelegi cum funcționează banii și ce oportunități de afaceri se deschid pentru tine în secolul , îți vei putea construi viața așa cum crezi de cuviință Cuvinte de recunoștință Sunt recunoscător soției mele, Kim, pentru dragostea și sprijinul ei continuu, și echipei Tatălui Bogat care m-a ajutat să transmit mesajul meu de educație financiară milioanelor de oameni din întreaga lume Aș dori să îi mulțumesc lui John Fleming pentru informațiile neprețuite despre marketingul în rețea și lui Stuart Johnson, Reed Bilbray și echipei VideoPlus pentru ajutorul acordat în realizarea acestei cărți În cele din urmă, trebuie să le mulțumesc lui John David Mann și JM Emmert pentru efortul și entuziasmul depus în acest proiect Introducere Economia este în frământări și slujba ta este amenințată (dacă mai ai una, desigur) Și am avertizat despre asta de ani de zile Majoritatea oamenilor a avut nevoie de o criză financiară globală pentru a mă auzi Dar cartea mea nu este despre motivul pentru care totul s-a dus la iad, ci chiar și veștile proaste pot fi bune dacă știi ce să faci Am fost învățat afaceri de doi oameni: tatăl meu, care era un om foarte educat și un oficial guvernamental de rang înalt, și tatăl celui mai bun prieten al meu, care a abandonat școala după clasa a opta și și-a făcut loc milionar proprii Tatăl meu a avut probleme financiare toată viața și a murit fără să acumuleze nicio avere în lunga lui viață profesională, iar tatăl unui prieten a devenit unul dintre cei mai bogați oameni din Hawaii Eu îi numesc pe acești oameni tată sărac și tată bogat Mi-am iubit tatăl, l-am admirat și, prin urmare, mi-am făcut un jurământ că voi încerca să ajut cât mai mulți oameni să evite suferința, umilința și eșecul care l-au avut După ce am părăsit casa părintească, am trăit o viață plină de diverse evenimente Am servit în Corpul Marin și am luptat ca pilot de elicopter în Vietnam La întoarcerea acasă, am lucrat la Xerox, unde am fost cel mai prost vânzător la început, și am plecat patru ani mai târziu, deja unul dintre cei mai buni După ce am părăsit Xerox, am fondat mai multe companii internaționale, Introducere afaceri de mai multe milioane de dolari și a reușit să se pensioneze la vârsta de de ani pentru a face ceea ce îi place - să-i învețe pe oameni să acumuleze bogății și să trăiască viața la care visează, și să nu lânceze în sărăcie și disperare În , am povestit experiența mea într-o carte scurtă, Tată bogat, Tată sărac, care se pare că a atins inimile unor cititori pentru că a intrat rapid pe lista celor mai bine vândute New York Times și a rămas acolo mai bine de patru ani A câștigat chiar și titlul de cea mai bună carte de afaceri din toate timpurile De atunci, am scris multe cărți din seria Rich Dad și, deși fiecare dintre ele este dedicată unui subiect anume, împărtășesc același mesaj pe care am încercat să-l transmit cititorului în prima carte Trece ca un fir roșu prin această carte: Preia-ți finanțele În caz contrar, vei urma ordinele altora toată viața Amintiți-vă: fie comandați bani, fie deveniți sclavul lor Alegerea este a ta Viața mea a ieșit foarte bine, deoarece am întâlnit mentori buni care mi-au arătat calea către adevărata bogăție Drept urmare, acum nu mai am nevoie să lucrez Înainte să mă pensionez, am muncit pentru a asigura un viitor familiei mele Acum lucrez să te ajut cu asta Mi-am dedicat ultimii ani găsirii celor mai eficiente și practice modalități de a crea adevărata bogăție în secolul În cărțile Tatălui bogat, eu și partenerii mei descriem diferitele tipuri și forme de antreprenoriat și investiții În cursul acestei lucrări, am descoperit un model de afaceri care, pe în opinia mea, este cel mai promițător pentru majoritatea oamenilor Introducere acțiune în ceea ce privește asigurarea controlului asupra finanțelor, viitorului și destinului lor Trebuie adăugat că atunci când vorbesc de adevărata bogăție, nu mă refer doar la bani Banii nu sunt totul Adevărata bogăție ar trebui să fie în primul rând în interiorul unei persoane, și nu în jurul ei În această carte, vreau să explic de ce aveți nevoie de propria afacere și de ce fel În același timp, este important să schimbi nu numai tipul de afacere în care s-ar putea să te afli deja, ci și pe tine însuți Îți voi arăta ce este nevoie pentru a crește afacerea perfectă, dar pentru ca acea afacere să crească și să crească, trebuie să crești și tu Bun venit în afacerile secolului ! FRECVENT Preia controlul asupra viitorului tău De ce ai nevoie de propria ta afacere Capitolul REGULILE S-au SCHIMBAT Trăim vremuri tulburi În ultimii câțiva ani, am văzut din ce în ce mai multe semne de frică și panică în titlurile și în consiliile de conducere ale celor mai mari companii și în conversațiile oamenilor obișnuiți Globalizare, externalizare, disponibilizări în masă, executări silite, credite ipotecare subprime, împrumuturi implicite, scheme piramidale, fiasco-ul de pe Wall Street, recesiune - veștile proaste se succed La începutul anului , disponibilizările în companiile americane au atins pragul unui sfert de milion de oameni pe lună La sfârșitul anului , în timp ce scriu asta, rata șomajului este de , la sută și este în creștere Și mai gravă este situația cu angajarea cu fracțiune de normă (când pare să-ți păstrezi locul de muncă, dar programul de lucru și salariile sunt reduse) Scăderea numărului de locuri de muncă a căpătat proporțiile unei epidemii de care nimeni nu este imun Grupul de risc include pe toată lumea: de la manageri seniori și mijlocii la muncitori, de la bancheri la simpli funcționari Chiar și în industria sănătății, unde locurile de muncă până de curând erau considerate cele mai de încredere, există o reducere masivă a forței de muncă În toamna lui , mulți au constatat că valoarea economiilor lor pentru pensii s-a înjumătățit sau Partea L Preia controlul asupra viitorului tău chiar mai mult Piața imobiliară s-a prăbușit Ceea ce oamenii considerau bunuri sigure a ieșit în fum Un astfel de concept precum fiabilitatea locurilor de muncă este iremediabil un lucru din trecut Un sondaj USA Today din a arătat că % dintre americani consideră situația economică actuală cea mai mare criză din viața lor Un sondaj USA Today din a arătat că % dintre americani consideră situația economică actuală cea mai mare criză din viața lor Desigur, știi toate acestea, dar s-ar putea să nu realizezi că aceasta nu este deloc o știre A fost nevoie de o criză economică globală pentru ca oamenii să se trezească și să realizeze că existența lor este amenințată Dar la urma urmei, amenințarea la adresa veniturilor dvs nu a apărut ieri - a existat întotdeauna Majoritatea populației SUA s-a aflat de mulți ani pe linia subțire dintre solvabilitate și ruina financiară, sperând doar ca următorul salariu să acopere toate cheltuielile lunare și, în același timp, având doar o plasă de siguranță foarte subțire sub formă de puține sau fara economii Un salariu este veniturile din vânzarea forței de muncă, dar în timpul unei recesiuni este cea mai nesigură sursă de venit imaginabilă De ce? Pentru că în perioada concedierilor în masă, nu va exista cui să-și vândă timpul de lucru și munca Dar am avertizat Nu vreau să fiu văzut ca un profet omniscient, dar am avertizat de mult despre acest pericol Capitolul De mulți ani, am spus că locurile de muncă sigure și stabile nu mai există America corporativă de astăzi este ca un dinozaur din secolul al XX-lea pe cale de dispariție, iar singura modalitate de a asigura un viitor cu adevărat durabil este să preia controlul asupra acestuia Iată ce am scris în la Business School: În opinia mea, Statele Unite și multe alte țări occidentale se confruntă cu un dezastru financiar cauzat de incapacitatea sistemului de învățământ de a oferi studenților cunoștințe financiare adecvate și realiste În același an, într-un interviu, am spus: Dacă crezi că fondurile mutuale te vor ajuta, dacă vrei să-ți încrezi soarta la fluctuațiile bursiere, atunci îți pui viața în pericol la vârsta de pensionare Ce se întâmplă dacă, după o perioadă de raliu, bursa se prăbușește brusc la de ani? Nu vei putea controla situația Nu spun că fondurile de investiții sunt proaste Spun doar că nu sunt suficient de de încredere și competenți și nu mi-aș pune viitorul financiar în dependență de ei Niciodată în istoria lumii atât de mulți oameni nu și-au încrezut viețile la bătrânețe pe bursă Aceasta este o nebunie Chiar crezi că programele sociale de stat vor avea grijă de tine? Este la fel cu a crede în Iepurașul de Paște Într-un interviu din martie , am spus: Cel mai mare avantaj al activelor din hârtie este lichiditatea lor, dar acesta este și cel mai mare dezavantaj al acestora Partea I Preia controlul asupra viitorului tău £ Știm cu toții că ne așteaptă o nouă prăbușire a pieței și că economiile noastre vor dispărea din nou De ce să faci asta? Și ce sa întâmplat cu adevărat? Prăbușirea bursei, după care mulți și-au luat rămas bun de la bani De ce? Pentru că a scăpa de vechile obiceiuri și moduri de gândire este foarte dificilă În , economia americană a abandonat suportul de aur al banilor săi Apropo, acest lucru s-a întâmplat fără aprobarea Congresului, dar principalul lucru este că un astfel de pas a fost totuși făcut De ce este atât de important? Pentru că, în consecință, Statele Unite au avut ocazia de a tipări în mod liber din ce în ce mai mulți bani - cât vor ei - și suma lor nu a mai fost legată de valori reale, reale Această abatere de la realitate a deschis calea pentru cel mai mare boom economic din istorie Timp de trei decenii și jumătate a avut loc o creștere explozivă a clasei de mijloc americane Pe măsură ce dolarul s-a depreciat, oamenii obișnuiți au devenit din ce în ce mai mulți milionari Creditul a devenit disponibil pentru toată lumea, oricând, oriunde, iar numărul cardurilor de credit a crescut ca ciupercile după ploaie Pentru a-și plăti împrumuturile, americanii au început să-și ipotecheze casele, folosindu-le ca un fel de bancomat Și-au refinanțat datoriile și au luat din nou împrumuturi Împrumutat și refinanțat din nou Ce e în neregulă cu asta? La urma urmei, valoarea imobiliară crește constant, nu? Nu, nu este adevărat În , am pompat mai mult aer cald în balonul economic decât putea să rețină, iar fanteziile noastre s-au prăbușit la pământ Nu doar Lehman Brothers și Bear Stearns s-au prăbușit Milioane de oameni și-au pierdut economiile de pensii și locurile de muncă Capitolul Numărul persoanelor care, conform cifrelor oficiale, trăiesc sub pragul sărăciei este în creștere rapidă În mod similar, numărul celor care sunt forțați să continue să lucreze după împlinirea vârstei de de ani este în creștere În anii , când General Motors era cea mai puternică companie din America, presa a preluat cuvintele capului său și a făcut din aceasta sloganul care a determinat starea de spirit a publicului timp de multe decenii: "Așa cum simte GM, la fel și întreaga țară " Din păcate, acest lucru este adevărat, deoarece în GM a ajuns aproape de faliment și în aceeași vară, California a început să-și plătească facturile nu cu numerar, ci cu IOU În prezent, numărul americanilor care trebuie să se despartă de casele lor pentru neplata unui credit ipotecar a atins cel mai înalt nivel din istorie Clasa de mijloc se micșorează constant Depozitele de economii din majoritatea familiilor devin mai mici, dacă există, iar datoria familiei continuă să crească Numărul persoanelor care, conform cifrelor oficiale, trăiesc sub pragul sărăciei este în creștere rapidă În mod similar, numărul celor care sunt forțați să continue să lucreze după împlinirea vârstei de de ani este în creștere Numărul falimentelor bate toate recordurile, iar mărimea economiilor pentru pensii pentru majoritatea americanilor nu este nici măcar aproape de nivelul care asigură o viață normală la bătrânețe Desigur, nu ești singurul care a observat toate aceste vești proaste Atâția americani au răspuns la acest apel de trezire În cele din urmă, oamenii s-au trezit și au observat că lucrurile sunt departe de a fi cele mai bune Partea I Preia controlul asupra viitorului tău într-un mod curcubeu Acum să aruncăm o privire mai atentă la ce înseamnă cu adevărat toate acestea pentru noi și ce se poate face în această situație Noua era În copilărie, părinții mei mi-au bătut în cap o formulă de succes pe care cel mai probabil ați auzit-o și: "Mergeți la școală, învățați bine, obțineți note bune pentru a găsi un loc de muncă de încredere și bine plătit, cu tot felul de privilegii și beneficii și atunci vei avea grijă de angajator" Dar acesta este modul de gândire al erei industriale și deja am ieșit din ea Nici angajatorului, nici guvernului nu le va păsa de tine Nimeni nu este responsabil pentru tine A venit un nou secol și regulile jocului s-au schimbat Părinții mei credeau în locuri de muncă sigure, pensii finanțate de companie, programe de asistență guvernamentală și asistență medicală Toate acestea s-au dovedit a fi idei învechite, moștenite dintr-o epocă trecută Noțiunea de locuri de muncă sigure nu poate provoca acum decât un zâmbet, iar ideea unui loc de muncă pe viață într-o singură companie, care în cei mai buni ani ai ei a fost promovată de IBM, a devenit la fel de anacronică ca o mașină de scris mecanică Mulți au considerat că investiția într-un plan de pensionare finanțat (k) este un pariu complet sigur La urma urmei, blue chips și fondurile de investiții au stat în spate Ce se poate întâmpla cu ei? După cum a arătat viața, orice se poate întâmpla Aceste vaci sacre au încetat brusc să producă lapte, deoarece conceptele din spatele lor de pensii, angajare și economii, care reflectau stilul de gândire al epocii industriale, erau iremediabil depășite Am intrat în era informațională, care necesită un mod adecvat de gândire Capitolul Din fericire, oamenii încep să asculte și să învețe Este păcat, desigur, că procesul de stăpânire a cunoștințelor este atât de dureros, dar este mai bine decât nimic De fiecare dată când trăim o criză majoră - prăbușirea companiilor de internet, consecințele economice de la septembrie, panica financiară din , recesiunea din - mai mulți oameni realizează că vechile plase de siguranță nu mai pot salva pe nimeni Mitul corporativ a fost dezmințit Ai încercat vreodată, în timp ce urcai o scară de carieră, să te oprești și să vezi ce fel de vedere se deschide din ea? Dacă da, atunci vă puteți asigura că numai partea din spate a șenilei din față este vizibilă din acesta Acesta este obiectivul tău de carieră Dacă vrei să urmărești această imagine pentru tot restul vieții, atunci această carte nu este pentru tine Dacă v-ați săturat de o astfel de perspectivă, continuați să citiți în continuare Nu te mai lăsa păcălit din nou În timp ce scriu asta, șomajul continuă să crească Cine știe ce se va întâmpla până când cartea va ajunge în mâinile tale? Poate că situația se va schimba, dar nu cădea din nou în această momeală Dacă șomajul scade, prețurile imobiliarelor cresc și politica de creditare se uşurează din nou (ceea ce este inevitabil), nu vă lăsați să cedeți din nou în fața falsului sentiment de securitate și siguranță care a provocat deja haos în întreaga lume, inclusiv pe dvs În vara lui , prețurile la benzină au crescut la dolari pe galon Vânzările de vehicule de teren au scăzut, dintr-o dată au trecut la mașini mici cu motoare hibride Dar uite ce s-a întâmplat mai departe În , prețul benzinei a scăzut din nou sub USD și oamenii au început să cumpere din nou SUV-uri! Partea I Preia controlul asupra viitorului tău Ce e în neregulă cu tine?! Chiar crezi că prețurile la combustibil vor continua să fie atât de mici și că acum îți poți permite să cumperi mașini uriașe? Sunt oamenii chiar atât de miopi (încerc să-l mențin în limitele decenței: cuvântul "prostia" a fost folosit inițial în manuscris)? Din păcate, la această întrebare se poate răspunde doar afirmativ Am fost înșelați de mai multe ori, dar ne lăsăm păcăliți din nou și din nou Încă din copilărie, toată lumea cunoaște fabula despre libelulă și furnică, dar, în ciuda acestui fapt, marea majoritate continuă să trăiască, ghidată de gândirea libelulei Nu vă abateți de la scopul principal Veți auzi în mod constant declarații idioate care vă distrag atenția de la afaceri serioase și de la construirea unei vieți prospere, dar aceasta este doar o vorbărie goală Nici terorismul, nici recesiunea, nici scandalurile din următoarea campanie electorală nu au nimic de-a face cu ceea ce trebuie să faci astăzi pentru a-ți construi viitorul În timpul Marii Depresiuni, unii oameni au făcut averi uriașe pentru ei înșiși În perioada de boom colosal care a urmat (anii ), în care prețurile imobiliarelor au crescut vertiginos, au fost multe milioane de oameni care nu erau absolut îngrijorați de viitorul lor și au ignorat tot ceea ce vreau să vă împărtășesc în această carte Drept urmare, au eșuat și s-au scufundat în sărăcie Mulți dintre ei încă luptă pentru supraviețuire Și nu este vorba despre economie, ci despre tine Ești enervat de corupția din lumea corporativă? Ești supărat de Wall Street și de băncile care au adus situația în acest punct? Ești nemulțumit de un guvern care fie nu face nimic, fie face prea multe greșeli? Sau poate ar trebui să fii supărat pe tine pentru că nu ai preluat singur controlul asupra situației la timp? Capitolul Viața nu este ușoară, dar singura întrebare este ce ai de gând să faci cu ea Gemetele și țipetele nu îți vor asigura viitorul Învinovățirea Wall Street-ului, a băncilor mari, a elitei corporative și a guvernului nu va ajuta Dacă vrei să privești viitorul cu încredere, trebuie să-l construiești singur Poți să-ți asumi responsabilitatea pentru viața ta viitoare doar dacă înveți să controlezi sursele de venit Și pentru asta ai nevoie de propria ta afacere capitolul RAZA DE SOARE DIN NORI Pe iulie , revista Time a publicat un articol pe a doua pagină a numărului intitulat " întrebări pentru Robert Kiyosaki" Una dintre întrebările care mi s-a adresat a fost: "În actuala situație economică turbulentă, există vreo oportunitate pentru crearea de noi firme?" "Glumești cu mine?" m-am gândit în timp ce am citit-o Răspunsul meu a fost așa: Acesta este cel mai bun moment În condiții economice dificile apar antreprenori adevărați Nu le pasă dacă piața este în sus sau în jos Ei creează cele mai bune produse și implementează cele mai bune procese de fabricație Prin urmare, dacă auziți de la cineva că "oportunitățile sunt din ce în ce mai mici", știți că aveți de-a face cu un învins Cu toții ați auzit o mulțime de informații negative despre starea economiei Ești gata să auzi ceva pozitiv? Îți voi spune același lucru pe care l-am spus revistei Time: "O recesiune este cel mai bun moment pentru a-ți începe propria afacere" Când creșterea economică încetinește, spiritul antreprenorial se aprinde ca o sobă plină cu lemne într-o noapte rece de iarnă Partea I Preia controlul asupra viitorului tău Î: Ce au Microsoft și Disney în comun, în afară de faptul că ambele au un succes uriaș și au venituri de miliarde de dolari? Răspuns: Ambele au fost fondate în timpul unei recesiuni Într-adevăr, mai mult de jumătate dintre corporațiile din Dow Jones Industrial Average și-au început operațiunile în mijlocul recesiunilor De ce? Este foarte simplu: sub influența instabilității economice, oamenii încep să fie creativi Ei ies din zona lor de confort și iau o anumită inițiativă pentru a-și face rostul Așa este cel mai bun spirit antreprenorial american vechi Trebuie înțeles că în vremuri dificile piața este deschisă la noi oportunități În urmă cu cinci ani, când costul locuințelor bate toate recordurile și oricine putea obține un împrumut, nimănui nu lipsea nimic Oamenii erau plini, se simțeau în siguranță și doar câțiva căutau surse alternative de venit Angajații nu erau deloc îngrijorați de stabilitatea financiară a întreprinderilor lor și nu le era frică să primească o notificare de concediere prin poștă Astăzi, când au loc concedieri în masă și toată lumea este interesată de propriul viitor, milioane de oameni încep să-și evalueze sobru situația financiară și își dau seama că pot conta pe un viitor sigur doar dacă au un plan de rezervă Oamenii sunt hotărâți să câștige bani în plus mai mult ca niciodată, așa că sunt mai îndrăzneți să urmeze căi care nu au mai fost explorate până acum De fapt, acest fenomen a fost observat chiar înainte de actuala recesiune a economiei Deja în anii , și mai ales în secolul , oamenii au început să dezvolte dorința de a-și controla viitorul economic În , în raportul "Work, Enterprise and Opportunity in st Century America" capitolul Camera de Comerț a SUA a remarcat: "Milioane de americani devin antreprenori prin înființarea propriilor firme mici" % dintre adulții americani tind să lucreze pentru ei înșiși, mai degrabă decât pentru alții, iar % se gândesc în mod regulat sau constant să renunțe la locul de muncă Nu sunt economist, dar îl cunosc bine pe unul dintre ei - Paul Zane Pilzer Paul este un minune La un moment dat a fost cel mai tânăr vicepreședinte al Citibank și a părăsit industria bancară pentru a-și începe propria afacere pentru a câștiga milioane A scris mai multe cărți cele mai bine vândute din New York Times, în care a prezis criza creditului cu mult înainte de a se produce În plus, a fost consilier economic la doi președinți Are sens să-i asculti părerea Paul susține că a existat o întorsătură de de grade în sistemul de valori culturale atunci când abordam o carieră Fosta structură a relațiilor dintre angajatori și angajați face loc unui spirit antreprenorial "În a doua jumătate a secolului al XX-lea", spune Paul, "concepția tradițională era că trebuie să obțineți o educație bună și să obțineți un loc de muncă într-o companie mare Ideea de a începe propria afacere a fost, în majoritatea cazurilor, privită ca riscantă Deși atractiv, dar totuși riscant și puțin nebun Astăzi este invers " Paul are dreptate Raportul Camerei de Comerț din SUA, menționat mai sus, face referire la un sondaj Gallup care a constatat că % dintre adulții americani tind să fie mai mult pe cont propriu Partea I Preia controlul asupra viitorului tău decât alții, iar la sută se gândesc în mod regulat sau constant să renunțe la locul de muncă Oamenii au devenit interesați nu numai de cum să-și câștige existența, ci și de calitatea vieții în sine Vor să aibă controlul asupra propriului destin, să petreacă mai mult timp cu familiile lor, să-și gestioneze timpul și să lucreze de acasă Rezultatele studiului au arătat că % dintre cei chestionați ar fi mai entuziasmați de muncă dacă ar avea propria lor afacere Cele mai des invocate motive au fost dorința de a lucra pentru sine Astfel, vedem că drumul direct în carieră, pe care angajaților secolului XX li s-a promis o viață profesională lungă, fericită și împlinită, este tot mai răsucit chiar în fața ochilor noștri Mitologia muncii salariate Cei mai mulți dintre noi suntem atât de spălați pe creier încât credem că este în regulă să lucrezi pentru altcineva Cu toate acestea, din punct de vedere istoric, aceasta nu este în niciun caz norma De fapt, munca salariată este un fenomen destul de târziu În epoca agriculturii, majoritatea oamenilor erau antreprenori Aceștia erau țărani care lucrau pe pământurile regale - la urma urmei, nu erau muncitori angajați și nu primeau un salariu de la rege, ci, dimpotrivă, plăteau tribut domnitorului pentru dreptul de a-și folosi pământul, adică chiar și-au câștigat existența ca mici întreprinzători Aceștia erau măcelari, brutari și diverși artizani care și-au transmis afacerile copiilor lor, ceea ce s-a reflectat ulterior în nume de familie atât de răspândite care denotă apartenența la o anumită profesie, precum Smith, Baker, Farmer, Taylor, Cooper etc Odată cu apariția erei industriale, situația s-a schimbat, iar societatea a avut nevoie de muncitori angajați Prin urmare, guvernul și-a stabilit scopul de a educa populația Ca bază în majoritatea occidentalelor capitolul țări, a fost luat sistemul de învățământ prusac, care este încă folosit cu unele variații până în prezent Te-ai întrebat vreodată de ce vârsta de pensionare este stabilită la de ani? Te voi numi autorul acestei idei Acesta este Otto von Bismarck, care a fost cancelar al Prusiei în De fapt, planul Bismarck prevedea o vârstă de de ani, dar diferența în acest caz este nesemnificativă Promițându-le supușilor în vârstă o pensie garantată la vârsta înaintată, guvernul Bismarck nu a riscat practic nimic La acea vreme, speranța medie de viață în Prusia era de aproximativ de ani Astăzi, când mulți americani au și chiar de ani, o astfel de promisiune ar putea falimenta guvernul federal în următoarea generație Analizând filozofia care stă la baza sistemului de învățământ prusac, se poate înțelege că scopul educației era acela de a pregăti soldați și angajați care ar trebui doar să urmeze ordine și ordine Era sistemul ideal pentru organizarea producției de masă În anii și , unele companii americane, precum IBM, au stabilit standardul de aur pentru angajare, care includea un loc de muncă garantat pe viață pentru un angajator Cu toate acestea, după , acest concept a început să dispară și nu a fost reînviat "Cum se simte GM este așa cum se simte țara " A trecut o jumătate de secol și, după cum puteți vedea, lucrurile nu merg bine pentru GM Înseamnă asta că America este condamnată? Nu, doar mitul fiabilității corporative și al planurilor de economii de pensii pe de ani este condamnat febra antreprenoriala Nu spun că munca salariată este rea Susțin doar că aceasta este doar o modalitate de a genera venituri și una foarte limitată În prezent Partea I Preia controlul asupra viitorului tău Acest fapt începe să fie realizat de tot mai mulți oameni Toată lumea începe să înțeleagă că singura cale către obiectivul dorit este prin antreprenoriat Apropo, nu sunt singurul care observă asta Poate că nu ați auzit de Muhammad Yunus, autorul cărții The Banker for the Poor, dar Comitetul Nobel din Oslo a auzit despre el În a fost distins cu Premiul Nobel pentru Pace pentru conceptul de microcredit în țările în curs de dezvoltare "Toți oamenii sunt antreprenori", spune Yunus, "dar mulți pur și simplu nu au ocazia să se dovedească " Febra antreprenoriala se ridică pentru că atunci când economia încetinește, activitatea proprietarilor de afaceri crește Mai mult, antreprenoriatul înflorește în astfel de perioade El a vorbit despre asta chiar înainte de criza economică din - , iar pe măsură ce situația financiară s-a înrăutățit, tot mai mulți oameni au început să asculte cuvintele lui Yunus și să caute oportunități de a-i urma sfaturile Febra antreprenoriala se ridică pentru că atunci când economia încetinește, activitatea proprietarilor de afaceri crește Mai mult, antreprenoriatul înflorește în astfel de perioade În vremuri instabile, căutăm alte surse de venit Dacă știm că nu există nicio speranță pentru angajator, atunci nu avem de ales decât să ne bazăm pe propriile noastre forțe Începem să ne gândim că este timpul să ieșim din zona noastră de confort și să fim creativi Un studiu realizat de Rezerva Federală a SUA a arătat că valoarea proprietății în familii capitolul antreprenorii sunt în medie de cinci ori mai mari decât în familiile angajaților Aceasta înseamnă că antreprenorii vor trece peste momentele grele mai fără durere și chiar vor ieși din ele și mai puternici decât înainte, pentru că și-au creat propria economie puternică Un sondaj recent de opinie publică a arătat că majoritatea alegătorilor americani văd antreprenoriatul ca un mijloc cheie de rezolvare a problemelor economice în criza actuală "Istoria a demonstrat în mod repetat că companiile și firmele nou create sunt capabile să revigoreze o economie bolnavă", a spus șeful echipei de cercetare Și asta nu este o glumă Poate că aceeași "majoritate a alegătorilor americani" care cred în antreprenoriat se vor ridica de pe canapea și vor începe efectiv să facă ceva Nu exclud acest lucru, deși nu sunt pregătit să-mi dau capul pentru tăiere Cu toate acestea, în acest moment, sunt mai preocupat de modul în care starea actuală a economiei v-a afectat Se întâmplă adesea ca atunci când vremurile sunt grele pentru majoritatea economiei, să existe un grup de antreprenori cu mintea deschisă, care sunt capabili să înțeleagă despre ce vreau să vă spun în capitolele următoare Pentru ei, această perioadă a fost marcată de un potenţial economic bogat Nu există moment mai bun pentru a-ți începe afacerea decât acum, astăzi Doar două întrebări rămân de rezolvat Ești gata să fii perseverent? Dacă răspunsul tău este "da", atunci întrebarea numărul doi: ce trebuie făcut pentru asta? Nu pot să vă răspund la prima întrebare, dar știu exact cum să răspund la a doua Acest lucru va fi discutat în carte capitolul UNDE ESTI? Deci, ai muncit din greu de mulți ani, urcând pe scara carierei Indiferent unde te afli acum: chiar la începutul sau aproape în vârf, există o singură întrebare importantă pe care ar trebui să ți-o pui înainte de a-ți continua drumul: pe ce se bazează această scară? Potrivit lui Stephen Covey, nu contează cât de repede urci o scară dacă se sprijină de peretele greșit În acest capitol, mi-am propus să te fac să te oprești pentru o clipă și să privești unde duc scările, iar dacă direcția ei nu ți se potrivește, atunci hotărăște-te unde vrei să mergi Cum faci bani? Majoritatea oamenilor cred că starea lor financiară este determinată de suma de bani pe care o câștigă și de valoarea proprietății lor Fără îndoială, există un anumit merit în această abordare Revista Forbes consideră o persoană bogată dacă veniturile sale depășesc un milion de dolari pe an (adică de dolari pe lună, sau aproximativ de dolari pe săptămână) În consecință, sărac este cel al cărui câștig nu depășește de mii pe an Însă calitatea banilor câștigați este mult mai importantă decât cantitatea lor Cu alte cuvinte, nu este doar Partea L Luați-vă viitorul sub control care este valoarea venitului dvs , dar și cum și din ce surse sunt primite Există patru surse diferite de fluxuri de numerar Fiecare dintre ele este diferit de celelalte și, indiferent de valoarea absolută, este un factor determinant în modul de viață După publicarea cărții Tată bogat Tată sărac, am scris o altă carte în care explică diferențele dintre aceste patru lumi Mulți susțin că Quadrantul CASHFLOW este cea mai importantă dintre toate cărțile pe care le-am scris, deoarece ajunge la miezul problemei care îi îngrijorează pe oamenii care sunt gata să facă schimbări dramatice în viața lor Cadranul fluxului de numerar reflectă diferitele moduri în care este generat venitul De exemplu, un angajat își vinde munca unui antreprenor privat sau unei companii Persoana care desfășoară activități independente lucrează independent, fie singur, fie prin înființarea unei întreprinderi mici Proprietarul unei afaceri mari creează o companie care angajează peste de oameni care câștigă bani pentru el Un investitor obține venituri investind în diverse active Cu alte cuvinte, banii lui înșiși fac bani P - persoane angajate C - lucrători independenți și proprietari de întreprinderi mici B - reprezentanți ai întreprinderilor mari (peste de angajați) I - investitori capitolul In ce cadran esti? De unde obții cea mai mare parte a veniturilor tale? cadranul R Marea majoritate a populației învață, trăiește, iubește și părăsește această lume fără a părăsi cadranul E Sistemul nostru de educație și cultura ne pregătesc pentru viață în ea încă din leagăn Filosofia de bază a locuitorilor acestui cadran stă în cuvintele pe care tatăl meu mi le spunea în copilărie: "Mergi la școală, învață bine, iei note bune, ca să poți obține un loc de muncă de încredere și bine plătit cu tot felul de beneficii într-o companie mare " Cadranul C În căutarea unei mai mari libertăți și autodeterminare, mulți oameni trec din cadranul E în cadranul S Aici oamenii lucrează pe riscul lor și riscă în speranța de a realiza visul american Cadranul S oferă o mare varietate de oportunități de venit Locuitorii săi variază de la un copil care vinde limonadă la o petrecere sau un adolescent care tunde gazonul și face alte lucrări de grădină contra plată, până la un avocat, consultant sau medic privat bine plătit Cu toate acestea, indiferent dacă câștigi USD pe oră sau USD pe an, cadranul S reprezintă o fundătură Intrând în asta, ai visat să scapi de șef, dar în realitate doar l-ai schimbat Încă ești angajat, iar singura diferență este că acum ești șeful și nu ai pe nimeni de vină pentru toate problemele în afară de tine Cadranul C nu este cel mai confortabil loc de locuit Toată lumea încearcă să te scoată Guvernul te sufocă cu taxe Partea I Preia controlul asupra viitorului tău prin urmare, ar trebui să petreceți cel puțin o zi pe săptămână pentru a face rost de evidențele financiare De asemenea, angajații tăi se străduiesc să-și piardă partea lor, precum și clienții Familia se plânge pentru că trebuie să lucrezi toată ziua Practic nu vă permiteți să vă luați o zi liberă sau concediu, pentru că în acest caz afacerea se oprește și încetează să genereze venituri Toate acestea amintesc foarte mult de sclavie Nu-ți aparține Ești în conducerea propriei afaceri Cadranul B În acest cadran, oamenii sunt ocupați să construiască afaceri mari Diferența dintre C și B este că în primul caz trebuie să lucrezi pentru afacere, în timp ce în al doilea caz afacerea funcționează pentru tine Am mai multe firme în cadranul B, inclusiv cele din producție, imobiliare, minerit etc Cei care locuiesc și lucrează în cadranul B nu sunt în pericol de recesiune deoarece controlează toate sursele de venit Cadranul I Nu este necesar să fie șapte trave în frunte Tata bogat m-a învățat cum să trăiesc în cadranul AND cu Monopoly E simplu: am patru sere - le-am schimbat cu un hotel roșu Încă patru case - încă un hotel Schimbarea locului de muncă nu înseamnă schimbare de cadran Acum, permiteți-mi să explic de ce înțelegerea acestor cadrane este atât de importantă De câte ori ai auzit pe cineva plângându-se de jobul său și visând capitolul schimbari de viata? Totul se termină, de regulă, cu faptul că după câțiva ani auzi de la el toate aceleași plângeri, dar despre o altă meserie: Lucrez din ce în ce mai mult, dar nu există niciun progres De fiecare dată creșterea salariului este consumată de taxe și de creșterea prețurilor Prefer să încep [inserați orice profesie], dar la această vârstă nu îmi permit să mă întorc la școală și să stăpânesc o nouă afacere Treaba asta imi face rau! Șeful este mereu sâcâitor! Doar că nu vreau să trăiesc! Acestea și alte afirmații similare indică faptul că o persoană este prinsă în capcană Mai mult, a fost blocat nu într-un anumit loc de muncă, ci în cadranul său Cert este că, în cele mai multe cazuri, atunci când o persoană simte nevoia de schimbare a vieții, își schimbă locul de muncă Și trebuie să schimbați cadranul Când ai terminat cu treaba și ai propria sursă de venit, ești într-o poziție mai bună pentru a supraviețui crizei economice, pentru că nu mai ești dependent de șeful tău sau de starea economiei Acum stabiliți singur suma venitului dvs anual Partea stângă a desenului (cadranele E și S) este locul în care locuiesc majoritatea oamenilor Așa am fost învățați, am fost pregătiți pentru asta Ni s-a spus: "Studiați bine pentru a obține Partea L Preia controlul asupra viitorului tău Buna treaba" Dar în cadranul B, notele tale nu contează Bancherul nu vă va cere un certificat Tot ce vrea este situația ta financiară Când ți-ai terminat treaba și ai propria sursă de venit, ești într-o poziție mai bună de a rezista recesiunii economice, deoarece nu mai ești dependent de șeful tău sau de economie Acum stabiliți singur suma venitului dvs anual Cel puțin % din populație trăiește și lucrează în partea stângă a cifrei Acolo, mai ales în cadranul E, așa cum am fost învățați de-a lungul timpului, ne așteaptă siguranța și securitatea Și pe partea opusă, în cadranele B și I, se află tărâmul libertății Dacă îți place mai mult această parte, totul depinde de tine Dacă preferi fiabilitatea relativă și liniștea sufletească, atunci această carte nu este pentru tine Decizia este a ta În ce cadran vă aflați în prezent? În care vrei să fii? capitolul PRINCIPIILE DVS CHEIE FINANCIARE Cele patru cadrane nu sunt doar structuri de afaceri diferite Mai degrabă, sunt moduri diferite de a gândi Pe care o alegi pentru venitul tău de bază depinde nu atât de circumstanțele externe (educație, formare, starea economiei și oportunitățile disponibile), cât de ceea ce ești cu adevărat, adică de punctele forte și slabe ale personalității tale și ale dominantei tale interese Depinde mult de principiile tale financiare Ei sunt cei care determină ce sectoare te atrag și care te resping Acest lucru este important de înțeles, deoarece trecerea de la cadranele E sau S la cele B nu este nici pe departe la fel de ușoară ca schimbarea adreselor La urma urmei, îți schimbi nu doar felul în care acționezi, ci și esența ta, sau cel puțin modul tău de a gândi Unora le place să lucreze pe bani, altora urăsc acest tip de angajare Unora le place să dețină o companie, dar nu le place să o gestioneze Cuiva îi place să investească, dar pentru cineva acest gen de activitate pare prea riscant Toate aceste calități sunt prezente în fiecare dintre noi într-o măsură sau alta De asemenea, este necesar să fii bine conștient de faptul că în fiecare dintre aceste cadrane poți fi atât bogat, cât și sărac Unii sunt capabili să câștige milioane în orice sector, în timp ce alții pot merge cu ușurință la faliment Partea I Preia controlul asupra viitorului tău A fi într-unul sau altul cadran nu garantează în sine succesul financiar Puteți determina din ce sector aparține o persoană ascultându-i cuvintele Când aveam nouă ani, am participat adesea la conversațiile tatălui bogat cu oameni care veneau să lucreze pentru el Atunci mi-am dat seama pentru prima dată că esența unei persoane poate fi determinată de cuvinte Iată câteva fraze cheie comune reprezentanților diferitelor cadrane: FIABILITATE INDEPENDENŢĂ CREAREA DE BOGĂȚIE LIBERTATE FINANCIARA Valori din cadranul E "Caut un loc de muncă sigur, permanent, cu un salariu bun și pachet de beneficii sociale " Pentru persoanele din cadranul E, fiabilitatea este cheia Chiar și vicepreședintele bine plătit al unei companii are la inimă aceleași valori de bază ca un portar care câștigă de ori mai puțin O persoană care lucrează în cadranul E, indiferent de post, permite deseori următoarele expresii: "Caut un loc de muncă permanent sigur, cu un salariu bun și un pachet de ajutoare sociale", "Cât plătiți pentru orele suplimentare?" sau "Cât durează concediul plătit?" Când vorbesc cu cineva din cadranul E și încep să-i spun despre lucrurile pe care îmi place să le fac Capitolul Principiile tale financiare de bază afaceri, aud adesea ca răspuns: "Dar este atât de riscant!" Vedem lumea diferit: fiecare prin prisma valorilor sale Ceea ce mă face fericit îi sperie pe alții Deci, când sunt cu oameni din cadranul E, prefer să vorbesc despre vreme, sport și emisiuni TV Valori din cadranul S "Dacă vrei ca lucrurile să fie făcute corect, fă-o singur" Pentru cei din cadranul S, independența este principiul principal Le place să facă ce vor Când cineva spune: "Vreau să renunț la locul meu de muncă și să lucrez pe cont propriu", ei iau calea de la cadranul E la cadranul C Locuitorii acestui cadran sunt proprietari de afaceri mici, profesioniști și consultanți De exemplu, am un prieten care instalează sisteme home theater, sisteme audio sofisticate și alarme în case bogate Are un personal mic de trei și este fericit că poate comanda cel puțin trei, deși el însuși muncește din greu Acest cadran îi include și pe cei care lucrează pe comision, cum ar fi brokerii imobiliari și agenții de asigurări Aceasta include și profesioniști precum medici, avocați și contabili care lucrează independent și nu ca parte a unor mari instituții medicale, juridice și financiare Oamenii care lucrează în cadranul C tind să fie mândri de rezultatele muncii lor (fizice sau mentale) Puteți auzi adesea de la ei: "Nimeni nu poate face așa cum o fac eu", "O fac deosebit de bine" Cu toate acestea, în spatele fațadei independenței, ei ascund o lipsă de încredere în abordarea lor față de afaceri și față de viață în general La urma urmei, atitudinea noastră față de afaceri afectează adesea literalmente totul Partea I Preia controlul asupra viitorului tău Oamenii din cadranul S lucrează de obicei la comision sau la oră Adesea spun ceva de genul: "Comisionul meu este de % din costul total al tranzacției", "Plătesc USD pe oră" sau "Îmi plătești toate cheltuielile plus %" De fiecare dată când văd o persoană din cadranul E sau S cu dificultăți în trecerea în cadranul B, îmi dau seama că am de-a face cu un specialist care are cunoștințe și abilități tehnice foarte mari, dar nu înțelege nimic despre leadership Tatăl bogat spunea adesea: "Dacă ești liderul echipei, dar și cel mai bine informat specialist, așteaptă-te la probleme " Oamenii din cadranul S de multe ori nu știu să lucreze în echipă, pentru că se prețuiesc prea mult Pentru a trece de la cadranul C la cadranul B este nevoie de un salt calitativ nu în nivelul de cunoștințe tehnice, ci în abilitățile de conducere După cum s-a spus în repetate rânduri, în lumea reală, studenții A lucrează adesea pentru studenții C, în timp ce studenții B merg la serviciul public Încă o dată, când te gândești: "Dacă vrei ca lucrurile să fie făcute corect, fă-o singur", știi că este timpul să-ți regândești critic filosofia Valorile cadranului B "Caut cei mai buni oameni pentru echipa mea " Pentru cei din cadranul B, crearea de bogăție este valoarea principală Oamenii care pornesc de la zero și construiesc afaceri mari în cadranul B tind să aibă o misiune puternică de viață Ei apreciază o echipă bună, munca eficientă în echipă și își doresc cât mai mulți oameni să lucreze pentru ei Capitolul Principiile tale financiare de bază Dacă un antreprenor din cadranul S vrea să fie cel mai bun specialist, atunci un om de afaceri din cadranul B adună în jurul său o echipă, fiecare membru al cărei expert este în domeniul său Henry Ford s-a înconjurat de oameni mai deștepți decât el Un om de afaceri din cadranul S este adesea considerat cel mai inteligent și mai priceput dintre angajații săi, ceea ce nu se poate spune despre un om de afaceri din cadranul B Dacă afacerea ta este construită în cadranul B, atunci de multe ori trebuie să ai de-a face cu oameni mai inteligenți, mai experimentați și mai capabili decât tine Tatăl meu bogat nu avea nici măcar studii liceale, dar era în contact permanent cu bancheri, avocați, finanțatori, consultanți fiscali și alți profesioniști, dintre care mulți aveau studii superioare și studii superioare În timp ce strângea bani pentru a-și finanța afacerea, el a avut de-a face adesea cu oameni mult mai bogați decât el Și dacă s-ar fi ghidat după motto-ul "Dacă vrei ca totul să fie făcut bine, fă-o singur", atunci ar eșua inevitabil În ceea ce privește salariile, un cadran B poate să nu mai funcționeze, dar totuși să câștige un venit Dacă antreprenorul din sectorul C încetează să lucreze, atunci în cele mai multe cazuri va înceta să mai primească venituri În acest sens, ar trebui să vă puneți întrebarea: "Ce se va întâmpla cu venitul meu dacă încetez să lucrez astăzi?" Dacă fluxul de numerar se usucă în șase luni, atunci cel mai probabil lucrați în cadranul E sau S O persoană din cadranele B și I s-ar putea să nu lucreze ani de zile, dar banii vor continua să curgă în contul său ca înainte I Valori din Cuadrant "Care este rentabilitatea investiției mele?" Cea mai mare valoare pentru reprezentanții cadranului I este libertatea financiară Le place când nu lucrează ei înșiși, ci banii lor Partea L Preia controlul asupra viitorului tău Investitorii investesc în multe lucruri: monede de aur, imobiliare, fabrici industriale sau active de hârtie, cum ar fi acțiuni, obligațiuni și unități de fond de investiții Dacă sursa ta de trai provine dintr-un plan de pensii corporativ sau de stat, și nu din investiții independente, atunci astfel de venituri aparțin cadranului E Cu alte cuvinte, șeful tău sau statul continuă să-ți plătească un salariu, dar nu pentru muncă , dar pentru vechime Puteți auzi deseori următoarele fraze de la investitori: "Primesc la sută din venitul din activele mele", "Arată-mi documentele financiare ale companiei" sau "Care este valoarea reparațiilor și întreținerii în așteptare pe această proprietate?" Diferite cadrane, diferite investiții În lumea de astăzi, toți trebuie să devenim investitori Cu toate acestea, sistemul de învățământ secundar nu oferă cunoștințe despre investiții Desigur, știu că în unele școli elevii sunt introduși în regulile de alegere a acțiunilor, dar acest lucru, după părerea mea, se aplică mai mult la jocurile de noroc decât la investiții Cu ani în urmă, tata bogat mi-a subliniat că majoritatea angajaților investesc în fonduri de investiții sau le păstrează în depozite bancare El a spus: "Chiar dacă ai succes în cadranele E, S sau B, aceasta nu este o garanție că vei deveni un investitor de succes Medicii sunt adesea cei mai răi investitori " Tatăl bogat a subliniat că oamenii din diferite sectoare au investit bani în moduri diferite De exemplu, un om de afaceri din cadranul S ar putea spune: "Nu investesc în imobiliare pentru că nu vreau să renovez toaletele" Cu alte cuvinte, investitorul din sectorul C crede că Capitolul Principiile tale financiare de bază că ar trebui să supravegheze personal starea de sănătate a clădirilor, în timp ce investitorul din cadranul B ar angaja o societate de administrare care să se ocupe de problemă Oameni diferiți, mentalități diferite, cadrane diferite, valori diferite Dacă vrei să devii bogat, trebuie să schimbi ceva Prin "schimbare" nu mă refer la o schimbare de job, ci la o transformare a gândirii Probabil că ați înțeles deja la ce vreau să ajung Este foarte simplu: dacă vrei să te îmbogățești, trebuie să schimbi ceva Prin cuvântul "schimbare" mă refer nu la o schimbare a locului de muncă, ci la o transformare a gândirii Dacă vrei să preiei controlul asupra vieții și destinului tău, dacă vrei adevărată libertate, dacă vrei să faci ceea ce îți place, să-ți stabilești propriul program de lucru, să petreci mai mult timp cu familia, să găsești oportunități de petrecere a timpului liber - pe scurt, fii bogat și trăiește viața pentru care te-ai născut, atunci este timpul să îți faci bagajele și să te pregătești pentru mutare Trebuie să vă mutați din jumătatea stângă la dreapta - în cadranele B și I capitolul MENTALITATEA ANTREPRENORULUI După ce am absolvit facultatea, am mers la școala de afaceri pentru un program de MBA pentru a deveni un antreprenor educat și pregătit Am renunțat după nouă luni Cred că este de la sine înțeles că nu am primit niciodată o diplomă de MBA Astăzi, diverse școli de afaceri mă invită adesea să vorbesc cu studenții de antreprenoriat Cu greu merită menționat că percep astfel de invitații cu o anumită ironie Cel mai adesea, studenții îmi pun întrebările "Cum să găsesc investitori?" și "De unde să obțineți capitalul?" Sunt înțelegător pentru asta, pentru că întrebări similare m-au chinuit când am părăsit un loc de muncă de încredere și am devenit antreprenor Nu aveam bani și nimeni nu dorea să investească în afacerea mea Capitalul de risc a întârziat să-mi ofere fonduri pentru a dezvolta firma Deci, care este răspunsul meu pentru studenții de astăzi de la școala de afaceri? Eu zic: "Trebuie doar să cauți în continuare, pentru că nu ai altă opțiune Fără finanțare, afacerea ta va eșua Chiar și astăzi, când am destui bani, nu fac decât să caut finanțare Pentru un antreprenor, aceasta este datoria numărul Primim capital Partea I Preia controlul asupra viitorului tău Tal din trei surse: de la clienți, investitori și angajați Sarcina principală a unui antreprenor este să-i convingă pe clienți să-și cumpere produsul Dacă clienții sunt dispuși să plătească bani pentru bunurile dvs , atunci investitorii vă vor oferi toate fondurile necesare Iar dacă ai angajați, atunci sarcina ta este să te asiguri că aceștia produc pentru tine de cel puțin ori mai multe venituri decât le plătești sub formă de salariu Dacă nu puteți face acest lucru, va trebui să părăsiți afacerea, caz în care problema găsirii de capital pentru finanțare dispare de la sine Acesta nu este răspunsul pe care îl așteaptă elevii Cei mai mulți dintre ei așteaptă de la mine formule magice, rețete secrete, scheme de îmbogățire rapidă Se pare că nici profesorii lor nu sunt foarte mulțumiți de acest răspuns, pentru că observ cât de șocante sunt din ceea ce aud De ce? Pentru că ei predau antreprenoriat, dar majoritatea covârșitoare nu sunt antreprenori înșiși Sunt plătiți în mod regulat și speră că vor reînnoi contractul Nu trebuie să strângi capital pentru a începe o afacere, deoarece este deja făcută pentru tine Tot ce trebuie să faci este să-ți construiești afacerea! Dar aș vrea să vă vorbesc despre o afacere care nu necesită strângere de fonduri Modelul pe care vreau să-l împărtășesc în această carte nu necesită să acumulezi capital pentru a începe o afacere, pentru că a fost deja făcut pentru tine Trebuie doar să-ți construiești afacerea! La urma urmei, acesta este scopul principal al antreprenorului - să ia totul în propriile mâini și să acționeze Trebuie să te ridici de pe scaunul pasagerului din autobuz, să mergi înainte și să te urci la volan pentru a-ți gestiona propria viață capitolul Ce este nevoie pentru a deveni antreprenor? Antreprenorii sunt cei mai bogați oameni de pe pământ Toată lumea cunoaște nume precum Richard Branson și Donald Trump, Oprah Winfrey și Steve Jobs, Rupert Murdoch și Ted Turner Dar majoritatea antreprenorilor bogați sunt oameni despre care nu ați auzit Ei se bucură în liniște de bogăția lor, fără a atrage atenția presei Aud adesea dezbateri pe tema "Ar trebui să mă nasc antreprenor sau pot deveni unul?" Unii oameni cred că antreprenorii sunt indivizi speciali care au ceva magic la ei Personal, mi se pare că nu este nimic deosebit la antreprenor Oricine poate deveni unul Permiteți-mi să vă dau un exemplu: am o adolescentă în cartierul meu care și-a înființat propria afacere de babysitting și își angajează colegii de clasă ca babysitter Ea este antreprenor Un alt tânăr iese la lumina lunii după școală și își asumă orice treburile casnice El este și antreprenor Majoritatea adolescenților, spre deosebire de adulți, nu au nicio îngrijorare în acest sens Este nevoie de curaj pentru a-ți descoperi talentul, pentru a-l dezvolta și pentru a-l oferi lumii Astăzi, milioane de oameni visează să renunțe la locurile de muncă și să devină antreprenori, conducând propriile afaceri Dar pentru majoritatea, acest vis rămâne doar un vis Se pune întrebarea: de ce mulți oameni eșuează atunci când încearcă să-și realizeze planurile antreprenoriale? Partea I Preia controlul asupra viitorului tău Am un prieten - un coafor genial, el este doar un magician adevărat De mulți ani vorbește despre deschiderea propriului salon Are planuri grandioase, dar, din păcate, lucrează în continuare pentru patronul unui salon de coafură mare, cu care, de altfel, se află în conflict permanent Un alt prieten are o soție care s-a săturat să lucreze ca însoțitor de bord În urmă cu doi ani, a renunțat la serviciu și a plecat să studieze coafor, iar în urmă cu o lună s-a deschis salonul Nu numai că l-a mobilat frumos, dar i-a și atras pe unii dintre cei mai buni stiliști Prima cunoștință, auzind despre asta, a spus: "Ei bine, cum poate deschide un salon? Nu are talent sau abilitate Ea nu a înțeles Ea nu a mers la New York ca mine Nu are experiență Sunt dispus să pariez că în mai puțin de un an, toată ideea ei se va prăbuși Ei bine, poate așa Potrivit statisticilor, % din toate firmele eșuează în primii cinci ani Dar este posibil ca ea să reușească Principalul lucru este că cel puțin ea încearcă să facă ceva Nu i-a fost frică să preia controlul asupra propriei vieți în propriile mâini Este nevoie de curaj pentru a-ți descoperi talentul, pentru a-l dezvolta și pentru a-l oferi lumii Dintre cei care au câștigat la loteria de milioane de dolari, la sută au fost fără bani în trei ani De ce? Pentru că banii singuri nu aduc bogăție Sumele mari din conturi nu i-au îmbogățit pe acești oameni, pentru că nu au schimbat modul de gândire Mintea ta are posibilități nelimitate Îndoiala este singura limită Scriitorul Ayn Rand, care a scris cartea Atlas Shrugged, a spus: "Bogăția este un produs al abilităților mentale ale unei persoane" Prin urmare, dacă ești gata să-ți schimbi viața, îți voi prezenta condițiile în care poți gândi și te îmbogăți capitolul Ce vrei să fii când vei fi mare? Când eram copil, tatăl meu îmi spunea constant că trebuie să merg la școală și să învăț bine pentru a obține un loc de muncă de încredere și bine plătit M-a programat pe viață în cadranul E Mama m-a convins să studiez pentru a fi medic sau avocat: "În acest caz, vei avea o profesie de care toată lumea are nevoie întotdeauna" Dar tata bogat a spus că, dacă vreau să fiu bogat, trebuie să devin om de afaceri și investitor M-a programat pentru o viață în cadranul B și I Când m-am întors din Vietnam, a trebuit să aleg între aceste destinații Va trebui să faceți aceeași alegere Unul dintre argumentele în favoarea afacerilor este stima de sine Nu trebuie subestimat Lumea este plină de tirani și idioți, iar unul dintre ei poate fi șeful, vecinul sau doar o cunoștință Nu vrei să fii împins, nu-i așa? Preia controlul asupra vieții tale și acești oameni nu te vor mai deranja Vei fi liber în gândurile și acțiunile tale Spiritul Maserati Pune-ți încă o dată întrebarea: "Unde sunt?" Acest lucru vă va ajuta să înțelegeți ce va însemna trecerea de la un cadran la altul Nu este vorba doar despre diferite tipuri de afaceri, ci despre atitudinea față de viață La urma urmei, varietățile de afaceri sunt doar o formă externă Dacă pui un mire la volanul unui Maserati, el nu va deveni pilot de curse Acest lucru necesită abilități, pregătire și, cel mai important, un stil de gândire adecvat Același lucru este valabil și pentru sectorul financiar Trebuie să stăpânești mentalitatea unui antreprenor Capete ; Partea I Preia controlul asupra viitorului tău Nu este că antreprenorul este o persoană autosuficientă Lucrează pentru el însuși și nu are nimic și de cine să se plângă, în afară de el însuși Unul dintre cele mai atractive aspecte ale afacerii secolului XXI este că toate lucrările pregătitoare pentru aceasta au fost deja făcute Desigur, asta nu înseamnă că trebuie să faci totul singur de la zero, așa cum am făcut eu pe vremea mea Deloc Unul dintre cele mai atractive aspecte ale afacerii secolului XXI este că toate lucrările pregătitoare pentru aceasta au fost deja făcute Ai nevoie doar de mentori experimentați care să te îndrume Cu toate acestea, nu vă înșelați: decizia vă aparține în cele din urmă și ești cel care o vei pune în aplicare Pentru a face acest lucru, trebuie să ai o mentalitate antreprenorială Dacă nu o ai, atunci oricât de promițătoare este afacerea ta și indiferent ce recomandări îți dau profesorii, nu te aștepta la un rezultat bun Modelul de afaceri pe care îl vom analiza în partea a acestei cărți este Maserati puternic și rapid, dar va trebui totuși să conduceți La urma urmei, până la urmă, totul va depinde doar de tine Ești gata să preiei controlul? Ai tot ce ai nevoie pentru asta? Capitolul ÎNCEPE SĂ ȚI GESTIONAȚI VIAȚA În , soția mea Kim și cu mine ne-am trezit fără adăpost Nu aveam loc de muncă și nu mai era aproape nimic din economiile noastre Cărțile de credit erau goale și locuiam într-o Toyota veche, maro, cu scaune care ne serveau drept dormitor După ce am trăit în acest fel timp de o săptămână, am început să ne gândim cine suntem, ce facem și în ce direcție să mergem mai departe Văzând situația noastră fără speranță, o prietenă ne-a oferit o cameră în subsolul ei Prietenii și rudele au pus în mod constant aceeași întrebare: "De ce nu găsești un loc de muncă?" La început am încercat să explicăm ceva, dar este foarte greu să vorbim despre acest subiect cu oameni care apreciază cel mai mult un loc de muncă sigur Din când în când ne-am ocupat de niște slujbe, dar doar pentru a câștiga niște bani pentru mâncare și alimentarea mașinii Trebuie să recunosc că uneori aveam îndoieli serioase, iar ideea de a obține un loc de muncă cu un salariu normal a început să pară foarte atractivă Dar, întrucât un loc de muncă sigur nu era idealul nostru, am continuat să ne îndreptăm spre obiectivul nostru, în fiecare zi fiind la limita prăpastiei financiare Știam că nu ne va fi greu să găsim un loc de muncă bun Noi Partea I: Preia controlul asupra viitorului tău ambii erau absolvenți de facultate, bine educați și dispuși să muncească din greu, dar această perspectivă nu ne-a atras Ne-am străduit pentru libertate financiară În eram deja milionari Aud adesea: "Este nevoie de bani pentru a face bani" Toate astea sunt o prostie! În patru ani am trecut de la săraci fără adăpost la milionari, apoi ne-a luat încă cinci ani să găsim adevărata libertate financiară, iar toate acestea s-au făcut fără bani Chiar la începutul călătoriei, nu aveam absolut niciun mijloc la dispoziție Mai mult, eram profund îndatorați Nici educația formală nu contează prea mult Facultatea este importantă pentru cei care aleg o profesie tradițională, nu pentru cei care vor să se îmbogățească Dar dacă nu este nevoie nici de bani, nici de educație pentru a obține libertate financiară, atunci de ce este nevoie? Un vis, o mare hotărâre, o dorință de a învăța rapid și o conștientizare clară a sectorului în care intenționați să lucrați din Cadrantul CASHFLOW Munca grea nu te va face bogat Există o idee ciudată în cultura noastră: "Dacă muncești din greu, vei trăi ca o ființă umană" Minciună! Cel mai tragic, majoritatea populației este atât de spălată de creier încât să creadă asta, chiar dacă există o mulțime de dovezi care arată contrariul Despre ce dovezi vorbim? Da, aruncați o privire în jur! Cunoașteți oameni care muncesc cât de mult pot, dar trăiesc sub nivelul propriei demnități, adică pur și simplu supraviețuiesc? Bineînțeles că faci! Toti stim Mulți oameni muncesc din greu, dar trăiesc clar nu uman Și cel mai rău lucru este că mulți dintre ei ajung la concluzia că este vina lor, că este propriul eșec Ei par să facă totul bine, dar nimic Capitolul nu are sens în asta Și încep să se gândească: "Deci nu muncesc suficient de mult Sau poate sunt doar ghinionist Cred că nu sunt destinat să obțin nimic în viață " Prostii! Mitul că trebuie să muncească din greu este doar un mit Nu mă înțelege greșit: nu spun că poți obține bogăție și libertate financiară fără nicio muncă Trebuie să muncești, și multe Nu cred că ești suficient de naiv încât să crezi idioții care promit să-ți arate o cale ușoară și nedureroasă către bogății Altfel, pot să-ți spun de unde poți cumpăra un pod ieftin, pentru că toată povestea cu ipotecile delincvente și datoria la credite nu te-a învățat nimic Da, va trebui să muncești din greu, dar toată întrebarea este pentru ce Vă aud deja răspunsul: "Pentru bani, desigur!" Cu toate acestea, vă rog să nu vă grăbiți, pentru că există o mare greșeală în educația noastră culturală Adevarul este asa: Lucrul pentru bani nu te va face niciodată bogat Oamenii care muncesc pentru bani muncesc din greu, dar cu cât veniturile lor devin mai mari, cu atât sunt impozitați mai mult Așa că uită de munca pentru bani Tot ce vei câștiga va fi cheltuit și va trebui să-ți sufleci din nou mânecile Întrebați: "OK, dar atunci ce să faci?" Setați controlul Control asupra ce? Sunt multe lucruri în viață care sunt în afara controlului nostru Nu poți controla piața, angajații tăi, starea economiei Ce rămâne atunci de controlat? Sursele de venit Partea I Preia controlul asupra viitorului tău Problemă Majoritatea oamenilor se îmbogățesc prin începerea propriei afaceri Bill Gates a fondat Microsoft, iar Michael Dell a creat Dell Computers în camera sa de cămin Și totuși, din punct de vedere istoric, nu mulți oameni au reușit să se stabilească în cadranul B Da, acest cadran este cel mai bun loc pentru a acumula bogăție reală, dar există unele bariere care pentru majoritatea oamenilor sunt de netrecut Majoritatea oamenilor nu au capitalul inițial pentru a-și crea propria afacere Astăzi veți avea nevoie de o medie de milioane de dolari pentru a face acest lucru În al doilea rând, construirea unei afaceri de la zero este încă cea mai riscantă cale către bogăție La urma urmei, la sută din toate firmele eșuează în primii cinci ani, iar dacă această soartă ți se va întâmpla, atunci ghiciți cine va pierde milioane Începându-mi propria afacere, am eșuat de două ori și, deși am reușit să evit falimentul (și nu am cerut ajutor guvernului, ca unele companii mari), m-a costat milioane de dolari Atunci când creați o nouă companie, trebuie să aveți grijă să plătiți chiria terenurilor și spațiilor, apă, gaz, electricitate și alte servicii, să plătiți salarii angajaților, să plătiți furnizorii Dacă nu o faci, afacerea ta se va încheia Ghici cine nu este plătit în toată povestea asta? Tu În procesul de creare a unei noi afaceri (vorbesc despre o afacere de succes), poate dura cinci până la zece ani, timp în care nu vei primi nimic Amintește-ți cum am dormit eu și Kim într-o Toyota distrusă Nu este deloc distractiv Bineînțeles, puteam obține un loc de muncă care să ne ofere imediat un acoperiș deasupra capului, dar am preferat lotul celor fără adăpost, pentru că credeam că visul nostru se va împlini și cândva ne vom muta în cadranul B Capitolul Majoritatea oamenilor nu au rezistența mentală, emoțională, fizică și financiară pentru a supraviețui unor astfel de condiții Toate acestea sunt foarte dificile, crede-mă Ce poți spune despre franciză? Franciza* elimină o parte semnificativă a riscurilor menționate mai sus Vorbind pentru o companie cunoscută precum McDonald's sau Subway, îți mărești foarte mult șansele de succes și îți economisești multă muncă de pregătire Cu toate acestea, problema numărul rămâne - trebuie să cauți bani Costul achiziționării unei francize de la o companie cunoscută variază de la USD la , milioane USD sau chiar mai mult, iar asta înseamnă doar cumpărarea drepturilor În viitor, vă așteptați la plăți lunare de la compania-mamă pentru pregătirea personalului, publicitate și suport Totuși, toate acestea nu sunt în niciun caz o garanție a unei mari bogății Este posibil să fii obligat să plătești francizorul în ciuda faptului că operezi în pierdere Dar chiar dacă reușiți în acest domeniu, șansele sunt foarte mari să nu aveți un venit în primii câțiva ani Potrivit statisticilor, fiecare a treia franciză se termină în ruină Când bietul meu tată a împlinit de ani, a candidat nesăbuit pentru guvernator al Hawaii, în competiție cu șeful său direct Nu numai că a pierdut alegerile, dar a fost concediat din serviciu Tatălui meu i s-a spus că nu va mai găsi niciodată un loc de muncă în Hawaii Apoi și-a luat toate economiile și și-a cumpărat o franciză a unei companii cunoscute, care, potrivit zvonurilor, era "absolut o opțiune de câștig-câștig" * Dreptul de a utiliza mărci comerciale sau o marcă populară în condiții pre-acordate și contra cost - Notă, trad Partea I Preia controlul asupra viitorului tău Cu toate acestea, tatăl a reușit să piardă chiar și o opțiune câștig-câștig Drept urmare, și-a pierdut toți banii Teoretic, o franciză este o idee grozavă, dar în realitate este mai mult ca un joc de noroc și trebuie să plătiți bani pentru simplul drept de a sta la masa de joc Puterea venitului pasiv Ați folosit vreodată robinete care economisesc apă? Apa curge atâta timp cât ții butonul apăsat Merită să-l eliberezi, deoarece arcul închide imediat robinetul Pentru majoritatea oamenilor, sursa de venit seamănă cu o astfel de macara Banii curg într-un flux subțire, dar de îndată ce încetați să lucrați, fluxul se usucă imediat De asemenea, aveți nevoie de un robinet de bani care să fie suficient pentru a deschide o singură dată și pentru a nu vă face griji pentru nimic altceva Vă poate oferi venituri nu numai pentru un viitor scurt previzibil, ci și pentru o perioadă infinit de lungă Acesta este așa-zisul venit pasiv, care continuă să curgă constant, chiar dacă nu depui niciun efort în el și nu ești direct implicat în afacerea care îi este sursa Trecerea în cadranul B este un pas în direcția corectă, dar nu toate afacerile pot genera venituri pasive Dacă deții un restaurant, primești venituri doar dacă gătești un fel de mâncare și îl vinzi Daca reparati aparate de aer conditionat, atunci veti primi venituri numai dupa prestarea serviciului Chiar și medicii și avocații foarte plătiți primesc venituri doar pentru deservirea anumitor pacienți sau clienți Dacă nu obțineți clienți timp de o săptămână, fluxul de venituri este întrerupt și nu primiți bani pentru acea săptămână Capitolul Oamenii trebuie să înțeleagă de unde poți obține venituri pasive Știind acest lucru, eu și Donald Trump ne-am unit forțele și am dezvoltat mai multe structuri de afaceri care o pot genera și am publicat rezultatele în cartea Why We Want You to Be Rich Apropo, titlul cărții nu este cuvinte goale Ne dorim cu adevărat să fii bogat Bogăția nu este o resursă limitată Dacă te îmbogăți, nu înseamnă că vei lua o parte din avere de la mine, de la Donald sau de la oricine altcineva Lumea în care trăim este surprinzător de abundentă Are suficientă energie și materiale pentru ca fiecare persoană de pe planetă să dea dovadă de ingeniozitate, creativitate, ambiție și să se îmbogățească Ce am putut descoperi? Am găsit un model de afaceri care este diferit de toate celelalte Creează venit pasiv și necesită o investiție de capital inițială relativ mică Această afacere poate fi condusă în timpul tău liber, dar veniturile pe care le generează sunt suficiente pentru a-ți părăsi în cele din urmă locul de muncă și a te dedica în totalitate afacerii Acest model de afaceri se numește marketing de rețea Voi vorbi mai departe despre asta PARTEA II O afacere, opt active care creează bogăție Opt argumente pentru marketing în rețea care vă pot asigura viitorul Capitolul VIAȚA MEA ÎN AFACERI Trebuie să încep cu o mărturisire sinceră: nu am lucrat niciodată cu adevărat în network marketing Nu sunt distribuitor al nicio companie Nu am interese financiare în nicio firmă de marketing în rețea și nici nu fac publicitate pentru niciuna dintre ele Dar, în același timp, sunt direct implicat în acest tip de afaceri, deoarece îl promovez activ de mulți ani În acest capitol, vă voi spune de ce Am fost introdus pentru prima dată în marketingul de rețea în , când un prieten m-a invitat la prezentarea lui Am fost de acord să merg, deși mi s-a părut puțin ciudat că acest eveniment nu se ține la birou, ci într-o casă privată Timp de trei ore l-am ascultat vorbind despre avantajele de a deține o afacere față de a fi angajat și am fost de acord cu multe din ceea ce a spus La final, m-a întrebat ce părere am despre tot ce am auzit "Este interesant", i-am răspuns, "dar nu pentru mine" În acel moment, eram complet ocupat să-mi construiesc propria afacere și nu mi-a fost clar de ce ar trebui să o construiesc împreună cu altcineva În plus, era vorba de marketing în rețea Atunci tot nu am inteles deloc care este esenta lui, dar mi s-a parut ca stiam deja totul despre ea si eram sigura ca nu mi se va potrivi La scurt timp după prima mea expunere la marketing de rețea, afacerea mea cu portofelul pentru sportivi, Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere pe care l-am fondat împreună cu doi prieteni, a urcat dramatic Doi ani de muncă grea au început să dea roade Succesul, faima și bogăția tocmai au plouat din cer asupra mea și a partenerilor mei Ne-am propus să devenim milionari până la treizeci de ani și am reușit acest lucru, în ciuda tuturor dificultăților și sacrificiilor (trebuie să ținem cont că erau anii , când un milion de dolari mai însemna ceva) Compania și produsele noastre au fost prezentate în reviste precum Surfer, Runner's World și Gentleman's Quarterly Am fost hit-ul sezonului în industria articolelor sportive, iar afacerea noastră s-a răspândit în toată lumea A fost un real succes Nu m-am mai gândit niciodată la marketingul de rețea, cel puțin nu în următorii ani Epifanie Pe măsură ce anii au trecut, multe lucruri mi-au devenit mai clare Afacerea mea incredibil de succes a eșuat în câțiva ani A fost o experiență îngrijorătoare și foarte plină de satisfacții, deoarece m-a forțat să privesc mai atent lumea din jurul meu și să pun întrebări O mare parte din ceea ce ma învățat tata bogat a început să se cufunde în capul meu, iar perspectiva mea a început să se extindă Curând am creat o altă firmă de succes, apoi alta și alta și, spre deosebire de prima, au rezistat timpului În toți acești ani, m-am străduit să devin mai bogat, dar, în același timp, am găsit modalități de a-i ajuta și pe alții să obțină bogăție Am început să realizez că satisfacția poate veni nu numai din succesul personal, ci și din oportunitatea de a ajuta alți oameni să obțină aceleași rezultate înalte În următorii ani, am auzit o mulțime de informații negative despre marketingul în rețea de la cunoscuții mei, așa că în cele din urmă am decis să verific totul pentru mine Capitolul Am început să realizez că satisfacția poate veni nu numai din succesul personal, ci și din oportunitatea de a ajuta alți oameni să obțină aceleași rezultate înalte La începutul anilor , l-am întâlnit din greșeală pe prietenul meu Bill, care la acel moment era deja multimilionar Am început să vorbim și Bill mi-a spus că își construiește o nouă afacere bazată pe marketing în rețea Bill a fost întotdeauna o persoană treaz și un om de afaceri cu experiență Știam că tocmai finalizase un proiect imobiliar imens în valoare de peste un miliard de dolari, așa că m-am întrebat ce l-ar fi putut motiva să se implice în marketingul de rețea El a răspuns: "Oamenii îmi cer sfaturi pentru a investi în imobiliare de ani de zile Și-ar dori să investească și în proiectele mele, dar acest lucru nu este întotdeauna posibil, pentru că majoritatea nu au sau de mii de dolari, care este contribuția minimă pentru proiecte de nivelul meu De fapt, mulți oameni nu au deloc bani Unii sunt în pragul falimentului, așa că intră în tranzacții ieftine negarantate, care de multe ori se dovedesc a fi investiții foarte proaste În domeniul marketingului în rețea, pot ajuta cu adevărat oamenii să câștige bani fără a le cere să facă o investiție majoră Și cu cât pot ajuta mai mulți oameni, cu atât voi avea mai mulți investitori! De asemenea, îmi place foarte mult să lucrez cu oameni care sunt dispuși să învețe și să se dezvolte Cei pe care îi sfătuiesc în marketingul în rețea sunt încântați de idei noi " După ce am vorbit câteva minute, ne-am luat rămas bun, căci a trebuit să mă grăbesc spre aeroport, dar nu Partea IL O afacere - opt active care creează bogăție În următoarele câteva luni, ne-am întâlnit și am continuat să vorbim despre aceste subiecte și, ca urmare, respectul meu pentru ideea de marketing în rețea a crescut foarte mult În , am decis să explorez serios această linie de afaceri Am asistat la toate prezentările și am ascultat cu atenție ce s-a spus acolo Am citit literatura de specialitate, am studiat diversele companii de marketing în rețea și le-am analizat rezultatele cu aceeași atenție cu care am făcut investițiile mele Am investit chiar niște bani în cele care mi-au plăcut cel mai mult, dar acest lucru nu a fost făcut de dragul veniturilor, ci pentru a afla mai multe despre network marketing și pentru a-l cunoaște din interior Am avut ocazia să vorbesc cu liderii unora dintre aceste companii și am fost uimit de ce înaltă moralitate, spiritualitate și profesionalism au acești oameni inteligenți și drăguți După ce am scăpat de prejudecățile mele și am înțeles esența marketingului în rețea, mi-am dat seama că am găsit o zonă de afaceri extrem de atractivă Când am fost introdus pentru prima dată în acest concept în , mintea mea era complet închisă la el Aproape de ani mai târziu, mi-am schimbat complet punctul de vedere Oamenii întreabă uneori: "De ce recomandați marketingul în rețea ca mijloc de acumulare a bogăției, dacă voi înșivă v-ați îmbogățit într-un mod complet diferit?" Tocmai pentru că marketingul în rețea nu a jucat niciun rol în acumularea mea primară de capital, îl pot judeca mai obiectiv Am studiat această linie de business parcă din exterior și am găsit multe aspecte pozitive în ea, dar toate acestea s-au întâmplat după ce am câștigat libertate financiară Cu toate acestea, pot spune că dacă astăzi ar trebui să încep totul de la zero, atunci nu aș fi angajat în afaceri tradiționale în primul rând, ci în marketing de rețea Capitolul Ce este marketingul în rețea? Am spus deja că nu am fost niciodată implicat direct în marketingul de rețea, dar cunosc o persoană care s-a implicat activ în asta Așa că l-am invitat să-și împărtășească experiența Prietenul meu John Fleming și-a început cariera de arhitect (a lucrat cândva pentru legendarul Mies van der Rohe), ceea ce este unul dintre motivele pentru care admir abordarea sa în marketingul în rețea John încearcă să aducă aceeași practicitate și funcționalitate construcției acestei afaceri ca și construcției de clădiri În structura oricărei afaceri, el prețuiește puterea mai presus de toate În acest capitol, John împărtășește cei aproape de ani de experiență în marketingul în rețea A deținut și a operat propria afacere și a deținut funcții de conducere în alte firme, inclusiv timp de ani ca vicepreședinte regional și apoi vicepreședinte pentru strategie de vânzări, training și dezvoltare într-una dintre cele mai mari și mai respectate companii de marketing în rețea John este implicat activ în asociațiile din industrie În , Fundația pentru Educație pentru Vânzarea Directă ia acordat premiul lor de top Astăzi, John publică Direct Selling News, o revistă care acoperă vânzările directe și marketingul în rețea Robert: John, spune-le cititorilor ce este marketingul în rețea și cum funcționează John: Marketingul în rețea a existat sub diferite forme de la mijlocul secolului trecut Ideea de bază din spatele acesteia este pe cât de simplă, pe atât de genială: în loc să cheltuiți sume uriașe de bani pe tot felul de agenții profesionale și marketing Partea a II-a O afacere, opt active care creează bogăție servicii care vă promovează produsele pe piață, este mai bine să plătiți oamenilor care sunt ei înșiși consumatori și fani ai produselor dvs și să spuneți tuturor celor din jur despre asta Este exact ceea ce fac companiile de marketing în rețea Aceștia plătesc o parte din veniturile din vânzări reprezentanților independenți care, în cea mai mare parte, sunt ei înșiși consumatori ai acestor produse și răspândesc vestea despre ele cu convingere și entuziasm Robert: Lasă-mă să preiau temporar funcția de avocat al diavolului Cum poate un sistem în care lucrează persoane alese aleatoriu în loc de marketeri și vânzători instruiți și competenți să atingă un nivel serios de vânzări? John: Aceasta este frumusețea acestui sistem Fiecare marketer profesionist, fiecare corporație gigant și chiar producătorii de la Hollywood știu că cea mai eficientă formă de publicitate din lume este cuvântul în gură De aceea, reclamele TV plătesc actorilor milioane pentru a spune cuvinte de pe ecran, așa cum fac mama, soțul, cel mai bun prieten sau copiii tăi Actorii imită un schimb confidențial de informații între persoane apropiate Nu există imitație în marketingul de rețea Totul este real aici Adevărata putere a acestui model este că compania plătește un comision vânzătorului pentru toate produsele cumpărate de oameni la recomandarea acestuia, iar tu poți câștiga bani frumoși din asta Cât de eficient este? Tu însuți știi răspunsul la această întrebare: volumul vânzărilor folosind metode de marketing în rețea la nivel mondial este semnificativ mai mare de miliarde de dolari pe an, ceea ce este comparabil cu Capitolul cu întreaga economie a unor ţări precum Noua Zeelandă, Pakistan sau Filipine Când descriu acest model de afaceri, mă refer adesea la el fie vânzare directă, fie marketing în rețea, deoarece majoritatea companiilor de vânzare directă fac asta prin marketing în rețea Deși aceste concepte au devenit în mare măsură interschimbabile, voi folosi aici termenul "marketing de rețea" Unul dintre motivele creșterii constante a vânzărilor de marketing în rețea este că nu există perdanți în acest proces Compania câștigă prezentări excelente de produse și încrederea clienților, care este foarte dificil și costisitor de realizat prin publicitate tradițională, iar reprezentantul independent are posibilitatea de a genera un flux de numerar serios pentru el însuși Cum? Prin schimbul de informații în cursul contactelor personale se creează o rețea extinsă atât de vânzători de bunuri și servicii ale companiei, cât și de clienți Robert, spui că o afacere din cadranul B trebuie să aibă cel puțin de angajați Deși în network marketing vânzătorii nu sunt angajați, ci reprezentanții tăi independenți, pe care îi plătești pentru serviciile prestate, dinamica financiară rămâne aceeași: dacă numărul acestor vânzători independenți crește la sau , poți deja să vorbești despre compania ta ca pe un organizare serioasă, generând venituri semnificative Ce spun ei despre marketingul în rețea John spune că puterea acestui model de afaceri constă în eficiența sa și nu suntem singurii care observăm Partea IL O afacere - opt active care creează bogăție Tom Peters, legendar expert în management și autor al bestsellerului clasic În căutarea excelenței, descrie marketingul în rețea ca fiind "primul pas cu adevărat revoluționar într-o jumătate de secol de când marketingul modern a apărut la Procter and the Gambie și la școala de afaceri Harvard" Succesul tot mai mare al marketingului în rețea a fost prezentat în Forbes, Fortune, Newsweek, Time, US News & World Report, USA Today, New York Times și Wall Street Journal În urmă cu cincisprezece ani, cu greu puteai găsi o mențiune despre el în presă, dar astăzi, luați cel mai recent număr al Fortune și vedeți cum este descris marketingul de rețea acolo: Astăzi, marketingul în rețea este recunoscut de mulți experți și oameni de afaceri de top drept unul dintre modelele de afaceri cu cea mai rapidă creștere din lume "Visul investitorului cel mai bine păzit secret din lumea afacerilor o industrie cu performanță anuală în continuă creștere, flux de numerar constant, rentabilitate ridicată a investiției și perspective globale pe termen lung " Poate că este dificil să găsești oameni mai diferiți între ei decât Warren Buffett și Richard Branson Buffett conduce o camionetă și locuiește în Omaha; Branson zboară cu avioanele propriei companii aeriene și locuiește pe una dintre Insulele Virgine Britanice, pe care a achiziționat-o ca proprietate Cu toate acestea, au trei lucruri în comun Amandoi sunt miliardari Ambii sunt oameni extrem de practici Ambii dețin companii de marketing în rețea Asta nu înseamnă nimic pentru tine? Capitolul Ce au în comun companii precum Citigroup, Jockey, L'Oreal, Mars, Remington și Unilever? Toate într-o oarecare măsură (și unele complet) își vând produsele prin marketing de rețea Astăzi, marketingul în rețea este considerat de mulți experți și oameni de afaceri de top drept unul dintre modelele de afaceri cu cea mai rapidă creștere din lume Capitolul VENITURILE NU ESTE IMPORTANTE, CI ACTIVE CARE DE VENIT Nu este nimic surprinzător în faptul că mulți oameni tind să subestimeze marketingul în rețea Până la urmă, nici cei care sunt implicați îndeaproape în acest tip de afaceri nu înțeleg pe deplin ce valoare au Când participă la următoarea prezentare de marketing în rețea, oamenii pun cel mai adesea întrebarea: "La câte venituri mă pot aștepta dacă intru în această afacere?" Deloc surprinzător, în timpul prezentărilor, ascultătorilor li se spune de obicei exact ceea ce doresc să audă: câți dolari pe lună pot câștiga Cert este că oamenii gândesc în categorii din cadranele E și S De aceea îi interesează în primul rând veniturile lunare ca un fel de adaos la salariul pe care îl primesc în aceste sectoare Dar adevărata valoare a marketingului în rețea nu este deloc în asta Întreaga problemă cu angajarea este că venitul este extrem de limitat și liniar: a lucrat o oră - a primit un dolar, a lucrat două ore - a primit dolari Prin urmare, nu veți avea niciodată ocazia să vă opriți După cum am menționat deja, aceasta este o opțiune fără fund Majoritatea oamenilor în mod intuitiv Partea a II-a O afacere, opt active care creează bogăție înțelegeți acest lucru, dar credeți că singura cale de ieșire din impas este un salariu mare Cu toate acestea, esența acestui lucru nu se schimbă: ești ferm atașat de sursa veniturilor tale și cu cât câștigi mai mult, cu atât conexiunea devine mai puternică În cadranele B și I, scopul principal nu este de a face bani, ci de a achiziționa active care creează venituri Adevărul despre casa ta Multe lucruri pe care oamenii le consideră activele sunt de fapt pasive Factorul care distinge un activ de o datorie nu este valoarea abstractă, ci direcția fluxului de numerar generat Cu alte cuvinte, totul depinde de unde este direcționat fluxul de numerar - în buzunar sau din el Tot ceea ce ai, fie îți aduce bani, fie îți ia Dacă nu există un flux de numerar pozitiv, atunci acesta nu este un activ, ci o datorie De ani de zile, oamenii și-au folosit casele ca un fel de bancomat, asigurând împrumuturi mari pentru a plăti cardurile de credit, a pleca în vacanțe, a cumpăra un SUV și așa mai departe Poate că și tu ai făcut asta Toate acestea se datorează noțiunii predominante că casa ta este un activ financiar, când de fapt este doar un card de credit, doar unul mare Permiteți-mi să vă explic ce este un atu În mintea majorității oamenilor despre această problemă există o confuzie completă Ei deschid un dicționar și citesc că un activ este ceva care are o anumită valoare Da, o astfel de definiție există, dar poate fi înșelătoare Lasă-mă să-ți pun o întrebare: Cât valorează casa ta? Capitolul Dar înainte de a răspunde, permiteți-mi să pun aceeași întrebare într-un mod ușor diferit: Care este venitul lunar al casei tale? Cel mai probabil, vei răspunde: "Nu, nu Dimpotrivă, în fiecare lună cheltuiesc mulți bani pe întreținere și reparații Asta e toată ideea Casa ta nu este un activ, ci o datorie Desigur, vei spune: "Dar stai puțin, pentru că casa valorează câteva sute de mii de dolari!" Oh, chiar aşa? Și când va deveni această valoare o realitate? Doar atunci când te hotărăști să-l vinzi, adică într-un viitor nedeterminat Unde vei locui atunci? Cel mai probabil, veți cheltui veniturile pentru achiziționarea unei noi locuințe Unde este valoarea casei atunci? Poți să ții acești bani în mâini? Puteți cumpăra ceva cu ei sau puteți investi în ceva? Valoarea casei a dispărut Ea nu mai este Casa ta nu este un atu Este o gaură în pământ în care banii curg în mod constant Cum să distingem un activ de o gaură în pământ? Uită o clipă de dicționarul explicativ Să vorbim despre lucruri reale Un activ este ceva care funcționează pentru tine și îți oferă posibilitatea de a câștiga venituri fără a fi nevoie să lucrezi singur Bietul tată spunea mereu: "Încearcă să obții un loc de muncă bine plătit" Tatăl bogat a învățat: "Obțineți bunuri" Prin construirea afacerii dvs în cadranul B, achiziționați active Compania noastră "Tată bogat" are filiale în toată lumea Indiferent dacă dorm sau joc golf, banii vin constant în contul meu Acesta este un venit pasiv Desigur, muncesc la fel de mult ca înainte, dar nu pentru salariu, ci pentru câștig Partea a II-a: O afacere, opt active care creează bogăție active, pentru că gândesc ca un bogat, nu ca un muncitor Dacă presupunem că deținerea unei afaceri este egală cu deținerea de active, atunci lucrând în domeniul marketingului în rețea, dobândești nu numai cunoștințele și abilitățile necesare vieții, ci și active reale Daca esti independent, venitul tau este salariul tau, in timp ce in network marketing construiesti o afacere care genereaza venituri Investesc doar în lucruri care generează venituri Dacă o investiție îmi aduce bani, atunci este un atu Dacă îmi scot bani din buzunar, atunci este o răspundere Am două Porsche Sunt pasivi Desigur, aceasta este proprietatea mea, dar mașinile nu aduc venituri, ci doar scot bani din mine Totul este foarte simplu Pentru oamenii cunoscători, activul numărul este de obicei propria lor afacere, iar activul numărul este imobiliar Dar când vorbiți despre imobiliare, trebuie să înțelegeți diferența dintre fluxul de numerar și aprecierea valorii Majoritatea oamenilor confundă aceste concepte Investind în imobiliare, ei investesc în aprecierea valorii De la ei poți auzi adesea: "Casa mea a crescut în valoare" În acest caz, vorbim despre o creștere a valorii, și nu despre fluxul de numerar Imobilul ar trebui, în general, să fie cumpărat și deținut ca activ și nu vândut cu profit Să presupunem că ați cumpărat o proprietate cu USD și ați vândut-o cu USD În acest caz, nu puteți vorbi despre activ Pur și simplu ai profitat de creșterea valorii de USD și te-ai despărțit de activ de dragul banilor Ți-ai "ucis" bunul Este ca și cum ai vinde o vacă în loc să ții una și să vinzi lapte Personal, l-as prefera pe acesta din urma Să revenim la cea mai mare problemă a angajării Locul de muncă nu este un atu Nu îl puteți vinde sau închiria Nu primiți dividende de la ea De ce să petreci decenii întregi, cei mai buni ani de viață Capitolul nici prin crearea a ceva care nu este un atu? Mai exact, crearea de active, dar nu pentru tine, ci pentru altcineva? Vreau să fii clar: atunci când ești angajat, creezi active pentru alți oameni Din copilărie suntem învățați că un loc de muncă bun are o anumită valoare intrinsecă, dar de fapt valoarea lui este absolut zero În plus, salariul tău este impozitat la cea mai mare cotă dintre orice alt tip de venit În acest caz, totul funcționează împotriva ta! Dar unii oameni sunt dispuși să plătească chiar și acel preț pentru "fiabilitatea și stabilitatea" în cadranul E Network Marketing nu înseamnă să vinzi produse, ci să faci bani! Cea mai comună concepție greșită despre marketingul în rețea este că este echivalată cu vânzările Dar tranzacționarea este doar o modalitate de a genera venituri Imediat ce se oprește, venitul se oprește imediat Vânzătorul este un angajat Dacă lucrați în spatele unui ghișeu dintr-un magazin, vă aflați în cadranul E Dacă aveți propria afacere (de exemplu, vânzarea de polițe de asigurare, case, bijuterii), atunci aici vorbim despre cadranul S Cu toate acestea, în orice caz, acesta este un loc de muncă, iar funcția dvs este să vindeți bunuri sau servicii Nu așa sunt create bogăția și libertatea financiară Pentru a face acest lucru, trebuie să vă mutați în cadranul B John: Robert, ai perfecta dreptate Oamenii presupun adesea că, pentru a reuși în această afacere, trebuie să poți face comerț Cu toate acestea, esența marketingului în rețea nu este să vinzi cu pricepere un produs sau un serviciu Pentru că oricât de bun ai fi Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Ca om de vânzări (și majoritatea oamenilor nu sunt atât de grozavi, ca să fiu sincer), venitul tău este determinat de cât poți vinde, iar numărul de ore din zi este limitat, nu-i așa? În marketingul în rețea, sarcina principală nu este să vinzi ca atare, ci să formezi o rețea, adică o armată de oameni care să-ți reprezinte produsele sau serviciile și să împărtășească informații despre acestea cu alții Astfel, scopul tau nu este sa vinzi cat mai multe unitati, ci sa ajungi la cat mai multi clienti prin recrutarea altor persoane implicate direct in vanzare sub bannerul tau Ce obțineți prin crearea unei armate de distribuitori independenți? Un activ care generează venituri pasive pentru tine În capitolul , îl voi ruga pe John să explice mai detaliat de ce nu trebuie să fii persoană de vânzări în marketingul de rețea Sper că veți acorda atenția cuvenită acestui capitol, deoarece conține informații foarte importante pe care majoritatea oamenilor nu le înțeleg Deocamdată, amintiți-vă că implicarea în marketingul de rețea nu este direct legată de suma veniturilor, deoarece scopul său principal este crearea de active Pentru a fi mai precis, creează opt tipuri de active și, în același timp În capitolele următoare, le vom analiza mai detaliat Capitolul ACTIVUL # : CUNOAȘTE AFACERI ÎN LUMEA REALĂ Trebuie să vă mărturisesc că am citit foarte încet Citesc mult, dar încet și uneori trebuie să citesc același pasaj de mai multe ori înainte de a înțelege despre ce este vorba Mai mult, scriu foarte prost Din această cauză am picat de două ori la școală la examenele de engleză Și știi ce e ciudat? Un elev C care s-a luptat cu temele de scris la școală a devenit un scriitor foarte bun, iar șapte dintre cărțile sale au ajuns pe lista celor mai bine vândute New York Times Ce spune? Faptul că notele bune nu sunt cel mai important lucru Nu mă înțelege greșit: nu minimizez importanța educației Sunt convins că este necesar Sunt un susținător pasionat al educației bune Dar chestia este că la școală, după părerea mea, nu se învață ceea ce îți va asigura succesul în viață Esența marketingului în rețea nu este despre prezentarea unor produse grozave, nu despre banii care pot fi câștigați și nu despre posibilitatea de a obține libertate financiară Da, produsele sunt adesea grozave Și nici oportunitatea de a găsi o cale către adevărata bogăție nu trebuie aruncată Partea a II-a O afacere, opt active care creează bogăție din conturi Dar acesta nu este principalul avantaj al acestei afaceri Valoarea numărul a marketingului în rețea constă în obținerea cunoștințelor despre cum se desfășoară afacerile în lumea reală Trei tipuri de educație Dacă doriți să aveți succes financiar, trebuie să luați în considerare că există trei tipuri de educație: școlară, profesională și financiară La școală, ești învățat să citești, să scrii și să rezolvi probleme de matematică Aceasta este o parte foarte importantă a educației, mai ales în lumea de astăzi După cum am menționat deja, cea mai mare parte a vieții mele am fost student C pur și simplu pentru că materiile pe care le-am predat nu mi-au trezit interesul Învățământul profesional își propune să te învețe cum să lucrezi pentru bani Cu alte cuvinte, te pregătește pentru viața în cadranele E și S Când eram copil, cei mai performanti aveau să fie medici, avocați și finanțatori Cei care au studiat mai prost mergeau la școli profesionale care pregătesc personal medical junior, instalatori, muncitori în construcții, electricieni și mecanici auto Nu am excelat nici in acest domeniu Deoarece nu am avut un succes deosebit la școală, nu eram destinat să devin nici medic, nici avocat, nici contabil Am devenit marinar și apoi pilot de elicopter și am luptat în Corpul Marin din Vietnam La de ani aveam deja două profesii - marinar și pilot, dar niciuna nu a devenit un mijloc de a câștiga bani pentru mine Educația financiară te învață cum să faci banii să lucreze pentru tine în loc să lucrezi pentru bani Dacă credeți că o astfel de educație poate fi obținută în școlile de afaceri, atunci vă înșelați Aceste școli sunt preocupate doar de selectarea tinerilor talentați și de pregătirea lor pentru locuri de muncă manageriale pentru oameni bogați Cu alte cuvinte, sunt crescuți Capitolul Activ # : Cunoștințe despre afaceri din lumea reală formează cel mai înalt eșalon al forței de muncă salariate Îți place sau nu, este tot același cadran R După ce m-am întors din Vietnam, am decis să mă întorc la școală pentru a obține un MBA, dar tata bogat m-a convins să renunț El a spus: "Dacă absolviți o școală standard, veți deveni un muncitor salariat pentru cei bogați Dacă vrei să te îmbogățești singur, ai nevoie de o educație financiară pe care o poți obține doar în lumea reală Abilitățile și abilitățile necesare A deveni antreprenor construind o afacere în cadranul B nu este ușor Poate că aceasta este cea mai dificilă sarcină care poate reveni la soarta oricărei persoane Acesta este motivul pentru care atât de mulți oameni rămân în cadranele E și S, unde viața este mult mai ușoară Dacă ar fi atât de simplu, mulți oameni ar dori să treacă în cadranul B Pentru a avea succes în afaceri, aveți nevoie de abilități tehnice care nu sunt predate la școală Luați, de exemplu, organizarea și intenția Nu este atât de ușor pe cât ar părea Oamenii care se apucă de marketing în rețea pentru prima dată experimentează uneori neputință și confuzie completă, deoarece sunt obișnuiți să urmeze ordinele altora În cadranul P, s-ar putea să fii excepțional de muncitor, dar nu ai experiență în stabilirea obiectivelor, planificarea acțiunilor, capacitatea de a prioritiza și gestiona propriul timp și, de asemenea, în determinarea succesiunii corecte a operațiunilor de producție Este uimitor cum oamenilor le lipsesc aceste calități fundamentale Deși, în general, nu este nimic surprinzător aici La urma urmei, nu sunt necesare în cadranul E Cu toate acestea, dacă decideți să repetați Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Xia în sectorul B, pur și simplu nu poți face fără ele Aceste abilități sunt la fel de importante ca și capacitatea de a folosi un carnet de cecuri, de a face planuri și de a analiza situațiile financiare stimulente fiscale Oamenii care nu s-au ocupat niciodată de marketing în rețea sunt adesea surprinși să afle că chiar și lucrând de acasă, pot primi beneficii fiscale semnificative Mulți au auzit că bogații se bucură de tot felul de scutiri de impozite pe care simplii muritori nu le au, dar fiind în cadranul E, ei nici măcar nu știu care sunt acele reduceri sau cine are dreptul la ele Prin urmare, faptul că și ei se pot bucura de astfel de beneficii literalmente încă din prima zi de viață în afaceri și, în consecință, economisesc mulți bani, este o mare descoperire pentru ei Modificările recente ale politicii fiscale și ale programelor de asigurare, implementate în interesul întreprinderilor mici, ușurează foarte mult povara fiscală a antreprenorilor și, în multe privințe, chiar depășesc scutirea creată de BIROUL ACASĂ AUTO, COMBUSTIBIL, DEPRECIERE, ACASĂ CALCULATOR INTERNET SI TELEFON CONEXIUNE VOIAJ, MANCARE, HOTELURI ARTICOLE PENTRU CONSUM PERSONAL Iată doar câteva dintre lucrurile pentru care trebuie să cheltuiți bani oricum Făcând marketing în rețea de acasă, veți putea exclude aceste sume de la impozitare Notă Aceste exemple sunt oferite doar cu titlu ilustrativ În fiecare situație specifică, este necesar să consultați un consilier fiscal profesionist Capitolul Activ # : Cunoștințe despre afaceri din lumea reală pentru marile corporații Începând propria afacere de marketing în rețea în timpul liber, aveți deja dreptul de a vă bucura de aceleași beneficii ca și oamenii bogați Veți avea mult mai multe oportunități decât angajații de a scuti sume semnificative de la impozitare Deci, de exemplu, puteți exclude din suma impozabilă costurile de întreținere și alimentare cu combustibil a mașinii și, în unele cazuri, chiar de vizitarea restaurantelor și a divertismentului Desigur, va trebui să discutați despre toate aceste opțiuni cu consilierul dvs fiscal, dar veți fi plăcut surprins că onorariile lui sunt și deductibile fiscal! Cu alte cuvinte, guvernul plătește parțial pentru dvs sfaturi profesionale, drept care îi plătiți mai puține taxe Unul dintre beneficiile marketingului în rețea este că elimină misterul din afaceri și te ajută să te simți confortabil cu viața în cadranul B Intru în toate aceste detalii doar pentru a vă spune ce instrument puternic de evitare a impozitelor este în mâinile dumneavoastră din prima zi în care vă începeți propria afacere Și majoritatea oamenilor nici măcar nu știu despre asta Nu au absolut nicio idee cum este viața în cadranul B Acest lucru se datorează faptului că oamenii în general nu știu mai multe despre afaceri decât despre Atlantida scufundată Unul dintre beneficiile marketingului în rețea este că elimină misterul din afaceri și te ajută să te simți confortabil cu viața în cadranul B Bun venit în lumea afacerilor reale Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Calități vitale Succesul în afaceri nu este doar despre cunoștințe și abilități tehnice Nu mai puțin importante pentru viața în cadranul B sunt calitățile pur personale Cheia succesului aici este educația și abilitățile, experiența de viață și, cel mai important, caracterul Eu, de exemplu, a trebuit să învăț să depășesc îndoiala de sine, timiditatea și teama de eșec În plus, a trebuit să învăț cum să mă ridic pe picioare după ce am căzut și să-mi continui drumul Aceste calități trebuie cultivate dacă doriți să conduceți cu succes o afacere în cadranul B, fie că se bazează pe marketing în rețea, pe o franciză sau pe propria afacere de la zero Dacă nu ai învățat aceste lucruri la școală și dacă părinții tăi nu te-au crescut în acel spirit, atunci cum poți învăța aceste lucruri? Doar în practică Dar unde poți găsi o afacere care nu numai că îți va oferi suficient timp pentru educație și dezvoltare personală, dar să încurajeze și să dezvolte această dorință? în marketingul în rețea John: Este interesant, Robert, că întotdeauna menționezi educația ca principală condiție prealabilă pentru a face afaceri și este mult adevăr în ceea ce spui Adesea, în marketingul în rețea, oamenii învață abilități și învață calități personale care nu pot fi învățate nicăieri altundeva Marketingul în rețea te învață să depășești temerile, să comunici cu ceilalți, să înțelegi psihologia celor care îți spun "nu", să menții perseverența și perseverența chiar și în caz de refuz Iată doar câteva calități importante care pot fi învățate prin practicarea marketingului în rețea: Capitolul Asset # : Cunoștințe despre afaceri din lumea reală ■ concentrarea pe succes; ■ capacitatea de a acționa în funcție de circumstanțe; ■ capacitatea de a depăși frica, îndoiala și timiditatea; ■ capacitatea de a percepe calm obiecţiile; ■ aptitudini interpersonale; ■ capacitatea de a înțelege oamenii; ■ capacitatea de a vă gestiona timpul; ■ simţul responsabilităţii; ■ capacitatea de a stabili obiective practice; ■ capacitatea de a gestiona banii; ■ abilităţi de investiţii Companiile bune de marketing în rețea dezvoltă programe solide de formare pentru reprezentanții lor Și sunt de acord cu tine: acest studiu este cu adevărat neprețuit Este greu să găsești un alt loc în care să fii învățat și chiar plătit bani buni În orice altă situație, ar trebui să plătiți o sumă ordonată pentru astfel de cunoștințe Avem un principiu de marketing în rețea "câștiga prin învățare" Surprinde cu adevărat esența acestei afaceri La urma urmei, poți învăța să faci ceva doar făcând afaceri, și nu stând pantalonii la birou și ascultând dezvăluirile altora Network Marketing este o adevărată școală de afaceri pentru persoanele care doresc să dobândească cunoștințele și abilitățile unui antreprenor, nu unui angajat În marketingul în rețea, nu ești predat în teorie, ci în practică Indiferent dacă puteți stăpâni această știință la perfecțiune și puteți câștiga bani mari, cunoștințele dobândite vor fi de neprețuit pentru Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere pe parcursul vieții tale ulterioare Mulți oameni, după ce au primit pregătire și experiență în marketingul în rețea, intră apoi în alte tipuri de afaceri și obțin un succes serios în ele De aceea recomand oamenilor acest tip de afaceri de ani Dacă decideți să lucrați pentru o companie bună de marketing în rețea, ea nu numai că vă va sfătui de unde să începeți și cum să vă conduceți afacerea, dar vă vor sprijini și pe parcurs și vă vor dezvolta abilitățile și abilitățile Marketingul în rețea este o școală de afaceri reale pentru oamenii care doresc să dobândească cunoștințele și abilitățile unui antreprenor și să nu rămână angajat toată viața Capitolul ACTIVUL # : ÎMBUNĂTĂȚIREA CALITĂȚILOR PERSONALE Trebuie să spui: "Kiyosaki, ești înnebunit? Nu mai spune basme despre perfecțiunea sufletului Nu suntem într-o sesiune de terapie de grup Trebuie să câștig bani Am nevoie de bogăție, nu de armonie universală!" Nu vă grăbiţi Nu am luat-o razna Sunt un realist înrăit A obține bogăție nu înseamnă a pune o monedă în slotul potrivit Și scopul tău nu este doar să cauți un venit suplimentar Trebuie să vă schimbați principiile și valorile de bază Nu doar învață acțiuni noi, ci schimbă-ți esența Prietenul meu Donald Trump valorează astăzi miliarde de dolari, dar a fost o perioadă când a pierdut tot ce avea într-un accident imobiliar El a primit chiar datorii de , miliarde de dolari Trump a spus: "Când am dat peste un cerșetor pe stradă, mi-am dat seama brusc că el era cu , miliarde mai bogat decât mine!" Și totuși, în curând, Donald a revenit în frunte Ce l-a ajutat? Calitati personale Nu congenitale, ci cele pe care le-a crescut în sine Am avut și eu o experiență similară în viața mea Până la de ani, devenisem milionar Doi ani mai târziu, compania mea a dat faliment Partea a II-a, O afacere, opt active care creează bogăție Pierderea unei afaceri a fost, desigur, neplăcută, dar acest eveniment a fost o lecție bună pentru mine În ultimii ani am învățat multe despre afacere și chiar mai multe despre mine După ce afacerea mea a eșuat, tatăl bogat mi-a spus: "Banii și succesul te-au făcut prea egoist și din minți Și acum, după ce ai alunecat în sărăcie, poți din nou să înveți El a avut dreptate Am văzut de mai multe ori cât de neprețuită am învățat această lecție Construirea și apoi pierderea unei companii globale mi-a oferit o adevărată educație care a dus în cele din urmă la bogăție Dar mai important, m-am simțit liber Cunoștințele dobândite se refereau nu atât la afaceri și bani cât pe mine Și acum, ca să înțelegeți mai bine la ce mă refer, vom vorbi despre acest subiect cu John Robert: John, este clar că nu toți marketerii de rețea vor avea același succes Care credeți că este principalul factor determinant aici? John: Oameni diferiți definesc succesul în mod diferit Ceea ce unuia i se pare important, altuia pare banal Pentru unii, este suficient doar să crească ușor nivelul veniturilor, în timp ce alții își propun scopul de a-și schimba complet stilul de viață În mod similar, eșecul este definit diferit Un om, care câștigă o mie de dolari pe lună, se consideră un eșec, iar altul, în aceleași împrejurări, este sigur că este extrem de norocos Dar, indiferent, știm că cei care perseverează în marketingul în rețea se îmbunătățesc constant și obțin tot mai multe rezultate În opinia mea, aici pot fi considerați perdanți doar cei care au decis să renunțe la această ocupație Capitolul Aș dori să-mi explic ideea mai detaliat Nu mă refer la faptul că o persoană pur și simplu părăsește compania dintr-un motiv oarecare, ci că renunță pe plan intern și nu găsește puterea de a continua să se angajeze în marketing de rețea Opinia lui John coincide complet cu ideile mele Am vorbit despre asta chiar la începutul cărții Nu este vorba despre schimbarea tipului de afacere, ci despre schimbarea ta Îți pot recomanda o afacere grozavă, dar pentru ca ea să se dezvolte, tu însuți trebuie să crești Câștigător și învins care trăiesc în interiorul tău John a descris cu exactitate diferența dintre o persoană care tocmai a decis să oprească ceva și cineva care a renunțat Fiecare dintre noi, inclusiv eu, are în inimă un învingător și un învins Ei concurează constant unul cu celălalt Oamenii care sunt dominați de un învins pur și simplu există, în loc să trăiască cu succes Încerc întotdeauna să mă asigur că câștigătorul câștigă Cum să determinăm momentul în care un învins se trezește în suflet? "Oh, nu îmi permit", "Este prea riscant" sau "Dacă nu merge?" Câștigătorul își asumă cu îndrăzneală riscuri, iar învinsul se gândește în primul rând la fiabilitate și siguranță Oricât de paradoxal ar părea, dar în ciuda tuturor grijilor și anxietăților, atât cariera, cât și viața învinsului, de regulă, sunt foarte departe de fiabilitate și siguranță Ce poate fi de încredere să lucrezi de ore pe săptămână pentru o corporație care ar putea da faliment în câțiva ani? Sau investiți-vă micile economii într-un plan de pensii (k) administrat de fonduri de investiții fără responsabilitate de performanță? Sau să dai banii unui fond condus de escroci ca Bernie Madoff? Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Așadar, în fiecare dintre noi trăiesc un optimist și un pesimist, un om bogat și un om sărac, o persoană activă și o persoană leneșă care este prea leneșă să se ridice de pe canapea Există o luptă constantă între ei De aceea recomand să faci marketing în rețea, deoarece această linie de business susține un câștigător într-o persoană și o persoană activă care este gata să-și asume responsabilitatea Prietenii tăi cei defavorizați vor să stai întins pe canapea, să te joci cu siguranță și să lucrezi în liniște pentru tine de ore pe săptămână, pentru că excesul tău de activitate îi enervează Sponsorul tău de marketing în rețea face lucrurile în mod diferit: ei vor să crești, să te dezvolți și să depășești realizările tale din trecut Cel mai simplu este să spui: "Nu îmi permit", "Este prea scump", "Nu sunt pregătit să muncesc atât de mult și să-mi asum un asemenea risc" Dar aceasta este vocea unui învins Nu te supara prea tare din cauza asta Pesimistul trăiește în fiecare dintre noi și în mine Sunt momente când câștigă, măcar pentru o vreme În fiecare dimineață îmi decid singur întrebarea cine s-a trezit în mine astăzi: un om bogat sau un sărac, un câștigător sau un învins? Această luptă se întâmplă tot timpul De fapt, fiecare personalitate conține un întreg spectru de personaje care se pot manifesta în orice moment Îmi doresc un personaj dominant care să-mi permită să fiu o persoană fericită, să contribui la destinele lumii, să lupt pentru libertatea spirituală De fiecare dată când cedăm fricii, îndoielii sau subestimării noastre, învinsul renaște în noi Învățând să împărtășim punctul nostru de vedere cu ceilalți și să-i convingem de ceva, înecăm vocea învinsului și îi permitem învingătorului să se manifeste și să se demonstreze Majoritatea oamenilor nu au capacitatea de a continua ceea ce au început, de a face față dezamăgirilor și de a persevera în atingerea scopului propus Pur și simplu nu le-au dezvoltat niciodată Capitolul calitati vitale Ele sunt manifestări ale mentalității antreprenoriale pentru cadranul B și sunt hrănite în cursul marketingului în rețea Când am primit un loc de muncă la Xerox Corporation, mi-au trebuit doi ani întregi să trezesc în mine spiritul câștigătorului Uneori chiar m-am trezit pe punctul de a fi concediat, dar, din fericire, am reușit să prind încredere în mine Cifrele mele de vânzări s-au îmbunătățit treptat, iar după alți doi ani am fost constant pe primul sau pe locul al doilea dintre toți oamenii de vânzări Marketingul în rețea vă dă putere să vă înfruntați temerile, să le depășiți și să treziți câștigătorul din voi Încrederea în sine era mult mai importantă pentru mine decât salariul Munca mea privind respectul de sine a fost neprețuită și m-a ajutat să câștig milioane de dolari în anii următori Pentru aceasta, voi fi veșnic recunoscător corporației Xerox și angajaților săi, care m-au învățat cum să fac față demonilor interioare, îndoielilor și fricilor Astăzi, recomand tuturor să se apuce de marketingul în rețea, deoarece această industrie își construiește încrederea în sine la fel de bine ca și Xerox Marketingul în rețea vă dă putere să vă înfruntați temerile, să le depășiți și să vă treziți spiritul de câștig Dar nu vă înșelați, doar pentru că ați început să vă construiți propria afacere de marketing în rețea nu înseamnă că ratatul din interiorul vostru este de domeniul trecutului Va dura ani pentru a deveni cu adevărat liber Vorbim mult despre libertate, dar este posibil să avem libertate adevărată fără a deveni independent financiar? Și asta necesită mult timp Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere M-am nascut fara nimic Am câștigat și am pierdut mulți bani în viața mea, așa că știu bine ce înseamnă să pierzi totul Și tu vei avea momente de încercări dificile când prietenii îți vor spune: "Supă pe acest marketing de rețea și continuă cu munca ta obișnuită" Sunt sigur că vei fi tentat de mai multe ori să dai frâiele puterii ratatului tău interior Nu face aia Deveniți un câștigător! Școală de vară Înainte de a deveni fluturi, toate omizile țes coconi Școala de zbor a devenit un astfel de cocon pentru mine Am intrat în ea ca absolvent de facultate și am absolvit ca pilot gata să lupte în Vietnam Dacă aș fi fost la o școală de zbor civilă, mă îndoiesc că aș fi fost pregătită pentru operațiuni de luptă, deși aș fi primit aceeași specialitate ca pilot Programele de pregătire pentru piloții militari și civili sunt foarte diferite unul de celălalt Au nevoie de abilități diferite, au intensități diferite de antrenament, iar perspectiva de a fi în război după absolvire face ca multe lucruri să fie evaluate diferit Mi-a luat aproape doi ani să termin pregătirea de bază de zbor în Florida Am primit însemnele mele de pilot militar și apoi am fost trimis pentru antrenament suplimentar de luptă la Camp Pendleton, California Antrenamentul aici a fost mult mai intens Aici am fost învățați nu atât să zburăm, cât să luptăm În acest an de pregătire suplimentară înainte de plecarea în Vietnam, am zburat constant în condiții care au fost un test sever pentru abilitățile noastre mentale, emoționale, fizice și spirituale Capitolul La aproximativ opt luni de la antrenamentul meu la Camp Pendleton, ceva a început să se schimbe în mine În timpul unui zbor de antrenament, am simțit brusc că am devenit în sfârșit un pilot adevărat și că sunt gata să plec la război Până în acel moment, îmi investisem doar mintea, emoțiile și aptitudinile fizice în zbor, adică zburam pur mecanic, dar în acea zi am zburat cu sufletul Sarcina a fost dificilă și periculoasă, dar toate îndoielile și temerile m-au părăsit brusc, iar spiritul uman a preluat totul M-am simțit ca una cu vehiculul de luptă și am experimentat pacea interioară completă Eram pregătit pentru Vietnam Nici măcar nu am simțit frică Încă mă simțeam neliniștit să merg la război Mi-era frică să mor și și mai mult să nu fiu schilod Dar acum eram gata intern să lupt Încrederea în sine era mai puternică decât frica Dezvoltarea mea ca om de afaceri și investitor a semănat în multe privințe cu acest proces Am eșuat de două ori în afaceri înainte de a experimenta ceea ce se numește spiritul antreprenorial Acest spirit îmi permite să mă simt confortabil în cadranele B și I chiar și în momentele dificile Sunt mai confortabil să rămân pe partea B și I decât să mă întorc în cadranele E și S sigure Mi-a luat vreo ani pentru a câștiga încredere în cadranul B Ești mai norocos decât mine, pentru că nu va trebui să petreci atât de mult timp și să treci prin dificultățile și eșecurile prin care a trebuit să trec Puteți obține aceeași educație care vă va schimba viața la "școala voastră de zbor" - marketing de rețea Cum mi-au schimbat viața abilitățile de afaceri Acum că știți despre antrenamentul meu de luptă și războiul vietnamez în junglă, vreau să vă spun o altă poveste despre construirea caracterului Va fi despre iubire Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Dacă nu aș fi trecut prin școala dură a afacerilor reale, atunci cu greu aș fi avut norocul să mă căsătoresc cu femeia visurilor mele Dar am reușit Când am văzut-o prima oară pe Kim, mi s-a părut cea mai frumoasă femeie din lume Simplul gând că mă apropii de ea mi-a făcut să tremure ischiochibial și am rămas fără cuvinte Cu toate acestea, pregătirea mea în afaceri m-a învățat cum să-mi depășesc teama de eșec și respingere Și acest antrenament a dat roade pe deplin Acum câțiva ani, m-aș fi ascuns pe spatele altora și m-aș fi uitat pe Kim de departe, dar acum m-am apropiat cu îndrăzneală de ea și i-am spus: "Bună" S-a întors spre mine și mi-a oferit zâmbetul ei minunat M-am îndrăgostit de ea la prima vedere Aceasta este femeia la care am visat toată viața Dar când am încercat să o invit la o întâlnire, ea a spus: "Nu" Bătrânul Robert Kiyosaki s-ar fi ferit și ar fi recunoscut înfrângerea Dar afacerea m-a călit, așa că mi-am adunat toată voința într-un pumn și am invitat-o din nou Răspunsul a fost același "nu" Stima mea de sine a primit o lovitură severă, dar mi-am repetat oferta Și din nou am auzit "nu" Acest lucru a durat șase luni De fiecare dată ea a refuzat M-am târât deoparte și mi-am lins rănile spirituale Am fost foarte rănit Dacă nu aș fi învățat să depășesc îndoielile în abilitățile mele, nu aș fi suportat acest chin timp de jumătate de an Dar nu am renunțat și am auzit în sfârșit "da" De atunci, nu ne-am despărțit niciodată Nu vă spun toate acestea pentru a vă prezenta povestea romantică a lui Robert și Kim Există un sens mai profund aici Nu este vorba despre afaceri și bani, ci despre viață în general La urma urmei, modul în care câștigi bani și îți construiești cariera lasă o amprentă asupra destinului tău Capitolul ACTIVUL # : CERCUL DE PRIETENI CARE ÎȚI împartă valorile și VISELE S-ar putea să detesti să auzi asta, dar dacă vrei să-ți creezi propria economie în viața ta, vei avea nevoie de noi prieteni mult mai mult decât de un nou loc de muncă De ce? Pentru că acei prieteni cu care comunici în acest moment te trag înapoi, deși te iubesc sincer și îți doresc numai bine Probabil ai auzit deja că venitul tău este de obicei egal cu venitul mediu al celor mai apropiați cinci prieteni ai tăi Și tu, fără îndoială, cunoști proverbul "Cu cine te porți, vei câștiga din asta" Acest lucru se aplică celor bogați, săracilor și clasei de mijloc Săracii petrec cu cei săraci, cei bogați petrec cu cei bogați, iar clasa de mijloc trăiește în mijlocul lor Tatăl bogat obișnuia să spună: "Dacă vrei să fii bogat, încearcă să ai de-a face cu oameni care sunt ei înșiși bogați sau care te pot ajuta să devii bogat " Mulți oameni comunică toată viața cu cei care îi trag până la fundul financiar În marketingul de rețea, pe de altă parte, trebuie să ai de-a face cu oameni care vor să te ajute să devii bogat Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Întrebați-vă: "Prietenii mei mă încurajează să mă îmbogățesc? Sau sunt interesați doar ca eu să continui să lucrez neobosit pentru angajare? La ani îmi doream deja să fiu independentă financiar și înțelegeam că pentru asta trebuie să comunic cu oameni care să mă ajute să mă îmbogățesc Am decis să mă împrietenesc cu cei care erau interesați de progresul meu către bogăție, și nu de a mă face un angajat ascultător Acest moment a devenit definitoriu în viața mea Decizia nu a fost ușoară, pentru că deja la ani trebuia să mă gândesc cu cine să petrec timpul și ale cui cuvinte să ascult Dacă doriți să vă construiți propria afacere, trebuie să decideți singur cu cine vă veți asocia și cine vă va deveni profesorii Este foarte important Cea mai grea parte a părăsirii Xerox a fost că a trebuit să-mi părăsesc câțiva prieteni Majoritatea cunoscuților și rudelor mele trăiau și lucrau în cadranul E și aveau idei corespunzătoare despre viață Ei apreciau fiabilitatea și un salariu normal, dar aveam nevoie de libertate și independență financiară Prin urmare, a trebuit să iau o decizie dureroasă, dar necesară: să cresc și să mă dezvolt Poate că, atunci când decideți să intrați în marketingul în rețea, va trebui să treceți și prin ceva similar S-ar putea să descoperi că prietenii și rudele tale nu te înțeleg și nu-ți împărtășesc gândurile și poate chiar încearcă să te descurajeze Prietenii vor spune că ești nebun și faci o mare greșeală Poate chiar trebuie să te despărți de astfel de prieteni Îmi este greu să scriu aceste cuvinte pentru că sună crunt Dar asta este realitatea dură În același timp, trebuie să înțelegeți că marketingul în rețea în acest caz nu este de vină pentru nimic Pur și simplu faci schimbări drastice în viața ta, făcând schimbări de calitate Capitolul II Atuul # : Un cerc de prieteni care vă împărtășesc valorile O tranziție naturală de la cadranele R și S la cadranul B Aceasta nu este o schimbare a locului de muncă, ci mai degrabă o mutare în altă țară, o schimbare la altă religie, la un alt partid politic Network Marketing oferă nu numai o educație excelentă în domeniul afacerilor, dar vă deschide și o lume de noi prieteni care vă însoțesc în aceeași direcție, vă împărtășesc principiile și valorile de bază În , poetul englez John Donne spunea: "Nu există om care să fie ca o insulă, în sine, fiecare om este parte din continent, parte din pământ" Aceste cuvinte își păstrează încă relevanța, mai ales în viața extrem de complexă de astăzi Este imposibil să devii bogat singur Nu poți ajunge decât la nivelul acelor oameni cu care petreci timp, vorbești, lucrezi și te joci John: Acest lucru se aplică tuturor aspectelor vieții, dar este deosebit de important în marketingul de rețea, deoarece atunci când creați o afacere în acest domeniu, formați simultan un nou cerc de prieteni care învață aceleași abilități și cunoștințe despre afacerea reală ca și tu faci Acesta este unul dintre marile beneficii ale marketingului în rețea Oamenii de aici nu concurează cu tine pentru funcție și salariu, ci sunt interesați de rezultatele muncii tale la fel ca și tine, deoarece succesul tău este necesar pentru succesul lor Cel mai probabil, mulți dintre colegii tăi vor deveni cei mai buni prieteni ai tăi Potrivit Asociației de vânzare directă, un număr semnificativ de oameni din marketingul în rețea prețuiesc rețelele sociale mai mult decât veniturile pe care le câștigă Partea a II-a, O afacere, opt active care creează bogăție Iată confirmarea cuvintelor mele Network Marketing oferă nu numai o educație excelentă în domeniul afacerilor, dar vă deschide și o lume de noi prieteni care vă însoțesc în aceeași direcție, vă împărtășesc principiile și valorile de bază În opinia mea, cercul de prieteni despre care vorbește John este la fel de valoros ca cea mai bună școală de afaceri Astăzi am prieteni în toate cele patru cadrane, dar cei mai buni și mai apropiați, cu care petrec mai mult timp și a căror părere o prețuiesc în mod deosebit, sunt reprezentanți ai cadranelor B și I Și cum rămâne cu prietenii ăia care au rămas la Xerox? Comunicăm cu ei până astăzi Vor rămâne pentru totdeauna oameni apropiați pentru mine, pentru că reprezintă o perioadă importantă din viața mea Tocmai atunci trebuia să merg mai departe Dacă și dvs simțiți că este timpul să treceți în cadranul B, poate doriți să vă gândiți să intrați în marketingul de rețea și să începeți să vă faceți noi prieteni Capitolul ACTIVUL # : PUTEREA STRUCTURILOR DE REȚEA Când am devenit serios interesat de marketingul în rețea în anii , ceea ce mi-a plăcut cel mai mult la el a fost utilizarea rețelelor Mi-am amintit că tata bogat a respectat întotdeauna rețelele Unul dintre idolii săi a fost Thomas Edison De obicei, el este considerat a fi inventatorul becului electric, dar în realitate nu este Edison nu a inventat becul, doar l-a îmbunătățit și perfecționat Dar, mai important, și-a dat seama cum să facă o afacere din asta După ce a fost exclus din școală (profesorii l-au considerat insuficient de capabil), Edison a început să vândă dulciuri și reviste în trenuri Cu toate acestea, în scurt timp a început să-și tiparească propriul ziar, iar un an mai târziu a angajat o echipă întreagă de băieți care lucrau pentru el, vânzând dulciuri și ziarele lui Din muncitor angajat, s-a transformat în antreprenor Puterea nu este în produs, ci în rețeaua în care este produs și distribuit Dacă vrei să devii bogat, atunci cea mai bună strategie este să creezi o structură de rețea puternică, viabilă și în creștere Partea I O afacere, opt active care creează avere Apoi, tânărul Edison s-a săturat de ziare și a stăpânit codul Morse pentru a deveni operator de telegrafie După ce a obținut succes în această profesie, a aflat rapid secretul care l-ar putea face milionar În timp ce își făcea meseria, el a înțeles de ce invenția comunicațiilor telegrafice a avut atât de mult succes și atât de solicitată: totul era despre sistemul de linii de transmisie, stâlpi de telegraf, personal instruit și substații de amplificare Aceasta a fost o manifestare clară a puterii structurilor de rețea Edison și-a câștigat faima datorită experimentelor cu un bec electric și a îmbunătățirii filamentului incandescent, ceea ce a făcut posibilă aplicarea practică largă a acestei invenții Cu toate acestea, adevăratul său geniu s-a manifestat în crearea unei companii care s-a angajat în construcția de rețele electrice, ceea ce a făcut posibilă diseminarea pe scară largă a iluminatului electric Această companie l-a făcut multimilionar Se numește General Electric Cel mai revoluționar element al afacerii lui Edison nu a fost becul cu incandescență în sine, ci sistemul de linii electrice și substații de transformare care îl alimentau Era o structură de rețea Tata bogat a spus: "Cei mai bogați oameni din lume construiesc rețele, iar toți ceilalți caută oportunități de a lucra în ele " De la proprietarii companiilor maritime și feroviare până la Sam Walton, Bill Gates și Jeff Bezos, oricine ar fi proprietarii unor averi colosale, toți au construit rețele Sam Walton nu a fabricat bunurile El a creat doar o rețea de aprovizionare și distribuție a acestora către supermarketuri Bill Gates nu a făcut computere El a creat un sistem de operare care le controlează Jeff Bezos nu a publicat cărți El a creat pe internet o structură de rețea pentru distribuția lor "Amazon" Capitolul Puterea nu este în produs, ci în rețeaua în care este produs și distribuit Dacă vrei să devii bogat, atunci cea mai bună strategie este să creezi o structură de rețea puternică, viabilă și în creștere Desigur, cei mai mulți dintre noi nu vom fi niciodată Edisons sau Waltons sau Gates Nu există mulți oameni în lume care sunt capabili să creeze structuri de rețea în valoare de multe miliarde de dolari de la zero Ar fi nerealist să credem că zeci de mii sau milioane de oameni pot pretinde același succes De aceea cred că marketingul în rețea este o afacere grozavă Companiile care folosesc această metodă în activitățile lor oferă milioanelor de oameni posibilitatea de a-și construi propriile rețele, și de a nu-și petrece întreaga viață lucrând în străini legea lui Metcalfe Robert Metcalfe, fondatorul ZSot și creatorul rețelei Ethernet, este creditat cu o formulă care descrie utilitatea efectului de rețea: V = KP, unde V este beneficiul economic și N este numărul de utilizatori ai rețelei Mai simplu spus, legea lui Metcalfe înseamnă că, pe măsură ce numărul de participanți crește, efectul crește exponențial Imaginează-ți o rețea telefonică Dacă există un singur telefon, atunci nu are valoare economică reală - pentru că în acest caz nici nu poți suna pe nimeni, nici nu te poate contacta nimeni Dacă adăugați încă un telefon în rețea, atunci, în conformitate cu legea lui Metcalfe, efectul economic crește de patru ori Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere (două pătrate), iar când se adaugă o a treia - de nouă ori Cu alte cuvinte, valoarea unei astfel de rețele nu crește liniar, ci exponențial Structurile de rețea vin în lumea afacerilor Modelul clasic de afaceri al erei industriale era ca un imperiu Totul era condus de un "guvern" central puternic, care, în ciuda dimensiunii companiei, și-a păstrat puterea deplină În anii , a apărut un nou tip de afaceri, în care managementul și controlul se desfășurau nu dintr-un singur birou central, ci prin structuri de rețea Acest model a fost atât de revoluționar încât mulți l-au criticat, iar Congresul SUA a fost cu doar voturi până să-l declare ilegal Cu toate acestea, a supraviețuit, astăzi acoperă % din comerțul cu amănuntul din Statele Unite și continuă să se răspândească în întreaga lume Este folosit de branduri renumite precum Ace Hardware, Subway și, bineînțeles, McDonalds Acest model de afaceri se numește franciză (sau, în limba engleză, franciză) Dar franciza este doar un pas către crearea de rețele în lumea afacerilor, așa că îl voi ruga pe John să vă spună ce s-a întâmplat în continuare John: Robert are dreptate Nu este vorba doar despre un mod ușor diferit de a plăti comisioane și nu despre transferul sarcinilor de vânzări pe umerii altcuiva Aceasta este o privire fundamental nouă asupra afacerilor, care reflectă caracteristicile economiei erei informaționale, care diferă de economia erei industriale prin publicitatea sa centralizată în masă După franciza din anii , a fost făcut următorul pas în dezvoltarea structurilor de rețea în afaceri, care a fost foarte dezvoltat în anii și În rețea Capitolul , Activul # : Puterea structurilor de rețea firmele nu mai erau unite, ci indivizi Această abordare poate fi numită un fel de franciză individuală Asemenea francizei, acest nou tip de afacere a fost, de asemenea, criticat la început, dar a supraviețuit și a prosperat Acest model de afaceri se numește marketing de rețea Robert: Apropo, trebuie spus că, în calitate de proprietar de franciză, faci parte din rețea, dar nu deții întreaga rețea, ci doar firma ta Ce zici de marketingul în rețea? John: Prin participarea la marketingul în rețea, nu numai că formați o rețea, ci o dețineți de fapt, ceea ce vă oferă o pârghie financiară enormă Cu alte cuvinte, participând la marketing în rețea, puteți experimenta practic efectul legii lui Metcalfe Cum? Pur și simplu aderarea la o companie de marketing în rețea nu este suficientă Este același lucru cu încercarea de a crea o rețea de la un singur telefon Pentru ca Legea lui Metcalfe să funcționeze, trebuie să vă extindeți rețeaua pentru a include parteneri ca dvs Când sunteți doi, efectul economic al rețelei va crește de patru ori, iar când apare un al treilea participant, de nouă ori Și dacă cei doi participanți pe care i-ați recrutat găsesc și câte doi oameni fiecare, eficiența rețelei va crește cu viteza unei rachete care merge pe Lună Mai simplu spus, legea lui Metcalfe înseamnă că rețeaua începe să funcționeze ca o pârghie, permițându-ți să-ți înmulți eforturile de mai multe ori Matematicianul și fizicianul grec antic Arhimede, căruia i se atribuie explicarea principiului pârghiei, a declarat: Partea I O afacere - Opt active care creează bogăție "Dă-mi un punct de sprijin și voi mișca lumea" Pentru a demonstra puterea cu adevărat nelimitată a pârghiei, el a construit un sistem ingenios de frânghii și scripete și l-a conectat la toate navele flotei grecești Când totul a fost gata și mulțimea care urmărea acțiunea a fost liniștită, Arhimede a luat unul dintre mânerele de lemn și l-a tras Drept urmare, toate navele s-au pus în mișcare! Aceasta este puterea rețelei Datorită sistemului de blocuri, Arhimede a reușit să realizeze ceea ce ar necesita în mod normal puterea a câtorva mii de canoși Ce este acest sistem în esență? Net Din cauza acestui fenomen, zvonurile s-au răspândit atât de repede O persoană le spune vestea la trei Fiecare dintre ei, la rândul său, îl transmite altor trei, iar în curând tot orașul știe despre asta Același lucru este valabil și pentru tendințele modei Strategia din spatele marketingului în rețea folosește legea Metcalfe pentru a multiplica eforturile printr-o rețea de participanți Marketingul în rețea este în prezent unul dintre modelele de afaceri cu cea mai rapidă creștere din lume, deși acest fapt trece neobservat de majoritatea oamenilor De ce? Pentru că oamenii percep doar produse (produse chimice de uz casnic, articole de igienă personală, echipamente electronice, servicii financiare și de asigurări), dar nu înțeleg că aceasta nu este încă o afacere Adevărata afacere nu sunt produsele, ci rețeaua prin care acestea sunt distribuite, adică nu becul lui Edison, ci rețeaua electrică Capitolul Oamenii încă nu reușesc să realizeze întreaga valoare a marketingului în rețea, deoarece este invizibil Este virtual, nu material Nu o poți vedea cu ochii tăi, pentru că pur și simplu nu este nimic de văzut în ea Acest model de afaceri este cel mai în concordanță cu era informațională Pentru a-i înțelege valoarea, nu este suficient doar să deschizi ochii Pentru a face acest lucru, trebuie să vă deschideți mintea Marketingul în rețea nu te ademenește cu arcade aurii și sirene verzi expuse la intrare Deși răspândirea acestui model de afaceri în întreaga lume este explozivă, majoritatea oamenilor nu o observă Companii precum General Motors și General Electric sunt produse ale erei industriale Francize precum McDonald's, Subway, UPS Store și Ace Hardware fac tranziția de la era industrială la era informațională În ceea ce privește marketingul în rețea, este o adevărată afacere pentru era informațională, deoarece nu se ocupă de pământ și materiale, de fabrici și de muncă, ci de informație pură În timp ce participați la marketing de rețea, puteți ajunge la concluzia că activitatea dvs este de a prezenta și vinde produse, dar nu este așa Trebuie să transmiteți informații consumatorului și să creați o rețea Capitolul ACTIVUL # : AFACERI REPRODUCIBILE SI EXPANDIBILE Și iată un alt punct important al marketingului în rețea care probabil vă va surprinde Această afacere nu este pentru vânzători născuți Cu ceva timp în urmă, am promis să vorbesc cu John mai detaliat pe această temă, iar acum a sosit momentul Robert: John, ești de acord că cei mai mulți oameni de succes în marketingul de rețea nu se nasc oameni de vânzări? John: Nu numai că sunt complet de acord cu tine, dar aș adăuga că, dimpotrivă, "vânzătorii născuți" trebuie mai întâi să uite tot ce știu despre vânzare pentru a avea succes în marketingul de rețea Cei mai de succes marketeri de rețea pe care îi cunosc tind să fie antrenori, gospodine, preoți, profesori, oameni cărora le place să spună povești și să-i ajute pe alții Marketingul în rețea este în primul rând schimbul de informații și experiență personală, și nu o tehnică de vânzare În plus, este foarte important să ai grijă de cei pe care i-ai adus în afacere * Comanda Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Și acest lucru, apropo, este foarte bun, deoarece doar o persoană din douăzeci are o capacitate înnăscută de a tranzacționa Cheia succesului în vânzări este ceea ce poți face Cheia succesului în marketingul în rețea este ceea ce îi poți învăța pe alții Robert: Când spun uneori că această afacere nu are legătură directă cu comerțul, reacția ascultătorilor este foarte sceptică: "Da, asta e pură cazuistică! Există o diferență semnificativă între vânzarea și furnizarea cumpărătorului de informații despre produs? John: Există o diferență, iar principalul factor care distinge vânzările de marketingul în rețea este așa-numita reproducere Le-aș răspunde celor care se îndoiesc după cum urmează: "Dacă sunteți un vânzător uimitor cu abilități unice și abilități de vânzări, veți obține un mare succes în vânzări, dar în marketingul de rețea, cel mai probabil, veți eșua" De ce? Pentru că dacă ești atât de puternic în vânzări, atunci majoritatea oamenilor din rețeaua ta nu vor putea să-ți repete acțiunile Drept urmare, rețeaua dumneavoastră nu va crește și va muri în curând Robert: O vei sugruma în leagănul ei John: Absolut corect Am văzut asta de multe ori Am văzut oameni talentați și creativi lovind peretele după primii pași în marketingul în rețea, pentru că ei cred că își pot lupta spre succes prin ingeniozitate personală, talent și abilități unice Dar totul este aici Capitolul depinde nu de ceea ce poți face tu, ci de ceea ce pot face alți membri ai rețelei De asemenea, am avut de-a face cu unele companii de marketing în rețea care fac greșeala gravă de a supra-recompensa realizările individuale în vânzări și de a acorda mult mai puțină atenție procesului de împărtășire a experienței între participanți Dar factorul magic aici este tocmai reproducerea acțiunilor, și nu realizările participanților individuali Dacă compania nu învață acest lucru, nu va avea ocazia să se dezvolte constant, deoarece își va pierde potențialul principal - oameni care reproduc rezultatele altora Robert: Foarte interesant punct, mai ales când consideri că a trage pătura peste tine în acest fel este un exemplu de gândire în cadranul S, nu gândirea în cadranul B și unicitate În sectorul B, astfel de calități sunt fatale Henry Ford și-a creat imperiul industrial și a schimbat fața planetei, nu pe baza abilităților și talentelor unice ale lucrătorilor săi Ar fi putut angaja cei mai buni meșteri pentru a asambla manual mașini și a face mașini grozave Poate că ar fi putut să vândă câteva sute de exemplare Dar, în schimb, a dezvoltat un model care a implicat cei mai obișnuiți oameni, care și-au investit timpul și efortul de lucru în producția de masă a milioane de mașini Ford a gândit ca un adevărat cadran B John: Sincer să fiu, nu am abordat problema din acel unghi, dar ai nimerit obiectivul Exact asa ar trebui sa gandesti daca vrei sa ai succes in marketingul in retea Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Din nou, adevărata putere a marketingului în rețea nu este ceea ce poți face tu însuți, ci ceea ce poți transmite altora Cu alte cuvinte, trebuie să-ți construiești afacerea în așa fel încât oricine să o poată adopta și copia De ce? Pentru că această abordare este principiul principal al marketingului în rețea, care vă permite să obțineți succes în acest tip de afaceri Vom reveni la discuția despre reproducere, dar deocamdată vreau să vorbesc puțin despre posibilitățile de extindere a afacerii Instrumente informaționale de expansiune infinită Ceea ce vorbește John poate fi exprimat într-un alt mod: puterea unei afaceri constă în capacitatea sa de a se extinde Ar trebui să vă puteți extinde afacerea la orice dimensiune doriți Adesea, aceasta devine o piatră de poticnire pentru antreprenori Există o mulțime de oameni de afaceri care se înființează în lume care creează companii minunate, dar întreprinderile lor funcționează cu succes doar atâta timp cât sunt suficient de mici și numai proprietarii lor pot controla toate aspectele activității Foarte puțini antreprenori sunt capabili să creeze modele de afaceri care se pot extinde la infinit, fără a solicita ca proprietarul să fie direct implicat în toate problemele Secretul succesului fondatorului McDonald's, Ray Kroc, constă în faptul că, pentru a gestiona numeroase filiale, acesta nu a recrutat o echipă de elită de restauratori talentați cu experiență vastă, ci a creat un sistem care îi permite să dobândească experiența necesară în procesul de lucru Capitolul Este exact ceea ce fac companiile de marketing în rețea În loc să angajeze oameni cu experiență pentru prelegeri, prezentări și vânzarea de produse, ei au încorporat instrumente de informare în operațiunile lor Desigur, acest lucru nu s-a întâmplat imediat John va explica cum a fost construită această lucrare John: În primele etape ale marketingului în rețea, oamenii s-au confruntat cu o sarcină dificilă Oricine poate învăța cu adevărat cum să facă prezentări Dar nu toată lumea este capabilă să facă o prezentare eficientă Și asta înseamnă că teoretic oricine poate reuși în această afacere, dar în realitate nu este așa În acele zile, marketingul în rețea se baza într-adevăr pe oameni cu abilități bune de prezentare și punea mult accent pe predarea acestor abilități Dar, ca și în cazul vânzărilor, s-a dovedit că doar câțiva erau capabili să stăpânească arta prezentării profesionale, iar acest lucru a limitat serios posibilitățile de extindere a afacerii Robert: Și apoi instrumentele de informare au apărut în prim-plan? John: Absolut corect La un moment dat, oamenii au folosit broșuri și broșuri în acest scop, ceea ce a făcut posibilă obținerea unui anumit succes Dacă o persoană obișnuită nu avea capacitatea de a face prezentări strălucitoare, ar putea înmâna unui potențial cumpărător o broșură sau un catalog Cu toate acestea, broșurile și pamfletele nu au avut același impact și interes ca o prezentare live a produsului Dar în ultimele decenii, a existat o descoperire tehnologică în domeniul prezentărilor Partea O afacere, opt active care creează bogăție Răspândirea rapidă a tehnologiilor digitale a creat condiții echitabile pentru toți Instrumentele tehnice precum CD-urile, DVD-urile și videoclipurile de pe Internet fac posibilă apropierea de calitatea unei prezentări live Îmi place că ți-ai numit cartea Business of the st Century, Robert Deși acest model de afaceri există de zeci de ani, abia acum începe să-și atingă potențialul maxim din motivele pe care le discutăm Dacă decideți să începeți propria afacere de marketing în rețea astăzi, nu trebuie să aveți abilități puternice de vorbire în public Dimpotrivă, va funcționa împotriva ta, pentru că, din nou, aceasta este o abilitate foarte specifică, greu de reprodus În loc să pierzi timpul perfecționându-ți abilitățile de vorbire în public, poți folosi instrumentele de lucru oferite de companie pentru a face prezentarea în locul tău În plus, aceste fonduri sunt foarte accesibile, deoarece, în primul rând, distribuirea lor este benefică pentru companii, iar în al doilea rând, tehnologia de fabricare a acestora este foarte simplă Media ieftine, de înaltă calitate și internetul fac posibilă extinderea activităților de marketing în rețea pe termen nelimitat și crearea unui model de afaceri care permite a milioane de oameni să participe și să se îmbunătățească Înțelegi ce înseamnă asta? Prin crearea unei afaceri în rețea, dobândești un activ cu potențial de creștere, adică îți poți extinde afacerea în orice măsură Totuși, înainte de a continua, vreau să îmi asum încă o dată rolul de avocat al diavolului Capitolul Robert: John, vreau să-ți pun o întrebare pe care uneori o aud de la sceptici: "Deci, dacă nu am nevoie de abilități de vânzări și nu trebuie să pot vorbi în fața unui public și să fac prezentări, atunci ce ar trebui să fac? De ce am nevoie de o companie în acest caz? John: Atunci pentru a crea o rețea De aceea afacerea noastră se numește network marketing Pentru asta are nevoie compania de tine și pentru asta te plătește "Slujba ta", ca să spunem așa, este să intri în contact cu oamenii, să-i faci să încerce produsele pe care le folosești și pe care îi plac, să le hrănești cu informațiile pe care le deții și apoi să continui să comunici cu ei Dacă ei decid să se alăture afacerii tale, ar trebui să-ți împărtășești entuziasmul, experiența și să-i ajuți să învețe cunoștințele și abilitățile pe care le ai În aceasta, din nou, te vor ajuta mijloacele tehnice, care elimină o povară mare de pe umerii tăi în ceea ce privește antrenamentul Sarcinile tale includ stabilirea de relații, conducerea conversațiilor și explicarea oportunităților disponibile în această linie de afaceri INVITAȚIE -►- PREZENTARE -PRODUCȚIE>KENYA COMUNICAȚII EDUCAŢIE Există părți ale marketingului de rețea în care nu trebuie să fii un expert Acestea sunt prezentări și parțial antrenament pentru începători - funcții care sunt efectuate prin mijloace tehnice Dar există și unul Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Ce parte a muncii nu o poate gestiona nimeni, în afară de tine, în special stabilirea și dezvoltarea relațiilor cu oamenii Acesta este motivul pentru care spunem adesea în marketingul în rețea că ești purtătorul mesajului, nu mesajul în sine S-au dus vremurile în care trebuia să porți cu tine o pungă grea de mostre, să înființezi un întreg depozit de produse în casa ta și să memorezi liste lungi cu proprietățile și parametrii financiari Secolul a venit, toate acestea se fac cu ajutorul mijloacelor tehnice, sarcina ta este doar să stabilești contacte cu oamenii și să le oferi participarea la această afacere Apropo, toate acestea nu înseamnă că nu trebuie să ai deloc aptitudini Trebuie neapărat să-ți dezvolți abilitățile pe care le-am discutat în atuul # : încrederea în sine, capacitatea de a îndura și de a depăși eșecurile, de a te conecta cu oamenii, de a fi un bun povestitor, de a avea grijă de ceilalți etc Dar aceste abilități sunt disponibile pentru toată lumea Dacă ați încercat vreodată să construiți o echipă de fotbal, ați fost într-o școală PTA, ați găzduit un turneu de șah, ați participat la o campanie politică, ați fost membru al unui comitet bisericesc, ați antrenat o echipă de baseball pentru copii sau ați format un ansamblu, atunci sunteți bine plasat pentru a forma o rețea Nu aveți nevoie de oameni de vânzări cu experiență, ci de oameni care sunt dispuși să învețe bazele abilităților de afaceri și interpersonale pentru a crește și a se dezvolta ca indivizi, antreprenori și lideri Foarte puțini oameni pot fi clasificați ca profesioniști în vânzări, dar aproape toată lumea poate învăța abilitățile necesare pentru a construi o rețea și a instrui noii veniți Aceasta înseamnă că marketingul în rețea este deschis pentru sute de milioane de oameni la fel ca tine Capitolul Această afacere poate fi considerată destul de susceptibilă de reproducere și extindere Pe măsură ce rețeaua dvs crește la cinci și apoi la de persoane, veți avea abilitățile care vă vor permite ulterior să o extindeți la , etc Toate acestea ne aduc la conceptul de leadership Capitolul ACTIVUL # : LEADERSHIP PUTERNIC În studiul meu personal despre marketingul în rețea, am participat la multe întâlniri și alte evenimente în care am ascultat oamenii vorbind despre modul în care îi inspiră pe alții să-și găsească propria cale spre îmbunătățirea personală În timp ce ascultam poveștile despre cum au început de la zero și cum au obținut bogăție dincolo de visele lor cele mai sălbatice, mi-am dat seama că marketingul în rețea a jucat același rol în viața lor pe care l-a avut tatăl bogat în a mea: mai mult decât să le învețe principii de afaceri, dar au format și lideri din ei În timp ce vorbitorii au dat impresia că vorbeau în primul rând despre bani, de fapt îi încurajau pe cei din jur să iasă din carapace, să lase în urmă toate temerile și să se îndrepte cu îndrăzneală către visele lor Și asta necesită calități bune de conducere La urma urmei, mulți oameni repetă aceleași cuvinte năucite despre vise, despre nevoia de a petrece mai mult timp cu familia, despre libertate și doar câțiva inspiră încredere și inspirație celorlalți, motivându-i să le urmeze Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Ideea nu este să memorezi și să repeți constant cuvintele potrivite, ci să ia oamenii de suflet Aici, pe lângă cuvinte, mai este nevoie de ceva - abilități de conducere Conducerea este o forță care poate reuni toate părțile într-un întreg Doar un lider adevărat poate construi o afacere puternică Ați putea susține că calitățile de conducere ar putea fi incluse în activul nr (cunoștințe de afaceri din lumea reală) sau activul nr (îmbunătățirea personală) Într-adevăr, leadership-ul este prezent în ambele cazuri, dar capacitatea de a conduce oameni este o calitate atât de valoroasă, puternică și rară încât poate fi considerată pe bună dreptate un atu independent și merită un capitol separat Toate calitățile afacerii sunt componente importante, dar leadership-ul este puterea de a aduce toate piesele împreună Doar un lider adevărat poate construi o afacere puternică Cuvinte adresate inimii În anii și , unul dintre cei mai proeminenți vorbitori a fost John F Kennedy Când a spus în mai că Statele Unite vor trimite un om pe Lună înainte de sfârșitul acestui deceniu, oamenii de știință nu și-au imaginat încă cum s-ar putea face acest lucru A fost o declarație extrem de ambițioasă și îndrăzneață Cu toate acestea, americanii au făcut-o Deși Kennedy a fost asasinat la mai puțin de trei ani mai târziu, calitățile sale de conducere au fost atât de strălucitoare încât și-au păstrat puterea chiar și după moarte Statele Unite au atins acest obiectiv în ciuda asasinatului răutăcios, în ciuda dezastrului din Vietnam, care a împărțit națiunea în două, în ciuda faptului că Capitolul puterea după moartea lui Kennedy a revenit în la eternul său adversar, Richard Nixon Omul a pășit pe suprafața Lunii înainte de sfârșitul deceniului - în Asta este leadershipul Aceasta este forța care îi face pe toți să creadă în realitatea viselor Marii lideri pot muta munții În Vietnam, mi-am dat seama că adevărații lideri nu sunt cei care strigă și dau cu piciorul soldaților în luptă De multe ori s-au dovedit a fi oameni liniștiți și calmi, ale căror cuvinte, rostite în mijlocul unei bătălii, ajungeau chiar la inimă Banii vin în afaceri prin lideri adevărați, nu prin cele mai bune produse și servicii Toți marii lideri au fost grozavi povestitori, capabili să-și comunice visul atât de viu celor din jurul lor, încât l-au putut vedea cu proprii lor ochi Luați, de exemplu, Iisus Hristos, Buddha, Maica Tereza, Gandhi, Mahomed Leadership înseamnă capacitatea de a comunica cu oamenii Banii vin în afaceri prin lideri adevărați, nu prin cele mai bune produse și servicii O companie care nu știe să vorbească despre activitățile sale, se trezește foarte repede în desfacere, în ciuda tuturor invențiilor sale Când văd o companie în dificultate financiară, de multe ori se dovedește că liderul acesteia nu este capabil să-și comunice viziunea celor din jur Poate fi o persoană inteligentă, dar nu știe să comunice cu oamenii Abilitățile de conducere necesare în cadranul B sunt foarte diferite de abilitățile de management din cadranele E și S Nu mă înțelege greșit De asemenea, trebuie să fii capabil să gestionezi oamenii, dar există o mare diferență între management și leadership Un manager nu este întotdeauna un lider și un lider nu este întotdeauna într-o poziție de conducere Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Cunosc mulți oameni care lucrează în cadranul S Sunt profesioniști și proprietari de mici afaceri care ar dori să-și extindă afacerea, dar nu reușesc Există un singur motiv pentru aceasta: le lipsesc calitățile de lider Nimeni nu vrea să-i urmeze Cuvintele lor nu inspiră încredere sau inspirație în rândul lucrătorilor Am întâlnit și manageri de mijloc care au avut cariere eșuate pentru că nu știau să comunice cu subalternii Există, de asemenea, mulți oameni în lume care trăiesc singuri și nu își pot întâlni în niciun fel sufletul pereche De regulă, motivul este că nu pot transmite celorlalți ceea ce sunt, în esență, oameni buni Comunicarea pătrunde întreaga noastră viață și aceasta este abilitate principală pe care ne-o învață marketingul în rețea Liderii de marketing de rețea se referă uneori ca "povestitori foarte plătiți" Ei sunt probabil unul dintre cei mai bine plătiți povestitori pentru că sunt mai buni decât alții în a spune povești Pe măsură ce am început să particip la seminarii de marketing în rețea, am întâlnit câțiva antreprenori extrem de de succes care și-au început afacerile de la zero Mulți dintre ei pot fi numiți pe bună dreptate mentori remarcabili, deoarece îi învață pe alții nu pe bază de teorie, ci pe propria lor experiență Stând la seminarii, m-am trezit constant dând din cap cu aprobare la cuvintele acestor oameni, pentru că ei vorbeau despre cele mai necesare calități pentru a supraviețui în lumea reală a afacerilor După seminarii am intrat deseori în discuții cu instructorii și am fost uimit de ce venituri mari au aceștia, nu doar din afacerea lor, ci și din investiții Unii dintre ei au câștigat mult mai mult decât șefii marilor corporații americane Dar ceea ce m-a impresionat cel mai mult a fost că acești instructori, care, fiind oameni înstăriți, nu aveau nevoie Capitolul pentru a câștiga bani și la seminarii, dar cu mult entuziasm au învățat publicul și i-au ajutat Am început să înțeleg că marketingul în rețea se bazează pe lideri care iau oamenii, iar companiile tradiționale corporative și guvernamentale se mulțumesc să avanseze doar pe câțiva în cariera lor, în timp ce cea mai mare parte a lucrătorilor se mulțumesc doar cu un salariu lunar Instructorii de marketing în rețea nu au spus: "Dacă nu ai performanțe bune, te vom concedia" Dimpotrivă, tot ce am auzit de la ei a fost: "Vreau să vă ajut să lucrați mai bine Atâta timp cât ești gata să înveți, poți conta pe mine Suntem în aceeași echipă " Tip special de lideri Mulți oameni au calități de lider, dar nu le arată în niciun fel Pur și simplu nu au această opțiune Tatăl bogat a înțeles bine asta De aceea mi-a susținut dorința de a servi în Corpul Marin și de a participa la operațiunile de luptă din Vietnam Era sigur că acest lucru va ajuta la dezvoltarea calităților de lider în mine Cu toate acestea, pentru a descoperi liderul din tine, nu este deloc necesar să te înrolizi în Corpul Marin Această oportunitate poate fi obținută făcând marketing în rețea, care are avantajul că programele sale de formare dezvoltă în tine calitățile nu doar de lider, ci și de un tip aparte de lider Marketingul de rețea aduce la o persoană un tip special de lider - un mentor, care, la rândul său, pregătește noi mentori pentru a-i ajuta pe oameni să-și atingă visele Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Armata antrenează lideri care îi inspiră pe soldați să-și apere patria Afacerile formează lideri care formează echipe puternice capabile să învingă concurenții Marketingul de rețea aduce la o persoană un tip special de lider - un mentor, care, la rândul său, pregătește noi mentori pentru a-i ajuta pe oameni să-și atingă visele Majoritatea liderilor de marketing în rețea îi inspiră pe oameni să nu lupte cu inamicul sau concurenții, ci să-și atingă propria bunăstare financiară și să-i învețe pe alții să facă acest lucru Principalul lucru este că toți ceilalți nu rămân în pierdere Oportunitatea de a dezvolta abilități de conducere este unul dintre beneficiile unice ale marketingului în rețea Desigur, acest lucru se poate învăța și în alte domenii de activitate (de la militar și serviciul public până la munca în companii mari), dar nu sunt atât de multe În afara marketingului în rețea, liderul adevărat este rar John poate explica de ce este așa John: Ceea ce este unic la marketingul în rețea este că totul este despre voluntari În întreaga rețea, nu veți găsi un singur distribuitor care ar trebui să vină la lucru la timp și să facă afaceri pentru numărul de ore prescris Sunt reprezentanți independenți și nimeni nu-i poate angaja sau concedia Nimeni nu le poate spune ce să facă Atunci de ce funcționează această structură? Ce conduce întregul mecanism? Răspunsul poate fi rezumat într-un singur cuvânt - leadership Calitățile de lider pe care le dezvolți în tine făcând marketing în rețea îți vor aduce mari beneficii în toate domeniile vieții Capitolul Cele patru elemente ale conducerii Școala tradițională te face un bun angajat prin dezvoltarea unei singure părți a personalității tale - abilitățile mentale Se crede că capacitatea de a rezolva ecuații și de a finaliza cu succes testele de control este un semn de disponibilitate pentru a gestiona o companie Dar e amuzant Am devenit un antreprenor de succes datorită pregătirii primite în Marine Corps Școlile militare pregătesc lideri concentrându-se nu numai pe abilitățile mentale, ci și pe abilitățile emoționale, fizice și spirituale Ei învață cum să acționeze în condiții de stres extrem Oricum aș fi fost suficient de deștept încât să învăț cum să pilotez un elicopter, dar nu aș fi putut să lupt într-unul în Vietnam dacă nu aș fi dezvoltat mai întâi calități spirituale În acest caz, aș fi cuprins de frică (factor emoțional) și aș îngheța, neputând să mă mișc (factor fizic) Doar interacțiunea armonioasă a celor patru elemente (mental, emoțional, fizic și spiritual) mi-a permis să duc la îndeplinire misiuni de luptă EMOŢIONAL MENTAL SPIRITUAL FIZIC Toate acestea m-au înarmat cu cunoștințele și abilitățile necesare pentru a fi un lider bun într-o lume a afacerilor care necesită în egală măsură spirit, minte, condiție fizică și emoție pentru a reuși Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Dacă nu reușești să gestionezi aceste patru aspecte ale personalității tale, vei eșua În același mod, eșecul te așteaptă dacă nu reușești să dezvolți elementele menționate la subordonați pentru a-i educa în lideri eficienți Totul este foarte simplu Școlile militare dezvoltă o altă abilitate utilă Când ești în linia de foc, chiar nu-ți pasă dacă cineva te place sau nu Desigur, cu toții ne dorim să fim pe placul celorlalți, dar pentru a deveni un adevărat lider este necesar să stabilim anumite limite de comunicare, să monitorizăm comportamentul subordonaților și, dacă este cazul, să luăm măsuri corective Uneori trebuie să dai cuiva o bataie Nu te poți descurca fără ea Însă, ca urmare, se formează o echipă excelentă, fiecare dintre ai cărei membri înțelege ce se așteaptă de la el și unde se află limita răbdării șefului Capitolul ACTIVUL # : MECANISM PENTRU CREAREA BOGĂȚII VERITALE Thomas Jefferson și John Adams, doi dintre cei trei scriitori ai Declarației de Independență, au fost prieteni pe viață, deși au avut uneori dezacorduri foarte serioase Prin temperament, ei erau complet opuși unul față de celălalt și, la un moment dat, s-au dovedit chiar a fi rivali politici ireconciliabili care aveau opinii diametral opuse Timp de câțiva ani, al doilea și al treilea președinte american nu au vorbit între ei, dar în ultimii ani de viață s-au împăcat, iar corespondența lor din această perioadă este inclusă în tezaurul literaturii americane Au murit în aceeași zi - iulie - la de ani de la semnarea Declarației de Independență, la crearea căreia au lucrat împreună cu Benjamin Franklin Există un alt fapt curios care reflectă atitudinea lui Jefferson și Adams față de bani Jefferson era un aristocrat clasic din Virginia și proprietarul unei uriașe proprietăți de câteva mii de acri Adams provenea dintr-o familie de țărani destul de săracă și lucra ca avocat în Massachusetts Câștigurile lui erau foarte slabe Totuși până la momentul morții Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Averea lui Adams era de aproximativ de mii de dolari și, în același timp, Jefferson avea cam aceeași datorie Banii nu sunt sinonim cu bogăție Bogăția se măsoară nu prin venit, ci după timp Jefferson avea bani și bunuri, dar i-au scăpat printre degete Adams nu a avut niciodată mulți bani, a trăit foarte modest, dar a înțeles din ce este făcută bogăția Unul dintre principalele motive care m-au determinat să scriu această carte a fost să vă explic diferența dintre bani și avere De ce aproape toți câștigătorii la loterie de milioane de dolari sunt fără bani după trei ani? Pentru că banii căzuți din cer nu le-au adus cunoașterea bogăției Banii nu sunt sinonim cu bogăție Bogăția se măsoară nu prin venit, ci după timp Dacă am o mie de dolari și cheltuielile mele zilnice sunt de de dolari, atunci averea mea este de zile Astfel, bogăția este măsurată prin cantitatea de timp pe care o poți trăi fără a munci Întrebați-vă: "Cât timp pot trăi dacă renunț azi să lucrez?" Răspunsul la această întrebare va arăta cât de bogat ești în acest moment De fapt, această definiție trebuie clarificată Bogăția este măsurată prin cantitatea de timp pe care o poți trăi menținând același mod de viață Motivul pentru care bogații se îmbogățesc este pentru că muncesc nu pentru bani, ci pentru bogăție Există o mare diferență între aceste concepte Capitolul Unul dintre cele mai mari puncte forte ale marketingului în rețea pe care atât de mulți oameni nu le înțeleg pe deplin este capacitatea sa de a crea bogăție Calea mea personală către libertatea financiară Kim și cu mine am putut să ne pensionăm la o vârstă destul de fragedă și acum nu avem nevoie de un loc de muncă, de beneficii guvernamentale sau de tranzacționare cu acțiuni sau unități de fond de investiții De ce renunțăm la valori mobiliare? Pentru că le considerăm o investiție foarte riscantă După părerea mea, investiția în fonduri mutuale este cel mai riscant lucru pe care îl poți face cu bani La un moment dat, am făcut un mic plan care ne-a dat posibilitatea să ne pensionăm tineri și bogați Ne-a luat nouă ani să-l finalizam, din până în La începutul acestei călătorii nu aveam nimic, iar la final eram complet liberi financiar, deși nu aveam o singură acțiune sau o singură acțiune dintr-un fond de investiții Iată planul: Crearea unei afaceri Reinvestirea în afaceri Investiția în imobiliare Achizitionarea articolelor de lux Să ne uităm la toate punctele în ordine Construirea unei afaceri A avea propria afacere îți permite să câștigi o mulțime de venituri În plus, legile SUA îi favorizează pe cei care fac venituri în cadranul B și sunt destul de dure cu cei care câștigă bani în cadranul E Partea a II-a, O afacere, opt active care creează bogăție Afacerile sunt ca un copil Este nevoie de timp pentru ca ea să crească Poate fi mai mult sau mai puțin, dar este de obicei în jur de cinci ani Reinvestiți în afaceri Cel mai important lucru în acest proces este să nu vă folosiți afacerea ca sursă de existență Această greșeală este făcută de mulți începători în marketingul de rețea De îndată ce încep să aibă venituri dintr-o afacere nouă, le folosesc imediat pentru a-și îmbunătăți nivelul de trai: își cumpără o a doua mașină, o casă nouă, fac călătorii scumpe etc De ce fac oamenii asta? Nu pentru că sunt idioți Am întâlnit oameni foarte deștepți și informați care folosesc și ei un scenariu similar Există un singur motiv pentru aceasta: ei încă trăiesc, respiră și gândesc în cadranul E Dacă vrei să devii bogat, trebuie să-ți miști capul în partea dreaptă - unde se află cadranele B și I În primul rând, nu renunța la locul de muncă actual Scopul tău nu este să înlocuiești munca cu afaceri În acest caz, nu vei avea o afacere, ci doar un nou loc de muncă În felul acesta nu vei crea niciodată bogăție De îndată ce noua dvs afacere începe să aducă niște bani, treceți imediat la pasul al doilea - reinvestește veniturile primite în afacere, astfel încât aceasta să se dezvolte și să crească mai repede "Dar nu vreau să rămân la vechiul meu loc de muncă O urăsc! De aceea mi-am început afacerea? Nu mai vreau să fiu angajat!" Motivul pentru care mulți oameni nu obțin o mare bogăție în afaceri este pur și simplu că nu își reinvestesc câștigurile Capitolul Toate acestea sunt corecte Vrei să ieși din cadranul E și să renunți la slujbă Poate că îți urăști meseria Sau poate că, la fel ca majoritatea celorlalți profesioniști, vă place ceea ce faceți, dar nu doriți să o faceți timp de , sau de ore pe săptămână Dar, oricare ar fi motivele, se poate spune un lucru: cheltuind venitul primit pentru nevoile tale zilnice, nu vei construi o afacere Se va transforma în următorul tău loc de muncă Un adevărat om de afaceri nu încetează să investească în dezvoltarea afacerii sale Motivul pentru care mulți oameni nu obțin o mare bogăție în afaceri este pur și simplu că nu reinvestesc profiturile pe care le obțin Cum este în marketingul în rețea? John: Într-o afacere tradițională, banii ar putea fi investiți în construirea unui nou depozit, derularea unei campanii de publicitate, dezvoltarea de noi produse sau crearea de noi canale de distribuție Dar în marketingul în rețea, nu există astfel de costuri Toate aceste investiții sunt deja făcute pentru tine Atunci ce să investești în marketing de rețea? În primul rând, la studii și educație, la excursii în alte orașe pentru extinderea rețelei, la materiale de informare și promovare despre produse Adevărat, marketingul în rețea este un astfel de tip de afacere în care ți se cere să investești nu atât de mulți bani, cât timp și efort personal Aceasta înseamnă că o parte semnificativă a venitului vă rămâne la dispoziție pentru acumularea de avere Rețineți că vorbesc despre acumularea bogăției, nu despre risipa ei Nu repeta greselile pe care le vad des Nu cheltuiți fiecare dolar din venit pe care îl câștigați cumpărând o mașină mai scumpă, clădire Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere o casă nouă, standarde de viață îmbunătățite Nu vă îngropați capitalul în pământ Respectă banii pe care îi câștigi și investește-i Investiția în imobiliare Pe măsură ce venitul afacerii tale crește, începe să investești surplusul în achiziții imobiliare Rețineți că nu există fonduri de investiții, acțiuni sau alte active de hârtie în planul meu Deși este foarte ușor să achiziționați astfel de active (doar să plătiți bani pentru ele), tranzacționarea lor este o afacere foarte riscantă care necesită o educație financiară temeinică În plus, veniturile din acest tip de activitate sunt supuse unui impozit ridicat pe câștigul de capital Este mai bine să folosiți surplusul de bani pentru a achiziționa active care creează un venit permanent Există multe tipuri de astfel de active, dar de obicei recomand imobiliare și există două motive pentru acest lucru În primul rând, legislația fiscală oferă beneficii pentru oamenii de afaceri care investesc în imobiliare În al doilea rând, bancherii sunt bucuroși să acorde împrumuturi pentru achiziționarea de bunuri imobiliare Încercați să cereți băncii dvs un împrumut pe de ani la , % pe an pentru a cumpăra acțiuni ale fondurilor de investiții sau acțiuni - și veți fi ridiculizat în fața tuturor oamenilor cinstiți Oamenii se întreabă adesea: "Cum pot cumpăra bunuri imobiliare suplimentare dacă abia reușesc să plătesc împrumutul pentru propria mea casă?" Buna intrebare Chiar nu vei putea face asta până când nu vei avea un surplus de venit De aceea investițiile imobiliare se fac doar după ce afacerea ta este pe picioare și ai venituri excedentare după reinvestire Capitolul Dar permiteți-mi să vă explic la ce mă refer când vorbesc despre investiții în imobiliare, pentru că mulți oameni cred că imobilele ar trebui cumpărate în vederea revânzării la un preț mai mare Nu este corect Este la fel ca să cumperi o vacă și să o vinzi pentru fripturi Este mai bine să păstrați o vacă și să vindeți lapte Scopul cumpărării imobiliare nu este de a le revânzi, ci de a crea un activ care să genereze un venit constant Este nevoie de timp, cunoștințe, experiență și bani pentru a învăța acest lucru Ca și în cazul oricărei afaceri noi, greșelile sunt greu de evitat, iar greșelile în domeniul imobiliar (în special în gestionarea acesteia) pot fi foarte costisitoare Cu excepția cazului în care aveți alte surse de venit obișnuit și scutiri de impozite în cadranul B, investiția în imobiliare este riscantă și nu oferă profituri imediate Unul dintre principalele motive pentru care oamenii nu reușesc cu imobiliare este lipsa capitalului inițial necesar Într-adevăr, tranzacțiile imobiliare sunt de obicei costisitoare Dacă ai bani puțini, atunci nu vei obține cele mai bune obiecte, adică cele care au fost abandonate de cei care au fondurile necesare Mulți vânează oferte care nu necesită plată în avans (tocmai din cauza lipsei de fonduri), dar dacă nu aveți experiența adecvată, astfel de investiții pot fi cele mai scumpe din viața ta Achiziționarea bunurilor de lux De-a lungul anilor, eu și Kim am continuat să trăim într-o casă mică care plătea de dolari pe lună și conducea mașini vechi, deși aveam suficiente venituri pentru a ne permite ceva mai mult Legea Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Am investit toți surplusul de bani în dezvoltarea afacerilor și am investit în imobiliare Astăzi locuim într-o casă mare și avem șase drumuri multe mașini, dar nu au fost cumpărate de noi, ci de bunurile noastre Apropo de "articole de lux", nu mă refer la ceva extravagant și supranatural Acestea sunt lucrurile pe care vrei să le ai și care îți dau bucurie, dar fără de care este foarte posibil să trăiești Pentru a da un exemplu: imaginați-vă un prieten care își urăște slujba, dar trebuie să muncească pentru a-și hrăni familia Ce crezi că va răspunde dacă îl întrebi de ce nu renunță? "Mi-ar plăcea, dar nu îmi pot permite acest lux" Și într-adevăr este Pentru mulți oameni, a nu lucra este un mare lux Ce este nevoie pentru a-l avea? La fel ca și pentru achiziționarea altor produse de lux: venit în exces din propria afacere sau investiții în imobiliare Pentru a face acest lucru, trebuie să aveți un număr suficient de active generatoare de venit Înțelegi cum funcționează? Nu trebuie să-ți ipoteci casa pentru a cumpăra un articol de lux Cu banii câștigați, achiziționați active: propria companie și proprietăți imobiliare - și acestea, la rândul lor, vă vor furniza fonduri - să cumpăr tot ce visezi Și asta ne aduce la subiectul viselor Capitolul ACTIV # ; VISE MARI SI OPORTUNITATEA DE A LE IMPLEMENTA Una dintre cele mai valoroase calități ale companiilor de marketing în rețea este aceea că își încurajează membrii să își îndeplinească visele Observați că nu spun "visează", ci "realizez" Companiile nu vor doar să visezi, ci te încurajează să-ți urmezi visele Mai mult, te încurajează să visezi mare De îndată ce am început să devin serios în ceea ce privește marketingul în rețea, am observat că visele mele au devenit dintr-o dată mai mari și mai înalte decât oricând Afacerile tradiționale sunt adesea reticente în a încuraja vise prea îndrăznețe Preferă planuri mai modeste: o scurtă vacanță de vară, cumpărarea unui mic timeshare, hobby-uri în timpul liber, jocul de golf sâmbăta și așa mai departe Nu spun că acestea sunt vise urâte, sunt doar puțin mici În copilărie, am auzit adesea de la părinți: "Nu ne putem permite" Tatăl bogat, în schimb, mi-a interzis fiului său și mie să spunem astfel de lucruri și a insistat Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere astfel încât să ne punem întrebarea: "Ce trebuie făcut pentru a ne permite?" S-ar părea că nu există o diferență atât de mare între aceste două fraze, dar este decisivă Trecerea la un nou nivel de gândire, multiplicată prin experiență, percepție și determinare, te duce la mii de mile mai departe decât gândurile obișnuite anterioare Prin obișnuința de a te întreba: "Ce trebuie să faci pentru a-ți permite?", vei învăța să visezi și să planifici mai mare și să crezi că planurile tale pot deveni realitate Dacă continui să crezi că "nu-ți poți permite", visele tale vor muri ca o flacără de lumânare sub o cârpă umedă Există mulți oameni în lume fără tine care vor încerca să-ți risipe visele Desigur, ei nu vă doresc nimic rău, dar cuvintele lor, rostite chiar și cu cele mai bune intenții, au un efect negativ: - Nu poţi s-o faci "Este prea riscant Știi câți oameni l-au încercat deja înaintea ta?" "Nu fi idiot De unde ai ideea asta? "Dacă aceasta este o idee atât de bună, atunci de ce nu s-au gândit alții la ea?" "Am încercat să fac asta acum mulți ani Lasă-mă să-ți spun de ce nu funcționează " Astfel de cuvinte ucid visele și știi ce am observat? Oamenii care le spun ei înșiși, de regulă, și-au luat de mult adio viselor lor Pentru a avea ocazia de a cumpăra o casă mare, împreună cu dorința, studiul, dorința de a te dovedi la maximum, trebuie să te schimbi constant Capitolul Blocați financiar, Kim și cu mine ne-am promis unul altuia că, atunci când vom avea peste un milion de dolari, ne vom cumpăra o casă mare Și așa s-a întâmplat Ne-a plăcut foarte mult să trăim în această casă, dar casa în sine nu era importantă și nici măcar că am putut să o cumpărăm Cel mai important lucru pentru noi a fost cine am devenit în această perioadă Pentru a avea ocazia de a cumpăra o casă mare, împreună cu dorința, studiul, dorința de a te dovedi la maximum, trebuie să te schimbi constant "Oameni care visează mic și trăiesc mic", m-a învățat tata bogat Toți oamenii visează, dar fiecare în felul lui Tatăl bogat a spus că există cinci categorii de visători: ■ oameni care au toate visele lor în trecut; ■ persoane cu vise mici; ■ oameni care și-au realizat visul și nu știu ce să facă în continuare; ■ persoane ale căror mari vise nu sunt însoțite de planuri de implementare; ■ oameni care au realizat un vis mare și continuă să viseze Oameni care au toate visele lor în trecut Astfel de oameni trăiesc doar în trecut Ei spun tot timpul povești despre mersul la facultate, serviciul în armată, jocul în echipa de fotbal a liceului și munca la fermă când erau tineri Nu trebuie decât să le vorbești despre viitor, în timp ce ei clătină din cap și spun: "Nu, viața nu este la fel acum" O persoană care are totul în trecut, de fapt, nu mai trăiește Nu, cu siguranță nu a murit, dar nici asta nu poate fi numit viață reală Numai amintirile din zilele trecute îl pot trezi Partea a II-a, O afacere - Opt active care creează bogăție Oameni cu vise mici Unii oameni își limitează în mod deliberat sfera planurilor și ideilor lor pentru a fi siguri că pot fi realizate Destul de ciudat, dar multe dintre ele rămân nerealizate De ce? Greu de spus Poate că ideea este că o persoană simte subconștient că, după ce își va îndeplini planul, nu va avea ce să viseze Cu alte cuvinte, astfel de oameni cred că este mai bine să trăiești liniștit și modest decât să-ți asume riscuri În anii lor de declin, ei spun adesea: "Știi, aș putea realiza multe, dar cumva mâinile mele nu mi-au ajuns " Am întrebat odată pe o astfel de persoană: "Unde ai merge într-o călătorie dacă ai avea bani nelimitați?" "Surorii mele din California", a răspuns el "Nu am mai văzut-o de ani și mi-ar plăcea să o cunosc înainte ca copiii ei să fie în sfârșit mari Aceasta ar fi cea mai bună vacanță a mea " La acea vreme, călătoria l-ar fi costat aproximativ de dolari I-am spus despre asta și l-am întrebat de ce încă nu se dusese să-și vadă sora El a răspuns: "Cu siguranță mă voi mut într-o zi, dar acum este mult de muncă" Cu alte cuvinte, această persoană preferă să viseze la cea mai bună vacanță din viața sa, în loc să ia și să plece Tatăl bogat a spus că astfel de visători sunt cei mai periculoși "Ei, ca țestoasele, se ascund în coaja camerelor lor confortabile Dacă încerci să-i ademenești afară de acolo, pot ieși afară și pot mușca Concluzie: lăsați aceste broaște țestoase să continue să moștenească în carapacea lor Nu se grăbesc și par să fie destul de mulțumiți de asta Capitolul Oameni care și-au realizat visul și nu știu ce să facă în continuare Odată un prieten mi-a spus: "Acum douăzeci de ani am visat să devin medic și am devenit unul Îmi place meseria, dar viața a devenit plictisitoare Vreau ceva mai mult " Plictiseala este de obicei un semn că este timpul să pornești drumul către un nou vis Tatăl bogat a spus: "Mulți oameni lucrează în locuri de muncă la care visau în liceu Dar problema este că anii de școală sunt cu mult în urmă Este timpul să ne gândim la ceva nou " Oamenii care au vise mari nu sunt însoțiți de planuri de implementare Cred că fiecare dintre noi avem astfel de cunoștințe Ei spun: "Știi, am avut o idee grozavă Lasă-mă să-ți spun despre asta", "Încep o nouă pagină în viața mea", "Acum mă voi apuca de treabă, îmi voi plăti creditele și mă voi apuca să investesc" sau "Am auzit că a apărut o nouă companie în orașul nostru care caută oameni ca odinioară calificările mele Aceasta ar putea fi o adevărată descoperire pentru mine " Tatăl bogat a spus: "Ei se străduiesc pentru obiective înalte, dar cred că se va întâmpla de la sine Acest lucru se întâmplă foarte rar Nu trebuie doar să visăm mare De asemenea, trebuie să faci un plan și să găsești o echipă care să te ajute să-l duci la îndeplinire " Oameni care au făcut un vis mare să devină realitate și continuă să viseze Cred că cei mai mulți dintre noi am dori să aparținem acestei categorii Personal, mi-ar plăcea asta Și tu? Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Tatăl bogat a spus: "Oamenii mari au vise mari, iar cei mici au vise mici Dacă vrei să crești, începe prin a-ți ridica visul " După cum știți, la un moment dat am dat faliment într-o asemenea măsură încât a trebuit să trăiesc cu logodnica mea într-o mașină Știu cum e Dar falimentul, spre deosebire de sărăcie, este o condiție temporară Sărăcia este o mentalitate Poți da faliment, dar păstrează-ți bogăția spiritului, ambițiile, curajul și determinarea Visele mari nu costă nimic Te costă absolut gratuit Indiferent de câte ori ai faliment, devii sărac doar când renunți la visul tău Lucrul unic despre marketingul în rețea este că visele tale nu se limitează la cele care devin realitate abia după de ani, sau doar pentru câteva săptămâni pe an, sau doar duminica Organizându-ți afacerea în marketing de rețea, începi să-ți realizezi visele chiar din prima zi, chiar dacă nu prea mari la început În același timp, există o tranziție în conștiință de la "nu pot" la "pot", de la neputință în fața circumstanțelor la stabilirea controlului asupra vieții cuiva, de la sclavie la libertate Încheind cartea sa Walden, or Life in the Woods, Thoreau a scris: "Experiența mea, în orice caz, m-a învățat următoarele: dacă o persoană pășește cu îndrăzneală către visul său și încearcă să trăiască așa cum îi spune, îl așteaptă succesul, care nu este dat existenței de zi cu zi " Probabil că e mai bine să nu spun Capitolul AFACERI, ÎN CARE FEMEILE ating înălțimi Am menționat-o deja pe soția mea Kim de mai multe ori în carte Știi cum ne-am cunoscut și cum am curtat-o Știți despre dificultățile pe care le-am experimentat la începutul vieții noastre împreună, despre obiectivele noastre, strategiile și despre ce a devenit viața noastră până la urmă Înainte de a încheia această secțiune a cărții, aș dori să-i dau cuvântul însăși Kim Robert v-a spus deja destul de multe despre marketingul în rețea și despre numeroasele sale posibilități de a crea bogăție Vreau să adaug un singur lucru: aceasta este și o afacere grozavă pentru femei Când te uiți la statisticile de marketing în rețea, primul lucru pe care îl observi este un fapt surprinzător: participă de patru ori mai multe femei decât bărbații Da, ai auzit bine Potrivit Asociației de vânzare directă, din cele milioane de oameni angajați în marketingul de rețea în SUA, aproximativ la sută sunt femei Deși la nivel global nu există informații despre sexul participanților, cred că proporțiile vor fi aproximativ aceleași * Comanda Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Atitudinea managerului de marketing de rețea față de participanții rețelei în creștere este caracterizată de sprijin, îngrijire și mentorat, adică în care femeile sunt puternice în mod tradițional De ce se întâmplă asta? Unul dintre motive este că inițial mulți oameni și-au ocupat locuri de muncă part-time de marketing în rețea, iar în familiile în care un bărbat este principalul câștigător, acest lucru însemna de obicei că femeia a fost cea care și-a ocupat o astfel de muncă, dedicându-și o parte din timpul liber De asemenea, trebuie să se țină cont de faptul că relațiile se pot face acasă, iar acest lucru se îmbină perfect cu munca femeilor în menaj și creșterea copiilor Cu toate acestea, în opinia mea, punctul aici nu este doar în circumstanțe pur practice și istorice Baza marketingului în rețea este relația dintre oameni După cum a explicat deja Robert, esența acestei afaceri nu este comerțul, ci stabilirea de contacte Aici este important să poți stabili relații bune, să efectuezi studii și pregătire practică pentru începători Munca de zi cu zi a marketingului în rețea nu este de a delimita teritoriile în care se desfășoară comerțul, ci de a crea o echipă coerentă Atitudinea managerului de marketing de rețea față de participanții rețelei în creștere este caracterizată de sprijin, îngrijire și mentorat, adică în care femeile sunt puternice în mod tradițional Desigur, toate acestea nu înseamnă că bărbații nu sunt capabili să reușească în domeniul marketingului în rețea În fiecare zi, milioane de persoane de sex puternic demonstrează contrariul și, totuși, trebuie subliniat încă o dată că acest model de afaceri pare a fi creat special pentru femei Capitolul De ce au nevoie femeile Și acest lucru este minunat, pentru că astăzi milioane de femei au nevoie urgentă de a-și crea propria bogăție În urmă cu câțiva ani, o tânără jurnalistă mi-a spus cu o emoție vizibilă în voce: "Trebuie să atragem atenția femeilor asupra nevoii de a-și asuma responsabilitatea pentru situația lor financiară Nu ar trebui să se bazeze pe altcineva care să o facă pentru ei" După ce am vorbit cu jurnalista, am aflat ce explică entuziasmul ei S-a dovedit că mama ei, care avea de ani, s-a mutat recent să locuiască cu ea Ea a supraviețuit procedurii de divorț, în urma căreia a rămas fără nimic Acum tânăra avea nevoie să se întrețină atât pe ea, cât și pe ea Și acesta a fost doar primul semnal de trezire A trăit un adevărat șoc când a decis să se uite mai atent la propriile resurse financiare S-a dovedit că, dacă dintr-un motiv oarecare a încetat brusc să primească un salariu lunar, nu se putea baza decât pe propriile economii în valoare de aproximativ mii de dolari Împreună pentru mii de dolari nu veți rezista mult Din aceste fonduri, poți trăi doar câteva luni, urmate de sărăcie și, eventual, de pierderea locuinței Nu e de mirare că era foarte interesată de întrebarea cum să învețe femeile să-și gestioneze finanțele! Din fericire, nu sunt în aceeași poziție cu această tânără Robert și cu mine suntem finanțați pe viață, indiferent de starea actuală a economiei Dar, în timp ce acea sabie a lui Damocles nu atârnă peste capul meu, sunt la fel de pasionată de femeile care au grijă de propria lor independență financiară Însăși tehnica de lucru în domeniul marketingului de rețea pentru femei și bărbați este exact aceeași Cu toate acestea, motivele Partea a II-a, O afacere, opt active care creează bogăție stimulentele pentru femei și bărbați de a se angaja în această afacere sunt foarte diferite Știm că viața noastră astăzi este foarte diferită de cea a mamelor noastre, dar nici nu ne gândim cât de puternice sunt aceste diferențe Vă voi oferi șase motive pentru care femeile ar trebui să participe activ la jocul acumulării bogăției Statistici Statisticile referitoare la atitudinile femeilor față de bani sunt provocatoare Dau doar numere pentru SUA, dar bănuiesc că nu vor fi foarte diferite în alte țări Deci in SUA: ■ % dintre femeile de peste de ani sunt singure, ceea ce înseamnă că trebuie să se întrețină singure ■ Economiile de pensie ale femeilor sunt mai mici decât ale bărbaţilor Acest lucru se datorează în principal responsabilităților lor pentru menaj și creșterea copiilor, ceea ce înseamnă că o femeie este forțată să lipsească de la serviciu pentru o medie de , ani în viață, în timp ce pentru un bărbat această cifră este de , ani La aceasta se adaugă faptul că femeile încă mai câștigă, în medie, mai puțin decât bărbații (Centrul Național de Cercetare a Pensiei Femeilor) ■ Speranța de viață a femeilor este cu - ani mai mare decât a bărbaților (Anne Lettirsi, iunie ), așa că trebuie să se întrețină singure pentru acești ani suplimentari În ceea ce privește femeile căsătorite de tip baby boomer, se așteaptă ca acestea să-și supraviețuiască soților cu o medie de până la de ani Capitolul ■ Trei sferturi dintre persoanele în vârstă care trăiesc în sărăcie sunt femei (Fondul de investiții Morningstar) ■ Aproximativ șapte din zece femei își petrec o parte din viață în sărăcie Ce spune această statistică? Faptul că femeile sunt din ce în ce mai lipsite de educație financiară și nu se pot asigura financiar, mai ales la bătrânețe Ne petrecem întreaga viață având grijă de familie, dar nu suntem pregătiți să avem grijă de noi într-un domeniu atât de vital precum finanțele Independenta financiara Când te căsătorești, nu te gândești la divorț La fel, atunci când aplici pentru un loc de muncă, nu te aștepți să fii concediat brusc Dar se întâmplă și de cele mai multe ori Femeile care se bazează pe soțul lor, pe șeful lor sau pe altcineva pentru chestiuni financiare au toate motivele să se gândească serios La momentul potrivit, s-ar putea să nu fie prin preajmă Prea des, nici nu ne dăm seama cât de dependenți suntem până nu sună apelul de trezire Fără plafon de posibilități Pe lângă toate greutățile cu care se confruntă angajații după , femeile se confruntă cu un alt obstacol suplimentar numit Plafonul Oportunității Da, este prezent și astăzi Femeile au voie doar până la o anumită treaptă a carierei Ei bine, dacă o femeie vrea să obțină un loc de muncă după de ani, atunci este, în general, mai bine să uite de asta În lumea marketingului în rețea, însăși ideea oricăror restricții asupra femeilor pare ridicolă Companie Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere În marketingul de rețea, nu contează dacă ești bărbat sau femeie, negru sau alb, studii universitare sau nici măcar absolvent de liceu Ei sunt interesați doar de cât de priceput și eficient îți construiești rețeaua După cum am menționat deja, de patru ori mai multe femei decât bărbați sunt implicate în marketingul în rețea Principalul lucru este abilitățile, cunoștințele și experiența dvs Nu există restricții pentru femei aici Venituri nelimitate Din cauza plafonului oportunităților de carieră și a diferențelor de remunerare încă existente între bărbați și femei pe piața muncii, sexul frumos este adesea incapabil să câștige atât de mult pe cât și-ar dori Cercetările arată că acolo unde un bărbat primește un dolar, o femeie cu aceeași educație și experiență este plătită cu aproximativ de cenți Cu toate acestea, în marketingul în rețea, o afacere are posibilitatea de extindere nelimitată Indiferent de sex, puteți obține venituri, a căror valoare depinde doar de dimensiunea și calitatea rețelei pe care o creați Creșteți stima de sine Personal, consider că acesta este principalul avantaj al marketingului în rețea și unul dintre principalele motive pentru care femeile ar trebui să o facă De obicei, stima de sine a femeilor depinde destul de mult de capacitatea lor de a se întreține financiar Dependența financiară de oricine poate duce la pierderea stimei de sine Te obligă să faci lucruri pe care nu le-ai face niciodată dacă nu ar fi nevoie de bani Am întâlnit femei a căror stima de sine a crescut vertiginos din cauza faptului că au devenit Capitolul autosuficient financiar Și dacă încrederea în sine crește, atunci relațiile cu ceilalți se îmbunătățesc Stima de sine ridicată duce la un succes și mai mare și în cele din urmă la scopul principal - libertatea Abilitatea de a-ți gestiona timpul Dorința femeilor de a avea grijă de bunăstarea lor financiară întâmpină adesea un astfel de obstacol precum o lipsă elementară de timp Acest lucru este valabil mai ales pentru mamele care cresc copii Am auzit adesea de la femei: "Când vin acasă după muncă, trebuie să gătesc cina, să ajut copiii la teme, să spăl vasele Pana cand ii culc si am cateva minute de timp liber, deja sunt complet epuizat! Prin participarea la marketingul în rețea, aveți control complet asupra timpului dvs Îi poți dedica atât timp cât vrei Ele pot fi practicate seara, în weekend, oricând, oriunde Puteți lucra de acasă folosind telefonul și computerul Aceasta este o afacere pe care o poți pune în buzunar și o poți lua cu tine pe drum Dacă circumstanțele nu permit mai mult, îi poți dedica doar o jumătate de oră Crearea bogăției este o nevoie urgentă Deci, există șase motive care obligă femeile să aibă grijă de bunăstarea lor financiară Statisticile demonstrează că vremurile s-au schimbat pentru jumătatea frumoasă a umanității și adevărata educație economică nu mai este un lux, ci o nevoie urgentă Dependența financiară este oarecum similară cu jocul la ruletă Desigur, te poți aștepta și la o victorie, dar riscul este foarte mare Partea IL O afacere, opt active care creează avere Timp de secole, femeile s-au luptat cu constrângerile de carieră și venituri Dar în lumea marketingului în rețea, niciunul nu există Dar există două beneficii suplimentare - creșterea stimei de sine și capacitatea de a-ți gestiona liber timpul Nu știu care dintre motivele de mai sus vi se va părea cel mai convingător La urma urmei, nu ești o femeie obișnuită Tu esti tu Și numai tu poți găsi motivație pentru a face marketing în rețea Acumulează avere în timp ce te distrezi Oricare ar fi motivul pentru care ați început marketingul în rețea, amintiți-vă că ar trebui să vă bucurați de el Sigur, este plăcut să crezi că poți câștiga USD, USD sau chiar USD în plus și să ai în continuare control deplin asupra timpului tău liber, dar dacă nu te bucuri de el, poate deveni plictisitor foarte repede și poate face o mică diferență muncă plictisitoare de închiriat Mai simplu spus, lipsa de entuziasm în marketingul în rețea va afecta direct conturile dumneavoastră bancare De aceea vreau să vă ofer un fel de network marketing, care este organizarea de petreceri acasă, la care sunt invitați potențialii cumpărători și li se arată mostre de marfă Aceasta este o opțiune ideală pentru multe femei care doresc să își înceapă propria afacere Reprezintă o oportunitate grozavă de a petrece mai mult timp cu familia și prietenii în confortul propriei case, în timp ce construiești o rețea de socializare pentru a-ți crește bunăstarea În același timp, încă te distrezi Este interesant de observat că acest sector de marketing în rețea continuă să se dezvolte bine chiar și în condițiile crizei economice În special, datorită Capitolul , Afaceri în care femeile ajung la înălțimi Pentru el, marketingul în rețea în ansamblu este o forță cu care trebuie să ținem cont Șaizeci și patru de companii de vânzare directă raportează un venit net anual de peste de milioane de dolari Acestea includ, de exemplu, Vorwerk (JAFRA Cosmetice), Magu Kau, Tupperware, Scentsy, Partylite, Stampiri Up, Jewels by ParkLane, Longaberger și Southern Living at Note Revista Direct Selling News în numărul din septembrie a raportat că în , compania gourmet Tastefuliy Simple a reușit să crească vânzările cu % prin metoda petrecerilor, în ciuda recesiunii din economie O altă companie, Pampered Chef (achiziționată de miliardarul Warren Buffett în ), și-a extins rețeaua de distribuție cu % în același an Ce spune? Companiile cu metode de petrecere sunt o oportunitate excelentă pentru fiecare femeie care vrea să preia conducerea viitorului ei financiar Recomand această metodă proaspetelor mămici cărora le este greu să iasă din casă, femeilor muncitoare care vor să adauge la fondul lor familial, studenților care vor să câștige niște bani - pe scurt, tuturor femeilor care vor să trăiască mai bogat decât înainte Le oferă posibilitatea de a se alătura rândurilor antreprenorilor și, de asemenea, să se distreze în același timp Stabilește ce este important pentru tine La prima noastră întâlnire, Robert m-a întrebat cum îmi imaginez viața mea viitoare I-am răspuns că aș vrea să am propria mea afacere cândva El a spus: "Pot să te ajut cu asta" Și într-adevăr, o lună mai târziu aveam deja o afacere comună Cu toate acestea, la acea dată, nu era vorba doar de afaceri, ci și de lucruri mai generale - spiritualitate și sensul vieții Partea a II-a O afacere, opt active care creează avere Toate acestea s-au întâmplat în anii , când oamenii erau dependenti de muncă și erau mândri de asta În anii , au început deja să se gândească la viață și să își pună întrebări "incomode" Momentul de cotitură au fost evenimentele din septembrie , când mulți și-au spus: "Opriți De ce mă învârt mereu ca o veveriță într-o roată? Unde merge viața mea? Unde se duce totul?" Aud adesea de la femei că sunt prea ocupate pentru a dedica timp marketingului în rețea chiar și acasă Ca răspuns, le spun: "Există un criteriu pentru o viață prosperă și fericită Trebuie să analizezi totul în cel mai serios mod și să-ți pui întrebarea: "Există așa ceva pe care vreau să-l am atât de mult încât sunt gata să fac sacrificii pentru asta?" Gândește-te la ceea ce este atât de important pentru tine încât ești dispus să petreci mult timp și efort pentru a crea o afacere care să ofere un venit constant pentru tot restul vieții și să-ți asigure o existență confortabilă Dacă nu definiți acest obiectiv principal, cel mai probabil veți eșua Fiecare definește libertatea și succesul în mod diferit Aceasta este o întrebare pur personală Numerele în sine sunt abstracte Cinci mii sau cinci milioane de dolari nu înseamnă nimic până nu le dai un sens în propria ta viață În primele zile ale vieții noastre împreună, Robert și cu mine ne-am propus să avem propria noastră afacere în care nimeni să nu ne spună ce să facem și cum să trăim și unde să ne controlăm complet viitorul financiar A fost atât de important pentru noi încât eram gata să suportăm orice dificultăți Ne-a luat aproape ani pentru a ne atinge obiectivul Uneori, lipsa banilor devenea pur și simplu insuportabilă Mulți prieteni spuneau că suntem nebuni, că ar trebui să ne găsim un loc de muncă permanent cu o sută Capitolul un salariu generos, dar a fost exact ceea ce am evitat în toate modurile posibile În cele din urmă, am luat măsuri Robert a început să predea mai multe cursuri educaționale, iar eu am abordat o prietenă care avea mai multe linii de modă și a preluat distribuția produselor ei Am înființat mini-boutique în mai multe frizerii Prietenul meu nu mi-a plătit decât un comision pentru hainele vândute Au fost foarte puțini bani, dar principalul lucru pentru mine a fost să fac măcar ceva În procesul de lucru, am înțeles esența antreprenoriatului: trebuie să vă asumați niște afaceri și să o duceți până la capăt Singura modalitate este să definiți singur obiectivul principal în viață și să doriți să-l atingeți atât de puternic încât niciun obstacol să nu îl poată împiedica PARTEA III Viitorul tău începe astăzi De ce este nevoie pentru a începe o afacere de succes de marketing în rețea Capitolul ALEGE CU ATENTIE Așa că v-ați decis să intrați în marketingul în rețea Felicitări! Acum trebuie să faci o alegere Există câteva mii de companii de marketing în rețea pe piață Care dintre ele ai dori să te alăture? Ce ar trebui luat în considerare atunci când faceți o alegere? Nou-veniții la marketingul în rețea fac adesea greșeala de a sari cu prima oportunitate care se prezintă Desigur, se poate întâmpla ca alegerea ta la întâmplare să cadă asupra unei companii grozave, dar totuși aș vrea să acționezi cu prudență, ghidându-te după câteva informații preliminare La urma urmei, viitorul tău depinde de asta Unde sa încep? Ce criterii ar trebui să stea la baza deciziei tale? "Compania noastră are cele mai bune condiții de plată Poți câștiga bani buni aici!" Aud adesea așa ceva când analizez companiile de marketing în rețea Pentru a mă convinge de posibilitățile afacerii lor, ei îmi spun povești despre oameni care câștigă sute de mii de dolari pe lună Întrucât am întâlnit de fapt oameni care fac bani mari în marketingul în rețea, nu am nicio îndoială cu privire la veridicitatea unor astfel de povești Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi Cu toate acestea, nu recomand să faceți o alegere bazată în primul rând pe considerente monetare "Avem produse exclusive de calitate superioară care schimbă viețile oamenilor " Asta am auzit iar și iar Legăturile către calitatea produsului sunt poate pe locul doi după câștiguri în lista de factori care îi motivează pe oameni să se angajeze în marketingul de rețea Și, din nou, aceste afirmații nu îmi provoacă îndoieli Deși uneori există o exagerare și chiar o escrocherie totală, marketingul de rețea distribuie în mare parte produse grozave (dintre care unele le folosesc eu însumi) Acesta este unul dintre semnele distinctive ale acestei afaceri Cu toate acestea, nici calitatea produsului nu poate fi criteriul principal Permiteți-mi să repet acest gând din nou: "Când alegeți o companie cu care intenționați să cooperați, nu ar trebui să vă ghidați doar de produsul acesteia " Subliniez acest lucru mai ales pentru că mulți oameni cred că produsul este foarte important Nu este adevarat Amintiți-vă că nu vă ocupați de un loc de muncă ca vânzător, ci vă creați propria afacere, care este să formați o rețea Prin urmare, atunci când vă uitați la diferite companii, primul lucru pe care ar trebui să vă întrebați este: "Ma poate această companie să mă învețe cum să fac rețea?" Principala caracteristică a marketingului în rețea care mă face să ți-l recomand este sistemul de dezvoltare personală și antrenament real în afaceri Sistemul de marketing în rețea este conceput pentru a se asigura că toată lumea poate accesa bogăția Este deschis tuturor celor care au entuziasmul, determinarea și Capitolul persistenţă Nu-i pasă cine sunt părinții tăi, la ce facultate ai fost (sau dacă ai fost deloc), cât câștigi în prezent, ce rasă și sex îi aparții, care este aspectul tău, cine cunoști sau cum IQ-ul tău este ridicat Majoritatea companiilor de marketing în rețea se concentrează pe dacă sunteți dispus să învățați și să vă îmbunătățiți și dacă aveți forța de a îndura dificultățile inevitabile la început Se poate spune acest lucru despre orice companie de marketing în rețea? Nu Printre ele, ca în orice alt domeniu al afacerii, există bune, rele și teribile Dar există și pur și simplu excelente Nu toate companiile de marketing în rețea vă susțin angajamentul de a învăța Unii dintre ei vor doar să le vinzi produsele și nu le pasă de ceea ce obții în viață Au nevoie ca tu să aduci din ce în ce mai mulți prieteni și rude la ei Dacă intri într-o companie care nu este interesată de dezvoltarea ta, atunci cred că nu va dura mult pe piață Cu toate acestea, cele mai bune companii sunt cu adevărat interesate de educația dvs în afaceri Ei își construiesc activitățile pe termen lung și consideră dezvoltarea cunoștințelor și abilităților dumneavoastră ca prioritate Dacă găsești o companie în care liderii sunt gata să te învețe și să te ajute să devii un adevărat om de afaceri, este logic să rămâi în ea Contează termenii de plată? Fara indoiala Contează produsul? Cu siguranță Dar este mult mai important să stabiliți dacă compania este cu adevărat interesată să obțineți o poziție fermă în cadranul B Acesta este principalul criteriu de alegere a unei companii de marketing în rețea La urma urmei, aceasta este o adevărată școală de afaceri pentru tine Fă-ți timp pentru a afla în detaliu, pe lângă valoarea câștigurilor și calitatea produsului, cum și ce te va instrui compania Nu este suficient pentru asta Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi doar ascultați o prezentare de jumătate de oră, priviți site-ul companiei pe internet și cereți părerea celor care lucrează deja în acest sistem Dați jos de pe canapea și participați personal la cursuri și seminarii Dacă ți-a plăcut ce ai auzit la prezentarea introductivă, nu fi prea leneș să cunoști oamenii care te vor învăța personal Această problemă trebuie abordată cu mare atenție, deoarece afirmațiile companiei că au o curricula excelentă nu sunt întotdeauna adevărate În unele companii pe care le-am vizitat, întreaga parte educațională a programului s-a redus la emiterea unei liste de literatură pentru auto-studiu, iar în sala de clasă era vorba doar despre metode de atragere a cunoștințelor și rudelor în această afacere Dacă ți-a plăcut ce ai auzit la prezentarea introductivă, nu fi prea leneș să cunoști oamenii care te vor învăța personal Ar trebui să se dedice mult timp și efort problemei alegerii, deoarece în sistemul de marketing în rețea puteți găsi cu adevărat companii grozave cu planuri de formare atent concepute, care sunt superioare oricărui lucru pe care l-am văzut până acum Iată câteva întrebări legate de companie la care trebuie să răspundeți: ■ Cine este pe podul căpitanului? ■ Are compania planuri de acţiune dovedite? ■ Programele de formare ale companiei includ dezvoltarea calităților personale împreună cu formarea de abilități pur business? Capitolul ■ Are compania produse de înaltă calitate și bine vândute, care nu vor fi jenante pentru clienți? Cine este pe podul căpitanului? Oamenii fără experiență care intră într-o afacere cu o mentalitate în cadranele E și S tind să acorde prioritate liniei de produse, plății și oportunităților de carieră Omit mereu aceste puncte și merg direct la studiul oamenilor care se află în fruntea companiei Nu spun că calitatea produsului și potențialul de câștig nu contează, dar companiile perfecte nu există În fiecare dintre ele pot apărea unele probleme, dar dacă compania este condusă de oamenii potriviți, atunci aceste probleme pot fi rezolvate Mai mult, pentru liderii buni nu există probleme de nerezolvat Dacă oamenii greșiți sunt în fruntea companiei, atunci cu orice complicație a situației, vei fi obligat să te bazezi doar pe voința sorții Nu poți judeca o carte numai după coperta ei Nu ar trebui să vă limitați doar la videoclipurile promoționale și site-ul oficial al companiei pe Internet Aruncă o privire mai atentă la liderii săi Ce au făcut ei în trecut și care sunt rezultatele activităților lor? Ce experienta au? Cine sunt ei prin natura lor? Indiferent dacă trebuie să comunicați personal și să interacționați cu ei în timpul muncii, ei sunt partenerii tăi într-o afacere comună John: Aș dori să atrag atenția cititorilor asupra mitului larg răspândit că, pentru a te îmbogăți cu adevărat în network marketing, trebuie să-ți începi activitatea literalmente de la zero, la nivelul zero al structurii Este gresit Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi Robert: Mai mult, e doar o prostie! Majoritatea firmelor eșuează în primii - ani de existență, iar companiile de marketing în rețea nu fac excepție De ce să vă riscați eforturile, timpul și energia pariând pe o companie care nu are istoric? John: Există companii de marketing în rețea puternice și viabile, care au atât trei, cât și de ani Desigur, există ceva atractiv și incitant în a aduce o contribuție la cauza unei companii tinere și proaspete care abia la început, dar este liniștitor să aparține unei companii care este în această afacere de câteva decenii Aș fi foarte atent să vă recomand o companie care tocmai s-a născut Desigur, aici, ca și în altă parte, există excepții S-ar putea să găsiți o companie tânără care este atât de apreciată de alți participanți la piață, încât depășește posibilele deficiențe Principalul lucru este să faceți toate lucrările pregătitoare necesare și să definiți clar de ce aveți nevoie și cu cine doriți să faceți afaceri Nu-i asculta pe cei care încearcă să vă convingă că succesul poate fi obținut doar prin parteneriatul cu o companie nou-nouță de marketing în rețea (sau una care este pe piață de cinci sau de ani) Nu există rețete și formule magice aici Vrei o companie care știe ce vrea și care arată fiecare semn că o poate obține Compania are planuri de acțiune dovedite? John: Cele mai bune și mai viabile companii de marketing în rețea nu vă vor obliga să reinventați roata Îți vor oferi cheile succesului Capitolul planuri care s-au dovedit De exemplu, pot fi memorii care vă spun ce trebuie făcut în timpul zilei sau săptămânii Unele companii oferă membrilor lor site-uri web personale pentru a educa recruții și a împărtăși experiențe Prezentările de primă clasă pregătite profesional pe discuri și site-uri web, precum și materialele tipărite, au devenit deja mijlocul standard de desfășurare a marketingului în rețea Programele de formare ale companiei includ, alături de formarea de competențe pur business, și dezvoltarea calităților personale? Am explicat deja suficient de detaliat de ce consider educația financiară ca fiind principalul avantaj al afacerilor în rețea, depășind chiar și suma veniturilor primite Prin urmare, asigurați-vă că vi se va oferi oportunitatea pentru un astfel de studiu Trebuie să fii sigur că compania acordă educației importanța cuvenită și nu numai că te învață abilități tehnice, ci și construiește caracterul și calitățile personale Liderii din industrie și-au dat seama cu decenii în urmă că trebuie să ofere angajaților lor materiale educaționale și motivante bune Pe vremuri, erau cărți și casete audio În secolul , acestea au fost înlocuite cu CD-uri și DVD-uri, internet, teleconferințe și seminarii online Desigur, nici cărțile nu se vor demoda niciodată John: La fel și evenimente live Chiar și în era internetului, niciun mijloc tehnic nu poate înlocui complet prezența și comunicarea personală directă În zilele noastre, în munca de zi cu zi de construire a unei rețele, comunicarea prin telefon și pe Internet este nevoie deja Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi nu mai puțin un loc decât contactele personale Cu toate acestea, este imposibil să nu observăm că cele mai bune companii de marketing în rețea pun un accent deosebit pe adunările anuale, semestriale și lunare ale participanților la diverse evenimente De ce? Pentru că sunt bine conștienți de valoarea lor educațională în ceea ce privește îmbunătățirea calităților de afaceri și personale Apropo, instruirea și dezvoltarea dumneavoastră nu se vor face de către companie ca atare Aveți de-a face cu o întreagă ierarhie, de la persoana care v-a introdus direct în cercul de marketing în rețea, până la conducerea companiei, toți care sunt interesați să vă vadă să creșteți, să vă îmbunătățiți și să reușiți Unul dintre punctele forte ale sistemului de marketing în rețea este că are o atmosferă opusă atmosferei tradiționale de companie, care este ca păianjenii într-o bancă, unde chiar și cel mai bun prieten al tău te poate păși din motive de carieră Nu există o concurență atât de acerbă în marketingul de rețea, pur și simplu pentru că toți sponsorii tăi depind de succesul tău Dacă oamenii beneficiază de creșterea și dezvoltarea ta, ei vor fi în mod natural interesați de creșterea ta! Compania are produse de înaltă calitate și bine vândute, care nu vor fi jenante în fața clienților? Chiar dacă această considerație nu este decisivă, este totuși extrem de importantă De ce? Răspunsul este scurt: trebuie să vorbiți despre produs John: Sistemul circulator al unei rețele de marketing în rețea în creștere este cuvântul în gură Oamenii le spun altora despre produsele și serviciile lor și îi încurajează să facă același lucru Capitolul În acest sens, produsele care sunt cele mai căutate sunt de obicei cele care găsesc un răspuns cald din partea consumatorilor Acest produs trebuie să aibă povești care să poată fi spuse, trebuie să aibă proprietăți unice, să aducă beneficii neîndoielnice clienților sau să fie o noutate absolută Pe scurt, aceste produse ar trebui să facă obiectul unor zvonuri și discuții Nu mă înțelege greșit: nu vorbesc despre zvonuri false umflate artificial, ci despre proprietăți pozitive reale Produsul trebuie să fie cu adevărat bun Trebuie avut în vedere că produsele ideale nu există Piața este plină de multe produse și servicii de înaltă calitate Alegerea lor este în mare măsură o afacere pur subiectivă a cumpărătorului În plus, un astfel de factor precum intoleranța individuală la anumite alimente, produse cosmetice etc mijloace si materiale Există suficientă cerere pentru produsul dvs pe piață? Există ceva în el care poate atrage un număr mare de cumpărători? Pretul este competitiv? Tu însuți crezi în valoarea produsului și ești gata să-l folosești personal? Ce lucruri interesante poți spune despre asta? Dacă tu însuți simți un entuziasm autentic atunci când vorbești despre un produs, este posibil ca și alții să manifeste un interes sincer față de acesta Capitolul CE NECESITA Deci, ce este nevoie pentru a construi o afacere de succes de marketing în rețea? Să ne uităm mai întâi la ce nu este necesar pentru asta Nu aveți nevoie de un MBA sau de experiență în afaceri Luați în considerare reproducerea Forța celor mai de succes strategii de marketing în rețea constă tocmai în repetarea lor Network Marketing face pentru modelele de afaceri din cadranul B ceea ce Henry Ford a făcut pentru industria auto: descompune totul în componente care pot fi replicate în masă John: O afacere de succes de marketing în rețea nu este o capodopera creată de mâinile unui singur maestru, ci o simfonie a simplității creată de sute de mii de mâini Nu trebuie să aveți abilități pronunțate de vânzări Din nou, una dintre cele mai mari concepții greșite despre marketingul în rețea este că trebuie să fii un agent de vânzări înnăscut pentru a face asta dec Partea IIL Viitorul tău începe astăzi Nimic mai departe de adevăr Dimpotrivă, dăunează marketingului în rețea De ce? Pentru că acțiunile unui vânzător calificat și experimentat sunt greu de reprodus altor oameni John: Amintiți-vă, marketingul în rețea nu este despre vânzări, ci despre învățare, construirea unei echipe și stăpânirea abilităților de conducere Sarcina ta nu este să vinzi tu însuți cât mai multe bunuri și nici măcar să înveți cât mai mulți oameni Trebuie să conduci, să antrenezi și să ajuți oamenii să crească și să se dezvolte Principalul lucru este să construiești o rețea Robert: Deci scopul tău nu este să vinzi, ci să construiești o rețea John: Absolut corect Nu trebuie să renunți la job! La început, este chiar de preferat să îmbine o afacere nouă cu un job vechi În primul rând, crearea de rețele nu este o meserie în care trebuie să-ți câștigi salariul din prima zi Acest lucru necesită timp Nu ai unde să te grăbești John: Și nu este vorba doar de considerente financiare Chiar dacă împrejurările îți permit să renunți, mulți nou-veniți în marketingul în rețea observă că la început este mai util să ții legătura cu foștii tăi colegi, care în viitor s-ar putea să devină proprii tăi parteneri în marketingul în rețea sau să sugereze candidați pentru parteneri potriviți Marea majoritate a participanților la marketingul de rețea sunt angajați în această afacere cu normă parțială Un sondaj realizat în de Asociația Direct Capitolul vânzări, a arătat că doar una din opt persoane angajate în network marketing dedică sau mai multe ore pe săptămână acestei activități Nu trebuie să ai mulți bani sau să ipoteci o casă pentru a crea capital de pornire În cele mai multe cazuri, costul inițial pentru a se alătura unei companii de marketing în rețea nu depășește USD Cu toate acestea, nu ar trebui să vă amăgiți: ceea ce economisiți în numerar va trebui compensat cu diligență și energie Ca în orice afacere, va trebui să investești mai ales în tine, petrecând timpul liber, dând dovadă de determinare și perseverență Dar nu ai nevoie de mulți bani pentru a începe Joya: Chiar dacă nu ai nevoie de mult capital de pornire, asta nu înseamnă că nu vor fi costuri Aceasta este o afacere și trebuie tratată în consecință Așadar, pregătește-te pentru faptul că vei avea costuri generale lunare De obicei bugetul lunar este foarte modest Va trebui să achiziționați și să actualizați un set de mostre de produse, materiale de prezentare (CD-uri și DVD-uri deja menționate, site-uri plătite de pe Internet etc ), precum și literatura necesară studiului și dezvoltării afacerii Astfel, chiar dacă nu aveți nevoie de un capital de pornire mare, trebuie să învățați cum să bugetați cheltuieli lunare rezonabile Nu trebuie să fii un geniu al negocierilor sau să ai abilități matematice remarcabile Tot ce ai nevoie este dorință, determinare și entuziasm Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi Prietenul meu Donald Trump spune: "Trebuie să iubești ceea ce faci Fără entuziasm este dificil să obții un mare succes Antreprenorii care nu au pasiune pentru afacerea lor se luptă adesea" Am vorbit despre ceea ce nu ai nevoie pentru a avea succes în marketingul în rețea Acum să ne uităm la ce ai nevoie Onestitate cu tine însuți Construirea unei afaceri în cadranul B nu este o sarcină ușoară Trebuie să vă puneți întrebarea: "Am tot ce este necesar pentru asta? Sunt gata să ies din zona mea de confort? Sunt gata nu numai să porunc, ci și să ascult? Există un om bogat în interiorul meu, gata să iasă la suprafață?" Dacă răspunsurile sunt da, începe să cauți o companie de marketing în rețea cu cel mai bun program de formare John: Aș mai adăuga un lucru: asigură-te că ești clar unde ești și ce ai nevoie pentru a-ți schimba viața Este foarte important să fii clar pentru ce te străduiești Apoi decideți asupra așteptărilor dvs Trebuie să fii clar cât timp, bani, cunoștințe și alte resurse va fi nevoie, precum și ce anume trebuie făcut pentru a reuși Stabiliți intervale de timp realiste pentru dvs În cartea mea cu Trump, De ce vrem să fii bogat, Donald a scris: "Marketingul în rețea va cere să fii antreprenorial, orientat spre rezultate și tenace Nu aș recomanda oameni care nu sunt motivați să intre în această afacere " Și are perfectă dreptate Capitolul Atitudinea corectă Consider să devin om de afaceri un proces continuu, care pentru mine personal nu sa încheiat încă Mi se pare că voi studia antreprenoriatul pentru tot restul vieții Iubesc afacerile și îmi place să rezolv problemele care apar Întotdeauna mi-am dorit să trăiesc genul acesta de viață Deși există adesea dificultăți pe parcurs, rezultatul se plătește de la sine Chiar și în cele mai întunecate vremuri, un gând m-a ținut să merg În vremurile când firma mea făcea portofele impermeabile pentru surferi, am lipit pe telefonul meu de birou o bucată de hârtie extrasă dintr-un prăjitură chinezească cu previziuni de viitor coapte înăuntru: Puteți renunța oricând, dar de ce o faceți chiar acum? Apoi am avut o mulțime de conversații telefonice, iar multe dintre ele m-au dus la ideea că este timpul să renunț la această afacere Totuși, când am închis, m-am uitat la cuvintele de înțelepciune scrise pe telefon și mi-am spus: "Oricât de mult mi-aș dori să închei totul, astăzi nu o voi face O să renunț totul mâine " Din fericire, mâine nu a venit niciodată Tata bogat a spus de multe ori că dacă averea ar fi ușoară, atunci toată lumea ar fi bogată De aceea, atunci când oamenii mă întreabă care a fost principalul factor în independența mea financiară, eu răspund: "Nu am vrut ca cineva să-mi comandă" Aveam atât de mult nevoie de libertate încât eram gata să renunț la un loc de muncă sigur Am luptat pentru libertate financiară, ceea ce poate oferi marketingul de rețea Dacă îți place ca cineva să-ți spună ce să faci, la ce oră să vii la și de la serviciu, atunci marketingul în rețea nu este pentru tine Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi Creștere autentică Marketingul în rețea poate deveni o afacere în cadranul B, dar asta nu înseamnă că trebuie să fie Totul depinde de tine Marketingul în rețea este un instrument excelent pentru cei care doresc să treacă în cadranul B Dacă potențialul tău de venit în cadranele E și S este limitat în principal de capacitățile tale individuale, atunci în marketingul în rețea poți câștiga cât poate rețeaua creată legume şi fructe Prin urmare, formând o rețea foarte largă, puteți obține o mulțime de bani Cu toate acestea, atunci când te înscrii într-o companie de marketing în rețea, nu devii automat membru al cadranului B Pentru aceasta, rețeaua ta trebuie să devină cu adevărat mare John: Întreprinderile mari sunt companii cu sau mai mulți angajați De fapt, definiția tradițională se referă la de angajați, dar în acest caz ne interesează doar numărul Dacă formați o rețea de sau mai mulți reprezentanți independenți, aceasta va însemna trecerea în categoria de afaceri mari, adică în cadranul B Sistemul de marketing în rețea prevede dimensiunea rețelei, depășind semnificativ numărul de de persoane De obicei, include mii și chiar zeci de mii de participanți, dar nu este neobișnuit ca acesta să fie format din sute de mii de oameni Începătorii fac adesea greșeala de a trata veniturile provenite din rețea drept bani "gratuiți", de care se pot dispune liber încă de la început Dacă rețeaua ta are doar , , sau chiar - de persoane, noua ta afacere este încă la început Nu poate fi considerat încă mare Capitolul Doar atunci când numărul rețelei depășește de persoane și se va apropia de o mie, poate fi considerată o afacere în cadranul B care oferă venituri pasive O astfel de rețea nu este doar viabilă, ci aduce și un profit stabil Cu toate acestea, va dura o perioadă semnificativă de timp până când ajungeți la pragul Acesta este timpul formării și punerii bazei Ține cont de asta și nu rata scopul, care este acela de a crea bogăție Timp Dacă crezi că vei avea bani în plus imediat când intri în marketingul în rețea, atunci te gândești în continuare în cadranele E și S Aceste sectoare sunt cel mai adesea tentate în tot felul de îmbogățire rapidă scheme, devenind victime ale escrocilor și escrocilor John: Nu există scheme de îmbogățire rapidă în marketingul de rețea Deși această afacere nu este dificilă, este nevoie de timp și efort pentru a construi o bază pasivă de venit Potrivit Asociației de vânzare directă, în medie, una din persoane răspunde la o ofertă de a se implica în marketingul de rețea Cu toate acestea, această cifră va crește pe măsură ce câștigați experiență Amintiți-vă că atunci când vine vorba de medii, intră în joc legea numerelor mari Dacă abordezi persoane cu o propunere, s-ar putea să nu fie niciunul dintre ei care să fie de acord, dar când vor fi , vei vedea că această lege este în vigoare Marketingul în rețea este adesea prezentat ca "o cale rapidă către succes" Aceasta, desigur, este o prostie totală Este nevoie de ani pentru a dezvolta abilități de conducere, a construi o afacere și a crea bogăție adevărată Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi Nu vă lăsați tentați de promisiunile de rezultate rapide în decurs de șase luni Calea pe care ai ales-o nu promite o plimbare usoara si plina de bucurie Aceasta este o afacere serioasă care ar trebui să devină afacerea vieții tale În lumea reală, dacă nu ești capabil să obții rezultate în - luni, ești concediat Xerox Corporation a fost mai generos în acest sens Mi s-a dat un an de studiu și apoi încă un an ca perioadă de probă Dacă n-ar fi fost asta, probabil că nu aș fi rămas acolo Sunteți într-o situație diferită Nimeni nu este concediat de la companiile de marketing în rețea Doar tu poți lua o astfel de decizie Prin urmare, după ce ați lucrat câteva luni sau chiar un an și a depus mult efort în această afacere, nu ar trebui să vă spuneți: "Cred că nu voi reuși" Fara graba Robert: John, când sfătuiesc oamenii să-și ia timpul, ei îmi pun invariabil aceeași întrebare: "Cât timp durează?" Cum ai răspunde la asta? John: Aș spune cinci ani Robert: Si eu spun la fel! Aceasta este perioada care este necesară pentru a construi orice afacere Eu îl numesc planul pe cinci ani plan de cinci ani Dacă vă decideți serios să porniți pe această cale, vă recomand să vă pregătiți în avans pentru cinci ani de studiu, dezvoltare, schimbarea valorilor vieții și cercul de prieteni De ce? Pentru că este timpul real Lui Howard Schultz i-au trebuit ani de zile pentru a crea lanțul de cafenele Starbucks Același lucru se poate spune despre fondatorul McDonald's Ray Kroc și fondatorul Dell Computere Capitolul Michael Dell Este nevoie de ani pentru a crea o afacere mare și a dezvolta lideri buni De asemenea, mi-au luat câțiva ani pentru a crea o afacere de succes în cadranul B Nu te poți descurca fără ele pentru a-ți începe afacerea de marketing în rețea De ce ar trebui să fii excepția? Majoritatea oamenilor nu sunt obișnuiți să-și stabilească obiective cu câțiva ani înainte, deoarece sunt obișnuiți să primească în fiecare lună un salariu în cadranul E Ei consideră că orice acțiune ar trebui să fie însoțită de o recompensă imediată Prin urmare, nu este de mirare că, după ce abia au intrat în cadranul B, se gândesc deja la bani rapidi "M-am apucat de marketing în rețea acum o săptămână Când voi avea bani mari? Prieteni, bogăția rapidă nu se întâmplă în același mod în care o cunoștință trecătoare nu este suficientă pentru o mare dragoste și o noapte nu este suficientă pentru a scrie un roman remarcabil Marile realizări, inclusiv în domeniul finanțelor, necesită timp De aceea populația cadranului B este atât de mică Majoritatea oamenilor vor să aibă bani, dar nu sunt pregătiți să-și sacrifice timpul pentru asta Zece mii de ore Calculează-te singur: dacă lucrezi opt ore pe zi, cinci zile pe săptămână, vei putea atinge acest punct abia în cinci ani În cartea sa Geniuses and Outsiders, Malcolm Gladwell explică că este nevoie de de ore de muncă grea pentru a obține un succes extraordinar în orice efort În timpul școlii, Bill Gates a petrecut de ore programând Muzicieni încă necunoscuți, Beatles au cântat în cluburile de noapte din Hamburg timp de șapte ore pe zi, șapte zile pe săptămână, ceea ce a însumat aproximativ aceleași de ore * Comanda Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi "Cel mai interesant lucru despre regula celor de ore este că se aplică aproape în orice domeniu al vieții", scrie Gladwell - Este imposibil să devii mare maestru de șah dacă nu ai mii de ore de practică Jucătorii de tenis talentați încep să se antreneze la vârsta de șase ani și ajung la turneul de la Wimbledon la vârsta de - ani, precum Boris Becker, de exemplu Un copil care începe să învețe să cânte la vioară la vârsta de patru ani nu devine un muzician demn să intre pe scena Carnegie Hall până la ani Zece mii de ore Calculează-te singur: dacă lucrezi opt ore pe zi, cinci zile pe săptămână, vei putea atinge acest punct abia în cinci ani Din fericire, succesul în marketingul în rețea nu poate fi comparat cu câștigarea titlului de mare maestru Nu trebuie să te compari cu Boris Becker sau cu Beatles sau cu Bill Gates Nu trebuie să devii cel mai bun din lume, dar trebuie să stăpânești cunoștințele și abilitățile necesare acestei afaceri Pentru a face acest lucru, nu trebuie să lucrați de ore pe săptămână timp de cinci ani Dar pentru a stăpâni arta formării unei rețele mari pentru venituri pasive, mai ai nevoie de un timp destul de lung Apropo, încă folosesc planuri pe cinci ani Când decid să studiez o anumită linie de afaceri, cum ar fi investiția în imobiliare, aloc cinci ani pentru cercetări detaliate Așa că, când am vrut să învăț procesul de alegere și cumpărare a acțiunilor, mi-am dedicat cinci ani studierii acestui proces Mulți oameni, după ce au investit bani în acțiuni o singură dată și au pierdut o anumită sumă pe aceasta, refuză imediat să investească Renunță după prima greșeală, ceea ce înseamnă că nu învață nimic Dar eșecul este o parte integrantă a victoriilor viitoare Doar învinșii cred că învingătorii nu pierd niciodată și că greșelile trebuie evitate cu orice preț Dar oferă erori Capitolul vă oferă o mare oportunitate de a învăța lecții importante Astăzi, încă îmi alocă cinci ani pentru a face cât mai multe greșeli pentru că știu că cu cât învăț mai multe din ele, cu atât dobândesc mai multe cunoștințe Dacă nu greșesc în acești cinci ani, nu voi fi mai inteligent decât acum cinci ani, deși voi fi cu cinci ani mai în vârstă De asemenea, este nevoie de timp pentru a dezvălui Indiferent cât de mult ai învăța despre o nouă afacere, este posibil să fii nevoit să faci eforturi suplimentare pentru a dezvăța vechile obiceiuri Unul dintre motivele pentru care mulți oameni ezită să părăsească cadranele E și S este că se simt destul de confortabil acolo Și nu este că viața în aceste sectoare este chiar atât de bună La urma urmei, ești impozitat la maximum, nu ai dreptul să dispuni de timpul tău, ești forțat să lucrezi cu oameni pe care nu îi suporti Sunt mult mai multe momente neplăcute, dar oamenii au o senzație de calm, pentru că au trăit prea mult în aceste cadrane și nu știu altceva Totul se schimbă atunci când intri în lumea marketingului în rețea Experiența dobândită prin ani de muncă pentru angajare sau într-o afacere mică nu este adesea atât de utilă într-un mediu nou Program de lucru limitat, o sumă fixă de salariu, o structură de conducere ierarhică, responsabilități de serviciu clar definite, o clientelă cunoscută, un teritoriu neschimbător în care lucrezi - toate acestea pur și simplu nu există într-o nouă linie de afaceri pentru tine După cum am menționat deja, dacă ai lucrat în domeniul comerțului, va trebui să uiți multe dintre abilitățile tale, pentru că în marketingul în rețea, ceea ce contează este Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi nu ceea ce poți face tu, ci ce pot reproduce alți membri ai rețelei din acțiunile tale Dacă ai experiență managerială, ai și multe de dezînvățat pentru că în marketingul de rețea nu angajezi sau direcționezi angajați Acesta este un cu totul alt tip de afacere în secolul și, pentru a reuși în ea, trebuie să lăsați în urmă câteva obiceiuri vechi Astfel, timpul ar trebui să fie dedicat nu numai asimilării noului, ci și scăpării vechiului Pentru mulți oameni, trecerea în cadranele B și I este deosebit de dificilă tocmai pentru că este necesar să-și ia rămas bun de la vechile opinii și idei Când uiți ceea ce știai înainte, schimbarea va începe să aibă loc mai repede și mai ușor Principalul lucru este să acționezi Poți să faci orice planuri, să înveți noi cunoștințe și abilități, dar succesul în marketingul în rețea este obținut doar de oamenii care iau un fel de acțiune - astăzi, mâine și în fiecare zi Capitolul TRAIȚI O VIAȚĂ PLINĂ Ce te face bogat? Oamenii răspund cel mai adesea: "Bani, desigur!" Dar ei greșesc A avea bani nu este încă un semn de bogăție, pentru că se poate pierde oricând Nici a deține imobiliare nu te face bogat, pentru că poate scădea din valoare (ceea ce am văzut în ultimii ani) Deci ce te face bogat? Cunoştinţe Lecțiile mele de aur Înainte să încep să investesc în imobiliare, am investit în aur în tinerețe "Aurul sunt singurii bani reali", m-am gândit "Este imposibil să greșești aici " Am început să cumpăr monede de aur în , când aurul costa aproximativ de dolari uncia Atunci aveam de ani Până la de ani, o uncie de aur se vindea cu aproximativ de dolari, ceea ce înseamnă că deținerile mele crescuseră în valoare de aproape ori Afacere grozavă! Goana aurului a continuat, iar lăcomia a luat mai mult decât precauție Au existat zvonuri că prețul aurului va crește la de dolari uncia Chiar și cei care nu fuseseră niciodată interesați de ea înainte au început să cumpere acest metal prețios Aș putea să-mi vând monedele de aur pentru un profit semnificativ, dar am decis să le păstrez, în speranța că prețul va crește și mai mult Aproximativ un an mai târziu, prețul Partea IIL Viitorul tău începe astăzi Aurul a scăzut sub de dolari În sfârșit mi-am vândut ultima monedă După aceea, prețul aurului a scăzut din ce în ce mai mult până în , până a ajuns la de dolari Nu proprietățile imobiliare, aurul, acțiunile, munca grea și banii te fac bogat, ci ceea ce știi despre imobiliare, aur, acțiuni, forță de muncă și bani Pe scurt, doar cunoștințele financiare îți vor aduce bogăție Nu am reușit să câștig mulți bani pe aur, dar am învățat o lecție neprețuită După ce am văzut că este posibil nu numai să nu câștigi bani pe metale prețioase, ci și să pierzi bani, mi-am dat seama că nu activul corporal în sine are valoare adevărată, ci informațiile despre el, care determină în cele din urmă dacă o persoană va fi bogat Nu proprietățile imobiliare, aurul, acțiunile, munca grea și banii te fac bogat, ci ceea ce știi despre imobiliare, aur, acțiuni, forță de muncă și bani Pe scurt, doar cunoștințele financiare îți vor aduce bogăție Educația financiară nu are nimic de-a face cu educația tradițională pe care o avem în școli Poți fi un geniu în învățare, dar un total ignorant când vine vorba de bani Capacitatea de a câștiga bani Cu cât câștigi mai mulți bani, cu atât inteligența ta financiară este mai mare O persoană care câștigă un milion de dolari pe an are un IQ financiar mai mare decât cineva care câștigă de dolari pe an Capitolul Capacitatea de a proteja banii Lumea întreagă vrea să-ți ia banii și aici nu mă refer doar la Bernie Madoff Printre cei mai lacomi prădători financiari se numără guvernul, care te privează de bani legal Luați de exemplu doi oameni care câștigă fiecare un milion de dolari pe an Dacă unul dintre ei plătește la sută taxe, iar celălalt plătește la sută, atunci primul are un IQ financiar mai mare Abilitatea de a gestiona banii Pentru mulți oameni, banii pe care îi câștigă nu rămân în buzunarele lor Motivul este că își abordează bugetul ca săracii, nu ca bogații Bugetarea necesită și inteligență financiară Luați din nou doi oameni: A câștigă de mii de dolari pe an, iar B - doar de mii Cine are cea mai mare inteligență financiară? Crezi că A? Nu vă grăbiţi Să presupunem că A cheltuiește toți USD pe an și ajunge la zero, în timp ce B, câștigând USD, este bun la buget și cheltuiește doar USD Cu cunoștințe despre cadranele B și I, își pune cei de dolari rămași în afacere Cine ajunge mai bogat? Dacă nu știi cum să gestionezi banii, atunci nicio sumă de bani câștigată nu te va salva Dacă bugetul este bine planificat și gândești ca un reprezentant al cadranelor B și I, atunci vei găsi bogăție și, mai important, libertate Capacitatea de a trăi bine și, în același timp, de a investi, chiar dacă economii nesemnificative, indică o inteligență financiară ridicată Ar trebui să te străduiești întotdeauna să ajungi cu un surplus de bani gratuiti Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi Abilitatea de a face banii să lucreze pentru tine Avand bugetat in asa fel incat sa ai un surplus de bani, trebuie sa rezolvi urmatoarea problema financiara - sa investesti acesti bani intr-o afacere Rentabilitatea investiției este un alt criteriu pentru inteligența financiară O persoană cu o rentabilitate a investiției de % are un IQ financiar mai mare decât cineva cu o rentabilitate a investiției de doar % Iar dacă venitul primului este și el scutit de impozitare, iar cel din urmă plătește la sută din impozite, atunci inteligența financiară a primului este mult mai mare! Majoritatea oamenilor preferă să-și pună economiile într-un cont bancar sau să investească în fonduri de investiții în speranța unui fel de dobândă Dar există modalități mult mai eficiente de a face banii să lucreze pentru tine Pentru a le duce la o bancă sau un fond de investiții, nu este necesară inteligența financiară ridicată De aceea, profitabilitatea unor astfel de investiții în termeni istorici a fost întotdeauna foarte scăzută Viata minunata Scopul marketingului în rețea nu este doar de a câștiga bani, ci de a obține abilitățile și cunoștințele financiare care vă vor permite să utilizați fonduri suplimentare pentru a crea bogăție reală Dar nici chiar acesta nu este scopul final Bogăția ar trebui să servească pentru a duce o viață bună Observând oameni în diferite situații, am identificat trei moduri de viață În spatele lor sunt trei emoții și sunt strâns legate de trei stări financiare diferite Viața plină de frică Știu ce este falimentul V-am povestit deja cum în , care a fost una dintre cele mai nefericite perioade din viața mea, Kim și cu mine eram într-un asemenea Capitolul situație financiară proastă, că au rămas fără adăpost și au fost nevoiți să petreacă noaptea într-o mașină uzată Frica pe care am trăit-o în acel moment era atât de puternică încât ne-a paralizat literalmente Sunt foarte conștient de acest sentiment Am trăit același lucru în copilărie, când am crescut într-o familie care era aproape constant în pragul colapsului financiar Un nor întunecat de lipsă de bani a atârnat peste casa noastră de-a lungul copilăriei mele Este groaznic să realizezi că s-ar putea să nu fie suficienți bani pentru viață, dar nici măcar nu e vorba de bani Ca urmare, încrederea în sine are de suferit și stima de sine scade, ceea ce afectează toate celelalte aspecte ale vieții O viață plină de iritare și nemulțumire Acest mod de viață este caracterizat de emoții precum iritația și nemulțumirea din cauza faptului că trebuie să te ridici și să mergi la muncă, mai ales dacă în prezent vrei să faci altceva Chiar și o persoană căreia îi place munca sa și care câștigă bine poate experimenta sentimente similare Se enervează pentru că nu își permite să nu muncească De aici nemulțumirea și dezamăgirea Știe perfect că dacă nu lucrează, lumea în care trăiește se va prăbuși Pentru astfel de oameni, următoarele afirmații sunt tipice: "Nu îmi permit să renunț pentru că apoi banca va lua tot ce am", "Mi-aș dori să am o vacanță" sau "Sunt doar ani până la pensie" O viață plină de bucurie, pace și plăcere Cu acest stil de viață, pacea domnește în sufletul tău, pentru că știi că indiferent dacă muncești, banii vor curge în continuare în contul tău din belșug Kim și cu mine trăim cu acest sentiment din , când ne-am vândut afacerea și nu am mai experimentat nevoia Partea a III-a Viitorul tău începe astăzi sti munca Kim avea atunci de ani, iar eu Astăzi, ani mai târziu, continuăm să lucrăm și foarte activ De ce? Pentru că ne place Cu toate acestea, este foarte plăcut să ne dăm seama că ne putem permite să nu muncim până în ziua în care murim și banii noștri nu vor scădea din asta Acesta este un sentiment minunat care ne ajută să facem ceea ce ne place cu adevărat Petrecem mult timp împreună și fie că jucăm golf, călătorim prin lume sau ținem întâlniri la birou, totul pare un joc care creează din ce în ce mai multe vise Astăzi ducem viața la care am visat-o mereu și ne bucurăm de fiecare moment din ea Furnici, libelule și oameni M-am referit deja mai devreme la fabula Dragonfly and Ant Din copilărie suntem învățați că există doar două moduri de viață: fie devenim ca o furnică modestă, harnică, economică și economisim fiecare bănuț pentru o zi ploioasă, fie ne comportăm ca o libelulă iresponsabilă și risipitoare: dansăm și cântăm toată ziua mult timp, fără să mă gândesc la viitor Într-un fel, această noțiune face mai mult rău decât bine Desigur, este bine să fii responsabil, economic și să ai grijă de viitorul tău Dar uită-te la cum trăiesc furnicile! Chiar vrei să fii un membru obișnuit al unui furnicar uriaș, lucrând toată ziua până când mori? Să recunoaștem: nu suntem furnici sau libelule Suntem oameni și ar fi o prostie din partea noastră să rămânem la stilul de viață al unuia dintre aceste personaje Dacă înveți principiile creării bogăției, înveți cum să-ți gestionezi banii și timpul cu înțelepciune, atunci viața ta va fi plină de evenimente vesele la care nu ai visat niciodată Capitolul AFACERI A SECOLULUI XXI Am foarte mult respect pentru marketingul în rețea, deoarece acest tip de afacere oferă într-adevăr șanse egale tuturor participanților Cele peste de milioane de oameni din această afacere din întreaga lume includ oameni de toate rasele și crezurile, de toate vârstele, educația, experiența și abilitățile Acest lucru face marketingul în rețea afacerea viitorului În secolul XXI începem să înțelegem mai bine ca niciodată că pentru a deveni bogat nu este deloc necesar să luăm ceva de la cineva Viitorul adevăratei bogății constă în găsirea unor modalități de a face afaceri care să mărească bunăstarea financiară a întregii omeniri Acestea sunt principiile mele personale și sunt pe deplin exprimate în marketingul de rețea Urmărirea lor nu numai că respectă standardele morale, ci aduce și un venit bun Îmbogățirea democratică Unul dintre principalele motive pentru care cheltuiesc atât de multă energie susținând și promovând marketingul în rețea este că sistemele sale de generare a bogăției sunt mai echitabile decât oricare dintre cele anterioare Partea a III-a, Viitorul tău începe astăzi Marketingul în rețea își propune să permită fiecărei persoane să câștige bogăție și într-un mod foarte democratic Sistemul este deschis oricui are dorința, determinarea și perseverența În marketingul în rețea, nimănui nu-i pasă de ce facultate ai absolvit sau dacă ai studiat deloc Acolo, nimeni nu vă întreabă câți bani câștigați în acest moment și nu acordă atenție rasei, sexului, aspectului, poziției părinților dvs etc Majoritatea companiilor de marketing în rețea se preocupă în principal dacă sunteți gata să învățați, să vă dezvoltați , crește și ai destul perseverenţă Marketingul în rețea este mai mult decât o idee bună Acesta este modelul de afaceri al viitorului De ce? Pentru că omenirea începe în sfârșit să-și dea seama că era industrială este un lucru al trecutului Marketingul în rețea, prin natura și structura sa, este un sistem surprinzător de democratic și responsabil din punct de vedere social de creare a bogăției Lumea nu mai este la fel de fiabilă și stabilă ca înainte, iar apariția marketingului de rețea în ea a devenit un nou motor al antreprenoriatului uman Marketingul în rețea dă puterea milioanelor de oameni din întreaga lume să preia controlul asupra vieții lor și asupra viitorului financiar De aceea, această linie de afaceri continuă să crească, chiar dacă conservatorii încă se prefac că nu observă acest lucru Mă aștept ca companiile de top de marketing în rețea să explodeze în următorii ani pentru a-și crește cota de piață și a se extinde în noi domenii de afaceri Capitolul Am scris mai sus că Thomas Edison nu s-a îmbogățit prin îmbunătățirea becului, ci prin construirea infrastructurii care a făcut posibilă utilizarea sa practică Edison avea un tânăr muncitor pe nume Henry, care a urmat aceeași cale, bazată pe o altă invenție, care, așa cum li se părea multora atunci, nu ar avea nicio aplicație practică La fel ca Edison, care nu a fost inventatorul lămpii cu incandescență, nici Henry Ford nu a inventat mașina, dar a făcut o adevărată revoluție în industria auto, a schimbat pentru totdeauna soarta acestei invenții și, împreună cu milioane de oameni La începutul secolului trecut, mașina era considerată o jucărie curioasă a bogaților Într-adevăr, atunci era foarte scump și doar oamenii bogați își puteau permite să-l cumpere Ideea lui Ford a fost să facă mașina accesibilă tuturor Prin reducerea costurilor de producție și adaptarea liniei de asamblare la mașini standard și ieftine produse în masă, Ford a devenit cel mai mare producător de automobile din lume Nu numai că a făcut din mașină un mijloc de transport accesibil, dar și-a plătit lucrătorilor săi cele mai mari salarii din industrie și chiar le-a oferit participații la capitalul companiei Îl costa peste de milioane de dolari pe an să-și plătească personalul, iar la începutul anilor , această sumă era mult mai mare decât este astăzi! Ford a considerat democratizarea mașinii misiunea sa și, în cursul implementării acesteia, a devenit un om foarte bogat Marketingul în rețea este o formă revoluționară de afaceri Pentru prima dată în istorie, toată lumea, fără excepție, își poate primi partea din bogăția care a fost până acum lotul câtorva aleși Desigur, familia nu este lipsită de oile ei negre Și în această afacere există tot felul de ticăloși, escroci și alți oameni necinstiți care încearcă să ajungă repede la jackpot, dar prin natura lor și Partea a III-a, Viitorul tău începe astăzi marketingul în rețea este un sistem surprinzător de democratic și responsabil din punct de vedere social de creare a bogăției Indiferent ce ar spune escrocii, marketingul în rețea nu este un loc pentru oamenii lacomi Mai mult, singura modalitate de a te îmbogăți în această afacere este să-i ajuți pe alții să se îmbogățească În opinia mea, aceasta este o adevărată revoluție în afaceri, asemănătoare celei care au făcut-o pe vremea lor de Thomas Edison și Henry Ford Marketingul în rețea este o afacere grozavă pentru cei cărora le place să-i ajute pe alții Nu cred că lăcomia este neapărat un lucru rău În doze mici, lăcomia și egoismul sunt chiar utile în afaceri Dar atunci când dorința de îmbogățire personală depășește limitele rațiunii și începe să fie realizată în detrimentul altora, acest lucru este dezgustător Sunt sigur că majoritatea oamenilor sunt în mod inerent generoși și că obținem cea mai mare satisfacție din realizările noastre atunci când ajută la îmbunătățirea vieții altora Marketingul în rețea satisface nevoia interioară de altruism, arătând calea către succesul personal, bogăție și libertate financiară prin ajutorul altora Desigur, există o oportunitate de a te îmbogăți în detrimentul ticăloșiei și lăcomiei Dar poți câștiga bogăție fiind bun și generos cu ceilalți Dacă alegeți această din urmă metodă, aceasta va fi mult mai în concordanță cu principiile și valorile de bază care trăiesc în sufletul vostru Fundamentul economic al vieții pașnice Am fost pilot de luptă în Vietnam și știu direct ce este războiul De asemenea, știu foarte bine că una dintre principalele cauze ale unor astfel de dezastre este inegalitatea dintre oameni Până în prăpastia dintre Capitolul bogații și săracii se vor extinde, ne va fi greu să creăm condițiile pentru pace Putem mărșălui în apărarea lui, să facem discursuri pasionate, să formăm comitete pentru a studia problemele păcii, dar singura modalitate de a scăpa de condițiile care naște războaie este dacă oferim mai multe oportunități economice pentru multe milioane de oameni Oricât de descurajantă ar părea această sarcină, ea poate fi rezolvată cu ajutorul marketingului în rețea Astăzi, multe companii de marketing în rețea contribuie la crearea condițiilor pentru o viață liniștită în întreaga lume, oferind oamenilor posibilitatea de a-și îmbunătăți situația economică Marketingul în rețea înflorește nu numai în capitalele marilor puteri, ci și în majoritatea țărilor în curs de dezvoltare, aducând speranță pentru libertate financiară milioanelor de oameni care trăiesc în sărăcie Majoritatea corporațiilor cu modele de afaceri tradiționale pot supraviețui doar dacă oamenii sunt suficient de bogați pentru a-și cumpăra produsele A sosit momentul în care oamenii din întreaga lume ar trebui să aibă șanse egale pentru o viață prosperă și să nu-și cheltuiască toată energia pentru a-i face pe cei bogați și mai bogați Vreau să ai și tu această oportunitate Bun venit în secolul XXI! ROBERT KIYOSAKI Investitor, antreprenor, avocat al educației financiare și autor de cele mai bune vânzări Robert Kiyosaki este autorul celei mai bune cărți de afaceri din toate timpurile, Rich Dad Poor Dad, care a schimbat ideea de bani la zeci de milioane de oameni A fost de mult timp pe listele de bestselleruri din New York Times, Business Week, Wall Street Journal și USA Today și a fost votată cartea anului în secțiunea de literatură financiară timp de doi ani consecutivi Cea mai longevivă carte de pe listele cu bestselleruri este Tată bogat Tată sărac, a treia carte ca lungime din istorie Cu opiniile sale despre bani și investiții, care sunt adesea contrare înțelepciunii convenționale, Robert și-a câștigat o reputație de autoritate directă, curajoasă și nerecunoscătoare El contestă status quo-ul argumentând că sfaturile tradiționale (obțineți un loc de muncă bun, economisiți bani, scăpați de datorii și investiți pe termen lung într-un portofoliu diversificat de acțiuni, obligațiuni și unități de fond de investiții) sunt depășite și dăunătoare Afirmația lui că o casă personală nu este un atu a provocat o furtună de critici la acea vreme, dar mulți proprietari de case au aflat de atunci că avea dreptate Celelalte patru dintre cărțile lui Robert din seria Rich Dad au fost, de asemenea, primele zece bestselleruri din până în Robert Kiyosaki Au fost traduse în de limbi, vândute în țări și au fost în fruntea listelor de bestselleruri în Asia, Australia, America de Sud, Mexic și Europa Tirajul total al cărților din această serie s-a ridicat la de milioane de exemplare În , Robert a fost inclus în Amazon com Hall of Fame ca unul dintre cei de autori cu cel mai mare tiraj cumulat de cărți În prezent există de cărți în seria Rich Dad Printre acestea se numără De ce vrem să fii bogat, scris în colaborare cu Donald Trump În , a ajuns pe primul loc pe lista celor mai bine vândute New York Times În , Robert și Donald și-au publicat a doua carte împreună, Darul lui Midas Cele mai recente cărți ale lui Robert includ Investing in Real Estate, unde veteranii din domeniul imobiliar îi oferă sfaturi din viața reală și Conspiracy of the Rich, care a fost creată în comunicarea interactivă cu cititorii prin Internet Deja în cursul scrierii, cartea a trezit un interes fără precedent al cititorilor și, ulterior, a ocupat locul cinci în clasamentul New York Times Robert a fost invitat la popularele emisiuni de televiziune Larry King și Oprah Winfrey Revista Time și-a publicat răspunsurile în secțiunea " întrebări", care invită cei mai cunoscuți oameni, precum regizorul Spike Lee sau actorul Michael Fox Robert scrie "De ce cei bogați se îmbogățesc" pe Yahoo! Finanțe, precum și rubrica lunară "Întoarcerea bogăției" din revista "Antreprenor" JOHN FLEMING John Fleming s-a născut și a crescut în Richmond, Virginia Interesul său pentru arhitectură și dorința de a se dedica acestei profesii se explică prin tradițiile familiei: stră-stră-stră-străbunicul său a fost și el implicat în construcții Și-a dezvoltat talentul natural la Institutul de Tehnologie din Illinois, cunoscut pentru angajamentul său față de principiile creative ale lui Mies van der Rohe, unul dintre cei mai mari arhitecți din lume modernitate După absolvire, John a lucrat sub conducerea acestui mare arhitect și i s-au încredințat multe dintre ilustrațiile pentru Mies van der Rohe Arta Structurii" dedicată maestrului Cunoștințele profunde și interesul pentru arhitectură l-au determinat pe John Fleming să înțeleagă că principiile de proiectare și construcție pot fi aplicate în orice domeniu al vieții Așa s-a născut credința sa pasionată că, urmând conceptele de design, cei mai obișnuiți oameni pot face lucruri extraordinare Această încredere a fost cea care l-a condus de la arhitectură la marketing în rețea Decizia lui John de a se dedica vânzării directe a fost întărită de conștientizarea că de peste de ani această linie de afaceri a atras o mare varietate de oameni, indiferent de experiența acestora El credea că dorința de a învăța principiile de bază ale vânzării de bunuri și furnizării de servicii va permite oamenilor să devină participanți la sistemul american de liberă întreprindere Pe parcursul a de ani, John a testat diverse concepte ale acestei teorii John Fleming nu numai asupra lui însuși, ci și asupra a mii de alți oameni care doreau să devină arhitecții propriilor destine John Fleming și-a construit o carieră de succes ca antreprenor, consultant, autor și lector A fondat și a gestionat companii de marketing în rețea, a acționat ca un contractor independent și a deținut poziții de conducere în unele dintre companiile de top, inclusiv ani la Ahop În acest timp, a reușit să demonstreze o creștere fără precedent a vânzărilor timp de șase ani la rând În , s-a retras din această companie John a lucrat de mult timp cu Asociația de vânzare directă și Fundația pentru educație pentru vânzarea directă În prezent, face parte din consiliul de administrație al ambelor organizații În , Fundația Direct Selling Education l-a onorat cu cel mai înalt premiu al său În ultimii ani, John a continuat să creeze structuri educaționale organizaționale pentru a oferi sfaturi de afaceri și de viață În , a preluat funcția de editor și redactor-șef al Direct Selling News (directsellingnews com), o revistă care acoperă evenimente din piața vânzării directe și a marketingului în rețea Acolo își împărtășește cunoștințele și experiența lideri din industrie Din , John este directorul executiv al Fundației SUCCESS (www SUCCESSFoundation org), o organizație non-profit dedicată să-i ajute pe adolescenți să-și atingă potențialul și abilitățile maxime Peru John deține cartea "The One Course" / În care împărtășește sfaturi, recomandări, permițându-ți să duci o viață de succes, bazată pe principiile arhitecturii KIM KIYOSAKI Kim este o susținătoare pasionată a educației financiare și împărtășește de bunăvoie experiența ei de-o viață în afaceri și investiții imobiliare cu alții A fost invitată în mod repetat să participe la emisiuni de televiziune precum emisiunea Larry King, FOX News și Brave Hearts Kim găzduiește programul TV Rich Woman pe PBS și propria sa rubrică pe WomanEntrepreneur com Kim este un milionar care s-a făcut singur Fiind într-o căsnicie fericită, ea își păstrează totuși independența financiară completă Prima ei carte, Rich Woman, a fost pe lista de bestselleruri Business Week de la lansare Carte vândut cu succes în întreaga lume, în special în Mexic, Africa de Sud, India, Australia, Noua Zeelandă și Europa În , Donald Trump a scris: "Această carte ar trebui să devină o carte de referință pentru fiecare femeie Astăzi, sexul frumos are nevoie de alfabetizare financiară mai mult ca niciodată " Statisticile folosite în cartea despre situația financiară a femeilor sunt provocatoare De la lansarea cărții, Kim a creat o comunitate online interactivă, www richwoman com, unde femeile pot obține cunoștințele și sfaturile de care au nevoie Kim Kiyosaki și soțul ei Robert Kiyosaki știu direct care este criza financiară cu care se confruntă mulți americani astăzi În anii , nu aveau locuințe, nici muncă și o datorie de de mii de dolari le atârna pe umerii lor În acest dificil Kim Kiyosaki De-a lungul timpului, au dezvoltat un program în de pași care i-a ajutat să-și elimine datoria Ei au împărtășit acest program cu alții în broșura audio How We Got Out of Debt, care a câștigat o mare popularitate Astăzi sunt atât antreprenori de succes, cât și autori de cărți populare În plus, în , Robert și Kim Kiyosaki au creat jocul de masă CASHFLOW, care își propune să învețe strategiile financiare și de investiții ale tatălui bogat Aceste strategii au permis cuplului să se pensioneze la o vârstă fragedă Există mii de cluburi CASHFLOW în întreaga lume astăzi În , Kim și Robert au fondat Rich Dad, o companie axată pe răspândirea cunoștințelor financiare prin cărți, jocuri și alte materiale educaționale "Foarte des femeile, mai ales la bătrânețe, se află într-o situație financiară deplorabilă ca urmare a unui divorț, a decesului unui soț sau pur și simplu pentru că nu au acordat atenție planificării financiare Problema este că mulți dintre noi nu am primit cunoștințe despre bani și investiții la timp Educația financiară nu trebuie să se limiteze la cumpărarea unei asigurări auto și la economisirea reducerilor la magazinul alimentar Cred că noi, femeile, suntem mult mai deștepți Trebuie să preluăm controlul asupra finanțelor noastre, în loc să ne bazăm pe altcineva pentru a avea grijă de viitorul nostru financiar " CUPRINS Dedicare Mulțumiri Introducere FRECVENT Preia controlul asupra viitorului tău Capitolul capitolul capitolul capitolul capitolul Capitolul PARTEA P O SINGURĂ AFACERI - OPPT ACTIVE CREATORĂ DE BOGAȚIE Ptava Viața mea în afaceri Capitolul Piava Activ nr : cunoștințe despre afaceri în lumea reală Capitolul Capitolul valorile și visele tale Capitolul Capitolul Cuprins Capitolul Capitolul avere Capitolul și posibilitatea implementării acestora Capitolul FRECUENT II VIITORUL TĂU ÎNCEPE AZI Capitolul Capitolul Capitolul Capitolul Despre autori AFACERI A SECOLULUI XXI NU ESTE DESPRE ECONOMIE, ESTE DESPRE TU! Ești enervat de corupția din lumea corporativă? Te enervează Wall Street și marile bănci? Ești nemulțumit de un guvern care fie nu face nimic, fie face prea multe greșeli? ■/ Sau poate ar trebui să fii supărat pe tine însuți? La urma urmei, tu însuți nu ai preluat controlul asupra situației la timp! Viața nu este ușoară, singura întrebare este ce ai de gând să faci cu ea Țipetele, plânsul și acuzațiile nu îți vor asigura viitorul Dacă aspiri la o viață bogată, trebuie să o construiești singur Îți poți asumi responsabilitatea pentru viitorul tău doar dacă înveți să controlezi sursele de venit Pentru a face acest lucru, aveți nevoie de propria afacere Au venit vremuri grele pentru cea mai mare parte a populației, dar adevărații antreprenori ■ sunt încrezători că astfel de perioade contribuie la dezvoltarea deplină a economiei noastre potenţial Începerea propriei afaceri în situația actuală nu este doar posibilă, ci și necesară Nu vei găsi un moment mai bun pentru asta! Robert Kiyosaki este un investitor multimilionar, antreprenor, educator, lector și autor de best-seller al seriei "Tatăl bogat" Pensionat la vârsta de de ani, a fondat Cashflow Technologies și Rich Dad, care astăzi ajută milioane de oameni , în întreaga lume pentru a atinge libertatea financiară mult așteptată -| Robert a scris cărți cu un tiraj total de peste de milioane de exemplare Mai multe informații despre acesta pot fi obținute la richdad com John Fleming este un antreprenor de succes, consultant și lector În prezent, publică Direct Selling News, o revistă care acoperă vânzările directe și marketingul în rețea О Kim Kiyosaki este un avocat pasionat al educației financiare și este un consultant al I în afaceri și investiții imobiliare Autoarea cărții "Femeia bogată", i I tată bogat richdad com 